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— BUZZ MARKETING: MARKETINGDE |

A CONVERSAO: ACAG;

AIDA: ATENCAO - INTERESSE - CPA: CUSTO POR ACAO;
DESEICRESS , CPC: CUSTO POR CLIQUE:
ADWORDS: PLATAFORMA DE ANUNCIOS

DO GOOGLE: CPL: CUSTO POR LEAD/PESSOA;
ALGORITMO: INTELIGENCIA DA CRIATIVO: ARTE/VIDEO/IMAGEM:
PLATAFORMA DE ANUNCIOS;

API: CHAVE DE ACESSG;

AUTOMACAO: FERRAMENTAS PARA
AUTOMATIZAR.

B2B: BUSINESS TO BUSINESS;

B2C: BUSINESS TO CONSUMER;

BACK REDIRECT: "PAGINA DE VOLTA;
BENCHMARKING: ESTUDO DE MERCADG;
BLACK HAT: ESTRATEGIAS "OBSCURAS",
BOUNCE RATE: TAXA DE SAIDA;
BRAINSTORMING: REUNIAO DE IDEIAS;
BRANDING: CRIACAO DE MARCA;

BRIEFING: PREPARAR TUDO PARA UMA
CAMPANHA;

BUDGET: ORCAMENTOG;

"BURBURINHO".

C

CAC: CUSTO DE AQUISICAO DO CLIENTE;
CASE: CASO DE SUCESSO;
CAUDA LONGA: TERMOS ESPECIFICOS;

CRM: GERENCIAR O RELACIONAMENTO
COM O CLIENTE;

CRO: CONVERSION RATE OPTIMIZATION;
(OPTIMIZATION: MELHORAR SUA TAXA
DE CONVERSAQ);

CTA: CALL TO ACTION;
CTR: CLICKTHROUGH RATE;

D

DEBRIEFING: MOSTRAR ESTRATEGIA.

EBOOK: LIVRO DIGITAL.

E

FEE: TAXA;
FOLLOW-UP: ACOMPANHAMENTOG;

FUNIL DE VENDAS: CAMINHO DO
- NOSSOCLIENTE.

G

GROWTH HACKING: ESTRATEGIAS DE
CRESCIMENTO.

H

HTML: LINGUAGEM DE PROGRAMACAO
PARA SITE.

CLOACKER: FERRAMENTA DE BURLA;
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INBOUND MARKETING: MARKETING SEGMENTACAO: QUEM QUEREMOS
FOCADO EM ATRAIR PESSOAS. ATINGIR.
KEYWORD: PALAVRAS CHAVE: TAXA DE CONVERSAO: QUANTAS
KPI: INDICADORES DE PERFORMANCE. ABSURD OBy

1 TESTE A/B: TESTAR 2 COISAS;
LANDING PAGE: PAGINA DE DESTINO; 5‘,‘@,5,5&3 T
LEAD: POTENCIAL CLIENTE; TRAFEGO PAGO: GASTA DINHEIRO.
LTV: LIFETIME VALUE. \Y

M VANTAGEM COMPETITIVA: VOCE FAZ
MARKET SHARE: "FATIA DE MERCADO": | MELHOR QUE SEU CONCORRENTE;
MARKETING DE CONTEUDO: VIRALIZAR: FAZER SUCESSO.

MARKETING NAO FOCADO EM VENDER;
METRICAS: INDICADORES;

MULTILOGIN: VARIOS COMPUTADORES
VIRTUAIS.

NPS: NET PROMOTER SCORE - NOTA
QUE O CLIENTE DA PRA EMPRESA.

P

W

WEB ANALYTICS: METRICAS DE SITE.

PAGEVIEWS: VER A LANDING PAGE;
PROPOSTA DE VALOR: DIFERENCIAL;
PROSPECT: POTENCIAL CLIENTE.

R

ROI: RETORNO SOBRE O INVESTIMENTO.
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