Intensivao Interiores — Anteprojeto M

Aula 3
Apresentacao Ante Projeto



Montando uma apresentacao

Mostrar o projeto X apresentar o projeto;
Precisa ser Impactante;

Precisa ser bem didatico:

O modo como VOCE& apresenta diz mais sobre o
projeto do que o proprio projeto;

O cliente ndo tem o nivel de conhecimento e a
biblioteca mental que temos, por isso é

importante introduzi-lo no NOSSO UNIVErso antes.




Montando uma apresentacao

Comece explicando o conceito;
Mostre @ paleta de cores;

Mostre o moodboard dos ambientes:
Coloque imagens de referéncia;

Por fim, coloque O projeto.

Lembre de trabalhar o valor percebido.



Se prepare

Mostrar o projeto X apresentar o projeto;
Esteja descansado e feliz;

Prepare tudo o que vai precisar: folhas, caderninho

de anotacoes, pauta da reuniao, layout impresso, etc;

Prepare o maximo de amostras que puder

Lembre-se de preparar itens extras para manter o

valor percebido que vocé quer transmitir...

Faca um @Xercicio antes da apresentacdo

Sugestao: Bhastrika Pranayama,




CONCEITO

«  Contemporaneo + Biofilia;

*  Projeto com elementos da natureza, alguns tragcos modernos com

linhas retas, tragos organicos e mix de materiais e cores.

 Predominancia clara e neutra

«  Transmite sensacdo de aconchego, bem-estar e sofisticacao;

Espacos que motivam a interagao, uniao e a descontracao.
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COZINHA

PLANTA HUMANIZADA SOCIAL
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Durante a apresentacao

Fale com propriedade;

Use os gatilhos mentais que vocé ja aprendeu,

para continuar vendendo - desta vez, a suas ideias!

Gatilhos mentais pOoderosos para a apresentacio:

especificidade, histdria, porqué e prova social;
Chame os clientes pelo NOMeE,;

Trabalhe bem seu tom de voz e linguagem corporal.



Linguagem Corporal

Se possivel, apresente €M pé;

Mantenha uma bOoa postura.

Atencao como movimento de suas méos;

Evite cruzar os bracos;

Enfatize palavras e gestos calculadamente;
Faca contato olho no olho;

Sorria!




Proximos passos

Criar seu modelo de PPT [apresentacao]
Estudar e treinar mais a forma de
apresentar.

Dica de livro: O corpo fala

Autores: Pierre Weil e Roland Tompakow



