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SABE POR QUE £ TAO DIFICIL PARA
N | SEUS
PROJETOS DE DESIGN GRAFICO?

O principal motivo € que existe uma variagcao enorme do preco
praticado pelos profissinais da area. Dois designers, que entregam
um trabalho de nivel semelhante, podem cobrar valores totalmente
diferentes, dependendo de algumas variaveis que podem pesar
a0 seu favor ou contra VOce.



EXISTEN
QUE DEVEM SER LEVADAS EM
CONSIDERACAD NA HORA DE
PRECIFICAR UM PROJETO..



(UANTO VALE SUA
HORA DE TRABALHO?

Provavelmente vocé ja ouviu falar numa técnica de precificagao que consiste em:
Definir um valor mensal que vocé deseja receber, depois dividir pela quantidade de
horas que vocé esta disposto a trabalhar durante o més e assim vocé chegaria no
seu valor por hora trabalhada. Com esse valor em maos, bastaria multiplicar pela
quantidade de horas que cada projeto demoraria para ser concluido. Exempilo:

p Pedro planeja trabalhar durante 8h/dia, em 20 dias do més. (160h/més).

P Ele estima que 10 mil reais seriam o suficiente para cobrir todas as suas despesas
mensais, além de guardar parte desse valor para eventuais emergéncias. Seguindo essa
férmula, sua hora de trabalharia precisaria valer no minimo (10.000 / 160 = 62,5 reais).

» Ou seja, se ele for orgar um projeto que precisaria de 5 horas para ser concluido, o prego
cobrado deveria ser de (5 x 62,5 = 312,5 reais).

Importante: Essa etapa € apenas uma parte do processo de precificar.



AGORA QUE VOCE JA TEM UM VALOR BASE DE
(UANTO DEVE CUSTAR 0 PROJETO, i

PODEM DIMINUIR OU AMENTAR ESSE VALOR INICIAL.




VARIAVEIS QUE DEVEM SER
LEVADAS EM GONSIDERAGAO

a) Tamanho do cliente e) Experiéncia profissional

Cliente maior, pode/deve pagar mais. Quanto mais experiéncia e nome vocé adquirir dentro do mercado,
mais caro vai poder cobrar.

b) Fit cultural

O quéo alinhado aquele cliente € com o nicho que eu quero trabalhar. f) Oferta e Demanda
Se tem mais gente querendo contratar o seu servi¢o, do que a

c) Networking quantidade de clientes que vocé consegue atender, esta na hora de

Realizar esse trabalho pode me abrir alguma porta la na frente. aumentar o seu preco.

d) Relacionamento com cliente
Um mesmo servico, pelo mesmo pre¢o, pode ser bom ou ruim.
Dependendo do quanto de energia aguele cliente vai exigir de vocé.



COMO POSSO ME PROTE
EM RELACAD A COBRANCA DD
MEU SERVICO?

Existe muita gente malandra que pode tentar tirar vantagem de vocé, ainda mais quando se tem pouca
experiéncia no mercado. Entdo € indicado que vocé sempre cobre em torno de 50% do valor do projeto
antes de comecar e os outros 50% ao finalizar - em alguns casos em que o valor do projeto € mais alto,
0 pagamento pode ate ser feito em mais parcelas, mas e sempre bom trabalhar com algum tipo de sinal,
mesmo que seja de apenas uma das varias parcelas que vocé vai receber. Assim vocé consegue
amenizar possiveis calotes que vao tentar te dar.

Além disso, caso vocé pretenda cobrar por possiveis alteracdes, ja deixe isso claro desde o0 comeco.
Estipulando um limite e o valor por cada alteracao, assim nenhuma das partes tera surpresas ao final do
servigo prestado. No comeco, € muito facil cair numa relacao desbalanceada com seu cliente. Entenda
que overdelivery é diferente de exploracéo.



EXISTE UM TIPO DE PROFISSIONAL PARA TODO TIPO
DE CLIENTE. SAIBA SEU VALOR NO MERCADO E ATENDA
CLIENTES QUE .

Na grande maioria das vezes, todos que reclamam de outros designers que cobram barato, mercado
saturado ou qualquer outro tipo de argumento, so esta procurando desculpas para justificar uma falta de
confianca no proprio trabalho. Se o cliente X n&o quer pagar o valor que vocé estipulou pelo seu servigo,
talvez ele n&o seja um cliente que vocé deva atender ou, de fato, seu servigo ainda n&o vale aquilo. De
qualquer forma, esta tudo bem, vai existir um designer que esta disposto a fazer por aquele preco, assim
como vai existir um cliente disposto a pagar 0 seu preco.
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