
[Saudação] “Eu pensei em algumas 
coisas que talvez ajudasse você a 

decidir avançar...”

[Saudação] “Tem uma SUPER 
novidade que apareceu e eu acredito 

que você gostaria de saber...”

[Saudação] “Tem um [detalhe/bônus/presente] muito 
importante que eu não te expliquei na nossa ultima 

conversa...”

Temos 
um bônus 

extra

Tenho um 
cupom de 
desconto

Eu preciso te 
explicar 

melhor sobre 
a garantia

Na nossa conversa 
você falou muito 
sobre a [dor]... 

acabei de ver aqui e 
temos 4 aulas sobre 

isso no módulo 4

Eu vi o caso do grupo 
exclusivo de alunos o 

[aluno x] que enfrentou 
alguns desafios iguais aos 

seus mas conseguiu ter 
[Transformação], ele 
também passou pela 

situação de [criar conexão]

Eu preciso te 
explicar 

melhor sobre 
a garantia

Eu vi o caso do grupo 
exclusivo de alunos o 

[aluno x] que enfrentou 
alguns desafios iguais aos 

seus mas conseguiu ter 
[Transformação], ele 
também passou pela 

situação de [criar conexão]

Follow up

E aí [nome lead] você viu o vídeo?

E você gostou o vídeo?

Acredita que essa proposta faz 
sentido pra?

Acredita que esse método se aplica 
a você?

Então você quer comprar e garantir 
a sua vaga?


