RIQUEZA

SKILLS

AULA 02 - VENDAS

QUANDO UMA PESSOA COMPRA
UMA FURADEIRA, ELA NAO QUER A
FURADEIRA E SIM O BENEFICIO DE
TER O PRAZER DE COLOCAR O
QUADRO NA PAREDE. VENDER E
SOBRE BENEFICIOS, AQUILO VAI
TRAZER PARA O CLIENTE. DE UMA
FORMA CLARA, VOCE VENDE
PRAZER.

VOCE TEM DO DOS SEUS CLIENTES?

ENCONTRE HOJE A PERSONA QUE
VOCE VAI SE COMUNICAR.

PEGUE COISAS QUE ESTAO PARADAS
NA SUA CASA E VENDA.
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