
	DESAFIO PROSPECÇÃO DE CLIENTES ANALISTA MASTER 

	Quando: 
	BIMESTRAL 

	Data: 
	PRIMEIRO DIA DO MÊS (JANEIRO, MARÇO, MAIO, JULHO, SETEMBRO, NOVEMBRO)

	Duração 
	4 semanas 


PARA QUEM É ESSE DESAFIO
Somente para quem quer atuar como analista master consultor. 
para analista empresário ou clt, participe do desafio licitação conforme calendário 2024.
Primeira semana 
resumo 
1. Resumir as aulas da Formação em Analista Master de Licitação DA ETAPA ZERO ATÉ A ETAPA III 
2. Assistir ao Webinário de Iniciação do Desafio Prospecção
OBS.: O curso não deve ser feito em 1 semana, você deve já estar assistindo e resumindo as aulas desde sua entrada no curso. Se você acabou de entrar ou ainda não assistiu as aulas, se prepare para o próximo desafio conforme o calendário 2024 e já vá assistindo e resumindo as aulas. 
Todos somos adultos e confio na integridade dos meus alunos, você não precisará enviar seus resumos, mas se burlar essa etapa é você quem não terá resultados e atrasará sua progressão na carreira. 
3. Assistir ao curso de Marketing do professor Silvio Vianna (bônus do curso)
4. Criar sua rede social (no mínimo o Instagram) conforme o curso de marketing do Silvio Vianna e fazer 1 postagem por dia. 






SEGUNDA semana 
PROSPECTAR 20 CONTATOS POR DIA, durante 5 dias 
Preencha a tabela abaixo diariamente 
Se algum dia você não prospectou, os 20 contatos passam como débito para o dia seguinte (ex. terça não prospectei, quarta prospecto 40 ao invés de 20 [20 de terça + 20 de quarta]


	PLANILHA DE PROSPECÇÃO DE CLIENTES semana 2

	DATA
	NOME DA EMPRESA
	ATIVIDADE
	WHATSAPP
	SITE
	CIDADE
	ESTADO
	PRODUTO/SERVIÇO
	LINK DO EDITAL

	Dia 1
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dia 2
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dia 3
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dia 4
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dia 5
	
	
	
	
	
	
	
	



terceira semana 
PROSPECTAR 20 CONTATOS POR DIA, durante 5 dias 
Preencha a tabela abaixo diariamente 
Se algum dia você não prospectou, os 20 contatos passam como débito para o dia seguinte

	PLANILHA DE PROSPECÇÃO DE CLIENTES semana 3

	DATA
	NOME DA EMPRESA
	ATIVIDADE
	WHATSAPP
	SITE
	CIDADE
	ESTADO
	PRODUTO/SERVIÇO
	LINK DO EDITAL

	Dia 1
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dia 2
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dia 3
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dia 4
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dia 5
	
	
	
	
	
	
	
	







QUARTA semana 
PROSPECTAR 20 CONTATOS POR DIA, durante 5 dias 
Preencha a tabela abaixo diariamente 
Se algum dia você não prospectou, os 20 contatos passam como débito para o dia seguinte

	PLANILHA DE PROSPECÇÃO DE CLIENTES semana 4

	DATA
	NOME DA EMPRESA
	ATIVIDADE
	WHATSAPP
	SITE
	CIDADE
	ESTADO
	PRODUTO/SERVIÇO
	LINK DO EDITAL

	Dia 1
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dia 2
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dia 3
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dia 4
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dia 5
	
	
	
	
	
	
	
	



RESULTADO DO DESAFIO
Postar o resultado do DESAFIO no último dia do mês CLICANDO AQUI. 
PREMIAÇÃO
O melhor analista do mês do desafio, isto é, que conseguiu o maior número de clientes, será premiado (prêmio surpresa).
PRÓXIMO PASSO
Se programar para o DESAFIO DE RESULTADO LICITAÇÃO/DISPENSA onde teremos premiações, obter seus resultados e conquistar visibilidade. 






ESTEJA NO CANAL GERAL EXCLUSIVO DOS ALUNOS DO TELEGRAM E WHATSAPP PARA SEMPRE SER NOTIFICADO SOBRE OS DESAFIOS

WHATSAPP: https://chat.whatsapp.com/DTVqeXxSBKWIxhdmEGiAA0 

TELEGRAM: 
https://t.me/+SvpbbYpsYA6BPCWP 


























ORIENTAÇÕES OBRIGATÓRIAS
- Inicie com a prospecção de quem não participa (prospecção por ata ou de empresas já atuantes, apenas para quem já assistiu todas as etapas do curso zero a III completas). 
- Use o método ECOS – prospecção online + presencial + parceria com contadores EMAIL NÃO DEVE SER USADO !!!!
Funil de vendas e conversão
PROSPECÇÃO CLIENTE: mínimo de 20 prospecção por dia (a cada semana 100 prospecções) 
- Garanta que vai falar com quem toma a decisão. Certifique-se de que a mensagem chegou a quem deveria chegar. 
Todo o contexto deve levar para a reunião (seja online ou presencial) e o script do método deve ser seguido rigorosamente (apresentação de oportunidades e quebra das objeções).
REQUISITOS PARA PARTICIPAÇÃO:
1. Se comprometer a realizar os estudos (assistir e resumir as aulas obrigatórias). 
2. Ser aluno ativo do Formação em Analista Master (login e senha vigentes).
3. Este grupo é motivacional, para juntos irmos em busca de resultados. Assim NÃO será admitida qualquer conduta pessimista, com intuito de desmotivar o grupo. Reclamações e pessimismos não serão tolerados e o membro que agir assim será excluído do Desafio sem prévio aviso.






REGRAS DO GRUPO DE DESAFIO

O GRUPO DO DESAFIO NÃO É LUGAR PRA RECLAMAR
Este grupo é motivacional, para juntos irmos em busca de resultados. Assim não será admitida qualquer conduta pessimista, com intuito de desmotivar o grupo. O primeiro passo para alcançar o sucesso é comprometimento, lembre-se que se tornar um analista master não é fórmula mágica e sim trabalho com empenho e comprometimento. Para atingir metas temos que nos comprometer e sair da zona do conforto. 

Pontos essenciais:

Foque no PRÓXIMO PASSO e não no ÚLTIMO PASSO.

SUA JORNADA DE SUCESSO 
- Nunca assistiu a Formação em Analista Master [Baby shark I] 
- Já assistiu a formação em Analista Master [Baby shark II]
- Conseguiu o primeiro cliente [Baby shark III]
- Participou da primeira licitação/dispensa e não ganhou [Baby shark IV]
- Venceu a primeira licitação/dispensa [Júnior Shark I]
- Fatura 50 mil/ano [Júnior Shark II] 
- Fatura 100 mil/ano [Senior Shark I]
- Fatura 120 mil/ano (ou acima de 10 mil por mês) [Master Shark I]



JAMAIS SE COMPARE COM OS OUTROS. 

Inspire-se, eles tinham uma característica em comum: comprometimento em agir, todos os dias, com mentalidade de tubarão:
https://www.youtube.com/playlist?list=PL9EAfZEnAzhRX6IL-EfAU3h6IlD8KjEA_ 











QUEM QUER SER TUBARÃO NÃO ARRUMA BRIGA ! 
A primeira regra inegociável do Desafio Analista Master Tubarão é essa: na nossa comunidade, todo mundo é gentil com todo mundo e tratamos todos como gostaríamos de ser tratados. Não toleramos nenhuma forma de desrespeito, nem com membros e nem com nossa equipe.

SEM GRUPO PARALELO 
Grupos paralelos desunem e enfraquecem a nossa comunidade. Para proteger esse grupo e tudo que fazemos aqui, não permitimos que os membros criem e/ou participem de grupos paralelos. 

SÓ PARA QUEM É ALUNO OFICIAL INSCRITO NA FORMAÇÃO DE ANALISTA MASTER, COM LOGIN E SENHA VIGENTES (DENTRO DO PRAZO DE VALIDADE)
Os seus dados de acesso são únicos, pessoais e intransferíveis. Não seja desrespeitoso com quem pagou pra estar aqui dentro. Se sua senha está vencendo/para vencer, entre em contato com nossa equipe e solicite a renovação por mais 1 ano com o desconto para alunos.

PROIBIDO PESCAR EM AQUÁRIO
Dentro do Desafio nenhum participante pode promover produtos, serviços, conteúdos, ingressos, criar listas, pesquisas, post das páginas de captura, ou divulgar o contato pessoal, número de telefone, e-mail, site, pedir curtidas ou seguidores, etc.
Vale tanto para informações e materiais seus quanto de terceiros. 


*A QUEBRA DE QUALQUER REGRA DO GRUPO IMPLICARÁ NO IMEDIATO BLOQUEIO DO ALUNO NESTE GRUPO.
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