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Conclusão

Transcrição

[00:00] Parabéns por ter concluído o curso de técnicas de priorização. Agora, nós vamos dar uma repassada rapidinha

para relembrarmos os conceitos que nós vimos e reforçar um pouquinho mais.

[00:11] Primeira técnica que nós vimos aqui foi a buy a feature. Que é bem lúdica, usa dinheiro de mentira e é ótimo

para priorizarmos, principalmente quando temos grupos grandes e features muito diversas. Depois nós passamos para

o modelo de Kano, que é um modelo bem interessante e com duas perguntinhas nós conseguimos mapear cada

funcionalidade para saber que tipo de funcionalidade ela é, e se ela é prioritária ou não.

[00:36] Nós vimos também que existe uma tendência de todas aquelas funcionalidades que são bônus se tornarem

necessárias ao longo do tempo. Nós vimos mapeamento de risco e valor, aquela matriz 2 por 2, onde tudo que nós não

queremos fazer é trabalhar com algo que tenha risco alto e valor baixo. Passamos pro User Story Map, �zemos aquela

brincadeira de tentar mapear atividades que executamos da hora que acordamos até a hora que nós vamos trabalhar.

[01:06] Aquele exercício de pensar: "o que eu faço se eu acordar atrasado?" É uma forma de de�nir um MVP e conseguir

priorizar melhor as atividades que serão desenvolvidas. Falamos de atributo, lembramos de como era no Orkut quando

tínhamos três atributos e como nós podemos usar esse tipo de técnica para priorizar funcionalidades. A priorização por

tributos é sempre muito boa para tentar atingir um equilíbrio quando nós temos pessoas diversas com objetivos um

pouco diferentes.

[01:40] Falamos do cost of delay, �zemos um exemplo bem matemático com algumas contas para mostrar que existe

uma forma bem interessante de se priorizar, pensando no dinheiro que estamos perdendo por não entregar o nosso

produto ou parte dele. E para fechar, nós �zemos o trade-offs, que é ótimo para quando nós temos muitas pessoas

envolvidas, é uma forma bem visual, super simples e rápida também. Em uma sessão de duas horas conseguimos

chegar em uma lista priorizada bem bacana.

[02:12] Espero que vocês tenham gostado do curso e até a próxima.


