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- Como funciona 
meu conteúdo?

- Inscreva-se
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Nicho: Define o que você vai 
vender e pra quem…

2 - Que dor eu vou resolver?

1 - Quem são as pessoas que 
serão beneficiadas?
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Produção de conteúdo
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Produção de conteúdo

Sua audiência precisa saber 
por que você ensina isso.
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Por exemplo?

Eu ensino pessoas do 
Marketing Digital a 
produzirem conteúdo.
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Razão

O maior gargalo no 
Marketing Digital no Brasil é 
a “produção de conteúdo” 
dos infoprodutores.
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Produzir conteúdo NÃO É:

- Fazer um monte de vídeo
- Não é fazer imagem
- Não é fazer storie todo dia
- Não é fazer 2R7N
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Produzir conteúdo é você
gerar valor!
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Vídeo, imagens, stories etc é 
MEIO para o FIM que é GERAR 
VALOR.



Como gerar valor através dos 
MEIOS?



Atrair
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- Fazer Stories
- Fazer imagens
- Fazer Nuggets/Nutellas
- Fazer Raiz
- Responder direct
- Responder comentários

Os Meios
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Tem algum script ou copy?

- Headline poderosa (promessa)
- Chame a atenção, cause impacto.

- Ancoragem 
- Que benefício isso que você vai ensinar te trouxe?
- Por que é importante outras pessoas
- aprenderem isso?

- Provas
- Alguém teve resultado?
- Quem faz?

- História
- Quando você descobriu que isso era importante?

- Conteúdo
- Ensine
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Definir o veículo

- Instagram
- Youtube
- Facebook
- Fórmula de Lançamento
- Resultados Digitais
- Desafios de x Dias
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3 Conceitos que todo mundo que 
quer trabalhar com Marketing 
Digital precisa masterizar
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1 - Diferença entre Desejar e 
Precisar
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Quantas vezes você já ouviu ou 
disse…

- Eu preciso marcar meu corte de 
cabelo

- Eu tenho que comprar aquele 
celular

- A gente precisa de um escritório



Vender

Nada disso são coisas que você 
precisa



Vender

Nós estamos no business do 
DESEJO



Vender

DESPERTAR EMOÇÕES QUE AJUDAM A 
VENDER SEU PRODUTO



Vender

 COMO?



Vender

“Seus prospectos precisam 
entender o potencial de como 
seu produto vai facilitar a vida 
deles ou trazer o resultado 
que eles estão DESEJANDO”.



Vender

E pra fazer isso, você 
precisa jogar na cara deles 
os BENEFÍCIOS do seu 
produto.
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2 - Diferença entre 
Características e Benefícios
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O exemplo do lápis

Características Benefícios

Feito de madeira Fácil de apontar

Diâmetro padrão Confortável para segurar

Borracha na ponta Corrige erros facilmente
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O exemplo do lápis

Benefício 1
Fácil de apontar, se cair no chão não 
será um problema, não perde tempo, 
dura 3x mais que um lápis comum, é 
como se comprasse 3 lápis em 1, custa o 
mesmo preço de um lápis de menor 
qualidade… (e por aí vai)



Vender

3 - Diferença entre Front-end e 
Back-end


