
INIMIGOS DOS ANÚNCIOS PERFEITOS: 

 

Podemos considerar 3 pontos como inimigos dos anúncios 
perfeitos: 
 

1) Falar muito sobre as características do produto: 

 

 
 

Acima temos um anúncio expondo exatamente todos os benefícios do produto 
e de certa forma revelando a oferta... É sempre bom lembrar que o papel do 



anúncio não é vender e sim gerar curiosidade para que o cliente seja 
convertido na página de vendas. Além disso, o fato de já revelar a oferta no 
próprio anúncio, deixa claro que a pessoa terá que comprar algo e isto faz com 
que ela perca o desejo na solução. O desejo sempre deve vir antes dela saber 
que terá que comprar algo e não o contrário.  

 

 
Outro exemplo aonde é colocado sobre o que se trata o produto. 

 

 

 

 



2) Ser sensacionalista: 

 

 
Palavras sensacionalistas:  

- “método único e poderoso”; 

- “todos os segredos e técnicas serão revelados” 

- “qualquer pessoa” 

* Estas palavras por si só geram objeções na cabeça de quem está vendo, pois 
estão sendo realizadas promessas no próprio anúncio, outra coisa que não se 
deve fazer.  

 



 
Palavras sensacionalistas: 

- “Segredo revelado” 

- “Detox Poderoso” 

 

 

 

 

 

 

 



3) Ser clichê 

 

 
 

 


