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// CRIANDO UMA CAMPANHA NA PRÁTICA!

Antes de criar essas campanhas, será preciso criar um PIXEL e adicionar na
landing page ou site do seu cliente, o pixel nada mais é do que um código HTML
que rastreia todas as ações das pessoas dentro do nosso site. 

Caso o seu cliente não tem um site, não será preciso criar esse PIXEL, mas é
sempre importante utilizar quando você for criar campanhas que precisam ter
dados rastreados de forma assertiva.



Criando uma campanha de vendas 

Criando uma campanha de Tráfego Site 

Criando uma campanha de Leads 

Esse tipo de campanha é utilizado quando o seu cliente tem um site que realiza
vendas direto nele, ou seja a pessoa já faz a compra no site do seu cliente, com
isso é possível rastrear as pessoas que compraram e as que iniciar a finalização
de compra.

Para esse tipo de campanha, assim como a de vendas é preciso ter um site,
pode ser uma landing page, eu não recomendo que você coloque links como o
Instagram do seu cliente ou o Whatsapp, porque automaticamente você estará
competindo com eles por usar o link que possui o domínio deles.

Essa campanha pode ser utilizada para vários fins, mas o principal é fazer com
que pessoas realizem cadastros no formulário da empresa e deixem seus
contatos.



Criando uma campanha Utilizando o Google meu negócio do seu cliente.
Para poder criar esse tipo de campanha é necessário que você acesse o google
através do email do seu cliente, ou seja você vai criar uma conta do google ads
através do email dele, e com isso você vai ter acesso a ferramenta do “Google
meu negócio”, após acessar você vai digitar na rede pesquisa do google a frase
“Google meu negócio”, feito isso será aberto o gerenciador do google do seu
cliente. Nessa aba, basta vim em “anunciar” 



Clique em próxima e você vai cair na página de demonstração do anúncio.
Selecione o objetivo principal do seu anúncio, recomendo que seja “Gerar mais
chamadas" ou "Gerar mais visitas a loja física”.


