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PROCESSOS PARA
PROSPECTAR EXPERTS

A prospeccdo ativa significa que a sua agéncia esta buscando (ativamente) um es-
pecialista.

Classificamos a prospecc¢ao ativa em 2 tipos:

Target: Quando vocé busca um expert em especial.
Trafego: Quando vocé atrai especialistas por meio de campanhas de trafego.

Lembre-se: Prospecc¢do € um processo. Tenha paciéncia e entenda que 0 primeiro
“sim” vem, na grande maioria das vezes, depois de muitos “naos”.

Como fazer uma prospeccdo ativa de target:

« Escolha os nichos que vocé quer prospecta

* Busque especialistas nos nichos escolhido e faca uma lista de targets
+ Observe o target, e consuma seus conteddos

* Busque interacdo com seus targets

* Procure gerar valor para os seus targets

* Inicie uma abordagem estratégica com copy personalizada

Como fazer uma prospeccdo ativa de trafego:

« Crie campanhas de Facebook/Instagram ou Google Search, levando para a sua pdgina
* Faca captacdo de lead do especialista

Curiosidade: Sabia que nés fazemos campanhas de prospec¢ao ativa para o Por-
tal de Agéncias? Todos 0s meses a Agéncia Vé investe para que vocé aumente as
suas chances de prospectar um expert.

PAGINA 02

MATERIAL DE APOIO | PLANO VE




plano &Zé

lano Ze

PRODUZIDO POR:

AUTORIA:
Ellen Salomao

PRODUCAO:
Felipe Botelho e Guilherme Feix

DIAGRAMAGAO E DIREGCAO DE ARTE:
Gubbio Adson e Pedro Veloso

Este material é exclusivo para uso dos alunos do Plano Vé // Copyright - Agéncia Vé ©2020 - Reprodugdo poibida




