






























































VOCÊ SABE VENDER
NA INTERNET?
Vamos descobrir…



Todo mundo gosta de comprar, 
mas ninguém gosta de saber que 

estão vendendo pra ela



Vamos ver de qual email você compraria

x



Vamos ver de qual email você compraria

TAXA NORMAL DE
ABERTURA DE EMAILS:

ENTRE 6 E 10%

TAXA NORMAL DE
ABERTURA DE EMAILS:

ENTRE 30 E 33%

(FOI UMA SEQUÊNCIA DE
10 EMAILS EM 30 DIAS)

x



Resultado 100% orgânico:





No digital, a venda é COMPLETAMENTE 
diferente do que no um a um

Precisa entreter a pessoa do começo ao fim

Se não Entreter, a pessoa não vai ver nada

Venda é sobre a pessoa, não sobre você!

Na internet as pessoas mudam o discurso e falam só sobre elas?



As pessoas estão CAGANDO para o que você
quer, para elas estarem dispostas a trocar o dinheiro 

suado delas pelo que você venda, são ELAS
que precisam ganhar por isso



Conteúdo de vendas na internet precisa 
usar a seguinte lógica:

Entregar e falar o que o outro QUER ouvir(o que ele precisa 
estará dentro do que você vende)

Inserir o que você quer que ele saiba

Envelopar tudo isso em um formato de entretenimento



A CEREJA DO BOLO

Dê uma CAUSA para as pessoas perseguirem,
inclua elas nos objetivos e deixe claro no
que você e sua empresa acreditam, e a venda
será consequência do fato de que ela acredita
nessa mesma coisa e quer fazer parte do
movimento para avançar a causa.



Resultado de conteúdos de venda bem feitos:



VENDER É ENXERGAR O OUTRO

Suas dores e problemas guiarão sua solução

Seus desejos e aspirações guiarão sua solução

Suas crenças e valores guiarão seu negócio

E tudo isso precisa guiar o seu conteúdo.


