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Para que serve cada tipo de conteudo

4 tipos de conteudos:

- Conteudo que te faz crescer
- Conteudo que te faz se conectar
- Conteudo que te traz autoridade
- Conteudo que te faz vender

“Sao as Unicas coisas que um conteudo te fara conseguir”.

Conteudo que atrai novas pessoas:

- Conteudo técnico. (responda alguma duvida técnica, ensine algo...)

- Como fazer x coisa

- Passo a passo. (como a pessoa vai sair do ponto A para o B, com clareza)
- Checklist. (listas)

- Conteudo profundo. (mais denso)

Conteudo para gerar conexao:

- Histodrias. (percepgao, conexao)
- Conexao rasa (dia a dia)
- Conexao profunda (histérias que demoram tempo para serem contadas)

Conteudos que geram autoridade: (eleva o seu valor percebido)

- Networking. (com quem vocé anda)

- Prova Social. (feedback)

- Conquistas. (intelectuais/financeiras, antes x depois)
- Premiacdes. (resultados)

Conteudo que te faz vender:

- Mostre o seu produto. (venda todo dia)

- Fases: autoridade, crescimento, engajamento.

- Gatilhos mentais: escassez, urgéncia, reciprocidade, prova social, antecipa-
¢ao, novidade, curiosidade, confianga, exclusividade, beneficio, comunidade,
simplicidade na resolucao.
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