
Criativos e seus formatos:

Feed do Instagram: 1080x1350 ou 1080x1080
Feed do Facebook: 1080x1080
Stories: 1920x1080 - Ideal vídeos até 2min
Reels: 1920x1080 - Vídeos até 30s

Qual posicionamento escolher?
-> Pouca verba: Posicionamento Automático ou APENAS Instagram.

O que você DEVE pensar, na hora de montar um bom criativo:

-> O seu público-alvo sabe o que é uma “landing page”? - Muitos web designers usam esses termos em
seus criativos e muitas vezes o público-alvo não sabe nem o que é.

Exemplo: Prestadores de serviços (advogados, médicos, nutricionistas, barbearias…)

-> Você não deve vender uma landing page em si, você deve vender o benefício/transformação e as
melhorias que uma boa landing page trará para o negócio do seu cliente:



Exemplo: Posicionamento no digital; Visibilidade online de uma maneira profissional; Melhores
resultados em campanhas de anúncios e consequentemente mais vendas > + $$ (É isso que o cliente
deseja).

-> Citar funcionalidades de uma boa landing page / O quanto o cliente que investe em tráfego pode
economizar e otimizar os resultados simplesmente por ter uma landing page mais rápida e que converte
mais.

Dica: Às vezes é mais fácil vender uma boa landing page para quem já possui uma página ruim, do que
para quem nem sabe o que é.



Exemplos de criativos que performam bem:







+ Boas referências de comunicação para testar com anúncios:
- “Procura-se”:

Exemplo: Estou em busca de dentistas que não tem a mínima ideia de como se
posicionar na maior rede de buscas do mundo, o Google! Primeiro de tudo, você precisa ter
uma página profissional… O que é isso?! - Um site com a apresentação do seu trabalho,
descrevendo os principais serviços que você oferece e com todas as informações de
endereço e contato. Esse é o primeiro passo! E é exatamente isso que eu faço, através do
web design, eu posiciono profissionais na internet com uma página de alta performance e
profissional. Quer saber mais?! Toque em saiba mais e entre em contato comigo!

- Infoprodutos: Perpétuo/Lançamento e Produtos físicos:
Exemplo: Você vende um produto na internet, já investiu em tráfego pago e não

consegue escalar suas vendas? Sabia que um dos maiores gargalos/falhas, podem estar na
sua página de vendas?
A página de vendas exerce um papel fundamental na conversão das pessoas que chegam
até ela. Se você leva pessoas para uma página ruim, mesmo que seu produto seja bom,
dificilmente ele terá grandes resultados em escala. Quer acabar com isso de uma vez por
todas?! Toque em saiba mais e eu te farei um orçamento sem compromisso de uma página
de alta performance e conversão.



- Empreendedores/Profissionais que já possuem página:
Exemplo: Se você usa a internet para vendas da sua empresa, já imaginou que

você pode estar perdendo clientes, justamente por ter uma página lenta e de baixa
conversão?
Pois é, a maioria das pessoas só se preocupam com o investimento em tráfego entre outras
coisas e esquecem de olhar para a performance do site. E isso pode acarretar em RASGAR
muito dinheiro.
Se você deseja fazer parte da pequena parcela de empreendedores que de fato conseguem
um resultado melhor, apenas por ter uma página/site de alta performance. Toque em saiba
mais e entre em contato comigo agora.

-> Criativos mostrando as melhores páginas do seu portfólio


