HABILIDADES COMERCIAIS DO SOCIAL MEDIA
​É nessa segunda fase, nos próximos módulos, que você vai aprender as habilidades comerciais do profissional de Social Media!
Essa segunda fase, vai te capacitar para vender estratégias de conteúdo, vender o serviço de gerenciamento de redes sociais, escolher nichos lucrativos de atuação, atrair clientes bons pagantes e fazer bons contratos com eles.​​
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Avalie esta aula:
    

image1.png
CAPACITA O PROFISSIONAL DE SOCIAL MEDIA A VENDER
ESTRATEGIAS E GERENCIAMENTO DE CONTEUDO

1

CAPTAR

Técnicas para
identificar e captar
clientes bons
pagadores.

Como ter o primeiro
cliente e como
escolher um nicho de
atuagao.

2

POSICIONAR

Roteiros para briefing
de clientes e
apresentagdo da sua
proposta irresistivel.

Técnicas para se
posicionar em reunices
e fechar contratos
lucrativos e longevos.

3
VENDER

Roteiro para fechamento
de bons contratos
de estratégia

Processo de
apresentagio de
estratégias de contetido.

Script para a venda
do gerenciamento de redes
e outros servicos

4
MANEJAR

Técnicas para manejo
Dos clientes, aprovagao
dos materiais e
envolvimento
nos processos de
conteddo.

Processos de anlises
das métricas
e apresentago de
resultados ao cliente.

6
ESCALAR

Técnicas para escalar
vendas e prestagédo de
servigos
em marketing de
contetido.

Método para crescimento
de equipe de
terceirizados.




