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Jornada de compra — Contetidos e palavras-chave
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Tipos de conteudo — Reports, ebooks, Conteudo
editorial, Conteudo de experts, White papers,
Conteudo educacional.

Palavras-chave — problema, resolver, melhorar,
otimizar, prevenir, riscos.

Tipos de contetido — White papers
comparativos, Guias de experts no assunto,
InteragOes ao vivo, Webcase, Podcast, Video.

Palavras-chave - solucdo, servico, ferramenta,
dispositivo, programas.

Tipos de contetido — Comparativos de precos,
Comparativos de produtos, Trial Documentagao
do produto, Demos.

Palavras-chave — Comparar, vs., versus,
comparagao, pros e contras, review, andlise,
teste gratis.



