PROSPECÇÃO DE CLIENTES
=================================
1º PAP (PORTA A PORTA)
VISITAR CLIENTES NA SUA REGIAO
2º GOOGLE
- PESQUISAR UMA EMPRESA ESPECIFICA EM ALGUMA CIDADE ESPECIFICA
- IR NO INSTAGRAM/FACEBOOK E VERIFICAR AS REDES SOCIAIS DESTE CLIENTE
- PESQUISAS NO INSTAGRAM E FACEBOOK
==================================
Geral:
-1º Passo, apresente-se
-2º Perguntar para o seu cliente, se ele ja faz alguma ação nas redes sociais, ou seja, (anúncios, postagens, conteúdos, etc)
-3º Explicar para seu cliente quais as vantagens do seu negócio estar visivel digitalmente. 
-4º Explicar seu modo de trabalho e o que você pode fazer por essa empresa> Entregar resultados!
-5º Coletar dados e informações, Nome, email e WhatsApp (preferência)
-6º Montar o orçamento com uma breve estratégia (dar um post de degustação)
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O QUE FAZER APÓS O ENVIO DO ORÇAMENTO:
- ESPERAR 24 HORAS PARA COBRAR UMA POSIÇÃO DO SEU CLIENTE
RESPOSTA DO CLIENTE
1ª OPCAO: CLIENTE ACHOU CARO
- FECHAR UM CONTRATO DE 6 MESES, ONDE OS 2 PRIMEIROS MESES VOCÊ DARÁ DE UM DESCONTO DE 20%
2º OPCAO: CLIENTE GOSTOU PREÇO, E QUER FECHAR O SERVIÇO
- CONTRATO SIMPLES
- SOLICITAR O LOGOTIPO (QUANDO HOUVER)
- VAI PEDIR A ADMINISTRAÇÃO DAS REDES SOCIAIS(QUANDO HOUVER)
- VAI PEDIR A SENHA DO INSTAGRAM
- VAI CRIAR AS REDES SOCIAIS
=========================================
