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PARA INICIAR SEU PLANEJAMENTO
DE PROSPECCAO

1. Quanto vocé quer faturar na sua agéncia?

Nos proximos 12 meses:

Meédio e longo prazo (3 anos)

Meta de lucratividade:
15%

20%

25%

Qutro.

HIE|EN

2. Qual seu modelo de negocios?

3. Quais sao os nichos que vocé quer atuar?

4. Quais sao os nichos que vocé nao quer atuar?

5. Quanto tempo vocé tem para se dedicar ao projeto?

6. Periodicidade: de quanto em quanto tempo vocé vai prospectar?
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Como fazer o planejamento
na pratica?

Estabeleca metas e prazos: Eu vou fechar “X” experts no ano.

Lembre-se: O processo de prospeccao até o fechamento do contrato pode durar
entre 3 e 4 meses.
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