02/10/2019 Empreendedor MEI: Aula 5 - Atividade 2 Sobre funil de vendas | Alura - Cursos online de tecnologia

= 02
Sobre funil de vendas

Ter um funil de vendas é essencial para a gestdo comercial de qualquer empresa. Com ele, é possivel medir o
tempo levado em cada negociacéo, prever se o faturamento sera alcancado, estimar o faturamento dos préximos

meses, entre outros. Sobre o funil de vendas, é correto afirmar também que:

Selecione uma alternativa

E irrelevante para o vendedor e relevante ao seu gestor comercial.

Levar o cliente para a préxima fase do funil ndo tem tanta relevancia na gestdo como um todo.

Ele evita surpresas para a area de atendimento, uma vez que, se tem bastante negécio em fechamento, a
producao percebe que vai ter que dar conta de atender.
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