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= 05
ICP & entrevistas com clientes

Vimos que a etapa de inteligéncia comercial é essencial para a estruturagdo de uma prospeccio, e que saber
interligar as atividades e as informacdes que sdo adquiridas é a chave para uma boa estruturagio de inteligéncia

comercial.

Olhando de forma mais especifica, qual a correlagéo entre definicdo do perfil de cliente ideal e entrevistas com

clientes?

Selecione uma alternativa

Ambas servem para vocé ter documentado o que seu cliente pensa.

Ambas sdo achismos sobre a opinido do cliente.

Ambos fornecem informacoes sobre seus clientes, s6 que em niveis de profundidade diferentes.
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