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Qual *produto que vocé vende* perfeito para o seu dia a dia? Referéncia:

Apresentando o nosso *um produto famoso do seu negadcio*;
A ideia é fazer um videozinho ou até mesmo um carrossel contanto os detalhes

sobre o produto

4 motivos para garantir *seu produto* ;

Segredos que ninguém sabe sobre *seu negdcio*;
Como combinar acessorios com cada peca de roupa;
Quais pecas valorizam cada tipo de corpo;

Como o *prato chefe do seu restaurante* é preparado;
4 motivos para vocé conhecer *seu negocio*;

A historia por tras do *seu negdcio* ;

0 *seu negocio* é pra vocé que...
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Quando € a hora certa de buscar um *servico que vocé oferece*;

0 que fazer se vocé tem *problema da sua audiéncia*;

Por que procurar um *servigo que vocé oferece*;

Quais os melhores tratamentos para *problema da sua audiéncia*;

5 principais beneficios do *seu servi¢o* ;

3 formas de lidar/combater/vencer o *principal problema da sua audiéncia*;
Como resolver o *problema da sua audiéncia* em 3 passos simples;

Se vocé *caracteristicas do seu publico* entio vocé provavelmente preci-
sa de *servico que vocé oferece*;

As 3 maiores causas do *problema da sua audiéncia*;

5 sinais de que vocé precisa de *servico que vocé oferece*;

0 que eu acho sobre *algum tema quente que esteja relacionado ao
seu servigo*;

As mentiras que te contaram sobre *algo relacionado ao seu nicho*.
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3 segredos que vao levar o seu negdcio para o proximo nivel;
Nao cometa mais esse erro: *falar do erro mais comum da sua audiéncia*;

A melhor dica para quem esta comecando no *nicho que vocé esta
posicionado*;

0 primeiro passo para se tornar *transformacao que o seu produto oferece*;
Qual o melhor momento para aprender sobre *o que vocé oferece*;

3 livros que vocé deveria ler se quiser se tornar um *transformacao que
seu produto oferece*;

3 habitos para vocé se tornar *transformacao que seu produto oferece*;

Tutorial definitivo para nunca mais sofrer do *problema que seu produto
combate*;

Esse é o primeiro passo para vocé se tornar *transformacao que vocé oferece*;

5 coisas que vocé faz que te distanciam do seu objetivo *falar da transfor-
macao que seu produto oferece*;

As mentiras que te contaram sobre *seu nicho*;
0 que eu faria se *alguma situacao que envolve a dor do seu publico*;

0 que eu aprendi quando *algum fracasso que vocé teve que pode ser
relacionado com seu nicho*.

0 que eu aprendi quando meu copy nao vendeu nada.
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