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Como ganhar clientes? Questdao complexa e sem uma resposta pronta. Cada um de vocés vai
enfrentar uma realidade diferente. O ideal é vocé se tornar especialista e referéncia em sua
area e conseguir tornar o seu expertise publico. No meu caso, o segredo foi optar por uma area
pouco visada - registro de marcas -, o que me trouxe clientes, j& que poucos escritorios
ofereciam tal servico na regido. Apds o registro da marca, tais pessoas me viam como
referéncia em empresarial e me buscavam para outros servicos.

Ter feito o mestrado e ser professor também ajudou para garantir certo grau de autoridade.

Nocdes de marketing e publicidade - o ideal é tornar publico o seu conhecimento,
demonstrando a importancia do servico que vocé presta. Publicar artigos, videos e afins
abordando os riscos de, por exemplo, ndo registrar sua marca. Isso gera o interesse do publico
e faz com que vocé se firme como autoridade no assunto.

Areas de atuacdo - escolha muito pessoal. Gostamos mais de algumas areas e detestamos
outras, mas é importante que tenhamos nocdo de como anda o mercado para tal area em nossa
cidade. Como venho insistindo, para quem vai comecar do O, talvez seja mais prudente optar
por areas menos visadas (marcas e patentes, direito digital, etc).

O que fazer enquanto espera a carteira da OAB - planejar a estrutura! Organizar cartao (fisico e
digital), o local (caso opte pelo espaco fisico), ja criar rede social, ja se apresentar como
advogado(a), etc.

Producdo de conteudo e engajamento social (networking) - acima de tudo, seja visto e
encontrado, seja no meio digital como fisico. Se vocé é muito timido/introspectivo, talvez seja
interessante ter, como socio, uma pessoa mais “expansiva” e desinibida.



