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O o6
Explicacao

No video anterior comentei sobre como transitei do mercado corporativo para o freelancer.
Sera que o Pedro precisa se tornar um freelancer apenas quando se cansar do seu trabalho formal?
Claro, a resposta é néo.

Se o Pedro estd em um emprego de meio periodo ou de periodo integral - ou é apenas um estudante - ele estd no melhor dos
cendrio para comecar a trabalhar como freelancer. Saltar direto para freelancing em tempo integral a partir do nada pode
ser traumatico porque leva-se tempo para criar uma base de clientes, especialmente se ele néo tiver desenvolvido

anteriormente uma rede de conexdes poderosa.

Partindo desse principio, a recomendacio é: absorva o maximo que puder do seu atual empregador. Aprenda seu processo
de gerenciamento de projetos. Saiba como eles se comunicam com clientes e gerenciam contas. Seja uma esponja capaz de
absorver todas as habilidades de apoio ao negdcio que serfo inestimaveis quando vocé estiver por conta propria como

freelancer.

Comece a trabalhar como freelancer com um pequeno projeto de cada vez. Quando esse trabalho terminar, aceite outro.
Talvez um pouco mais desafiador desta vez. Sua confianca esta crescendo? Depois de ter passado pelo processo uma vez,

parece mais natural a segunda, terceira vez...

Antes que o Pedro perceba, ele tera concluido cinco ou dez pequenos projetos e sentira que sabe o que ¢ essa coisa de

freelancer.
E o seu custo de vida?

Depois que comecei a trabalhar como freelancer em periodo integral, morava em uma cidade pequena com um custo de vida
relativamente baixo em comparacio a uma cidade grande. Tive a sorte de permitir que meu negdcio autdbnomo se tornasse
um fluxo constante de projetos em tempo integral ao longo de muitos meses, em vez de exigir que acontecesse da noite para
o dia. Isso simplesmente ndo vai acontecer tdo rapidamente, entdo vocé precisa se preparar com alguma seguranga para

permitir um inicio lento.

Nem todo mundo vai ter esse cendrio. E se vocé néo tiver escolha e precisar viver em algum lugar com alto custo de vida? E

se 0 Pedro ja tem uma familia para sustentar?

Muitas pessoas recomendam n#o entrar em freelancing, a menos que vocé tenha economizado o equivalente a 3-6 meses de

salario como um plano de contingéncia.

Entfo para o Pedro, a recomendacio é: fazer um plano de como é possivel fazer uma transicdo suave de sua posicéo atual
para uma vida freelancer. Ele pode comecar a trabalhar como freelancer e s6 dar um salto quando construir uma pequena
base de clientes. Pedro pode configurar sua situacéo de vida para economizar custos em preparacgdo para receitas
imprevisiveis a medida que ele constrdi seu negécio gradualmente. Se morar com os pais, ele precisa conversar com ele, ou
parceira ou outros familiares e amigos sobre as maneiras pelas quais eles podem ajudar vocé, para que vocé n#o precise

mergulhar direto no fundo do pogo.
Construa relacionamentos e reputagéo.

Isto € o que é freelancer de sucesso. Mesmo quando vocé faz isso ha anos, essa meta nunca muda.
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O nimero um caminho para construir uma carreira freelance sustentavel, em tempo integral é construir relacionamentos
profissionais de qualidade com clientes satisfeitos que gostam de encaminhé-lo para seus amigos e colegas. Referéncias boca
a boca séo de onde vem o melhor trabalho, por isso mesmo seus esforcos freelance mais antigos devem ser direcionados

para gerar esses tipos de relacionamentos.

Construir uma reputacéo forte é mais facil do que o Pedro imagina. Tudo o que ele precisa é comprometer-se a fornecer ao
seu cliente o maximo de valor que puder, repetidamente, em cada projeto que realiza. Se ele realmente se importa com o
sucesso de seu cliente e faz tudo o que estiver ao seu alcance para ajuda-lo a alcancé-lo, ele percebera esses esforcos extras e

o recompensara com lealdade e encaminhamentos frequentes.

Portanto, Pedro precisa escolher clientes com os quais ele possa se conectar. Ele precisa construir parcerias, ndo apenas

fazer trabalhos.

Dica: pense em que tipos de relacoes pessoais ou profissionais vocé mais apreciou em sua vida. Caracteristicas como
confiabilidade, compaixdo, honestidade e bondade se encaixam nessa descricdo? Faca um plano para promover esses tipos
de relacionamento com seus clientes e eles vdo adorar vocé por isso. Mais amor do cliente equivale a salarios mais altos e

mais novos trabalhos de referéncias.

Foque no longo prazo.

Quando Pedro se empolga para construir seu proprio negécio e assumir o controle do sucesso de sua carreira, pode ser facil
ser pego em busca de atalhos e ganhos de curto prazo - procurando por dicas que o impulsionem prematuramente para os
holofotes do mercado . Depois de encontrar a dire¢do que Pedro pretende seguir, ele quer chegar a esse destino o quanto

antes.

No entanto, estabelecer um negdcio freelancer de sucesso € jogar o jogo um de resisténcia. Cada cliente com quem Pedro faz
parceria, e todo projeto em que ele se concentrar, deve ser mais um passo rumo a construcao da carreira de freelancer que
ele imagina. Defina seus clientes ideais e planeje como comercializar suas habilidades e construir sua reputa¢io para atrai-

las e conquistar sua confianca.

Seja paciente. Mantenha os pés no ch#o e se comprometa com o compromisso de entregar seu melhor esforco a todos os

clientes, em todos os projetos. Seja consistente em ser profissional e os resultados virdo.

Freelancing é uma grande escolha que requer um compromisso igualmente forte. Aqueles que planejam bem se destacam de

trabalhadores para estabelecer uma carreira verdadeiramente confidvel e segura.
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