
T H I A G O  F I N C H



Sem um nome, qualquer 
um de seus conceitos ou 

pedaços de conteúdo 
podem soar como

“Só mais um produto”.

Um bom nome pode 
automaticamente 

aumentar o valor em 
10x-100x mais...

Conscientemente nomear 
seus conceitos e 

conteúdos aumentam o 
valor perceptível 

drasticamente



O significado começa com uma 
categoria ou contexto 

ㅤㅤCriar o seu próprio significado a uma categoria,ㅤ

ㅤㅤㅤㅤaumenta drasticamente oVALOR PERCEPTÍVELㅤㅤㅤㅤㅤ 

O significado é a conexão de 
ideias a coisas no mundo real



ㅤㅤLembre-se: As pessoas estão DECIDIDAS eㅤㅤ

ㅤㅤSÉRIAS quanto ao que elas queremㅤㅤㅤ 

Quando nomeamos nossos conceitos ou produtos, é importante evitar nomes muito 
fofos, engraçados ou nomes que servem apenas como “Click Baits”.

Ao invés disso, crie nomes que chamam atenção, prometa um benefício, 
ative o gatilho de sentimentos fortes que fiquem na mente. 



SEM PODER COM PODER

ㅤMoedaㅤ

ㅤAcasalamentoㅤ

ㅤFalecimentoㅤ

ㅤPerda de Pesoㅤ

ㅤProntamente
ㅤ

ㅤDinheiroㅤ

ㅤSexoㅤ ㅤQueimar Gorduraㅤ

ㅤMorteㅤ ㅤInstantaneamenteㅤ

ㅤGranaㅤ



Como nós já aprendemos em outras partes desse treinamento, continue focando no 
resultado final que o seu produto entrega e não no processo ou na teoria.

A única coisa em que o seu cliente está pensando é

ㅤ“Como eu vou ter o resultado que eu quero?”ㅤ

Então prometa o resultado com o seu significado
ou no mínimo com o seu sub-título.



ㅤㅤCrie uma categoria em que você pode serㅤ

ㅤo PRIMEIRO dentro para ser mais fácil lembrá-lo ㅤ 

ㅤㅤAdicione aliteração ouㅤ

ㅤrima para MEMORIZAÇÃO ㅤ 

ㅤㅤComece com palavras emocionais PODEROSASㅤㅤ   
ㅤque estão ligadas ao resultado final que seus clientes queremㅤㅤ 



T H I A G O  F I N C H


