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1. Se vocé ainda ndo tem certeza do ramo que deseja atuar,
procure um que esteja mais a vontade e busque uma empresa ja
firmada no ramo, Entre mesmo que seja pra ganhar pouco de
inicio, porque falo isso? La vocé vai aprender as técnicas
construtivas ou de projeto, os melhores fornecedores,
terceirizados, mao de obra qualificada, anote tudo, salve todos
os contatos. VOCE FAZENDO ISSO E TENDO OS ORCAMENTOS
DELES, VOCE VAI PODER ENTRAR NO MERCADO MUITO MAIS
FACIL—-j4 vai ter construido um relacionamento com varias areas
e poder atuar de forma mais simples — Dessa forma é mais
simples, do que meter a cara a pau como fiz — VOCE VAI SOFRER
MUITO...

2. De inicio vocé Pode comecar a trabalhar com ADM - Isso reduz
muito seu risco quando vocé ndo tem tanta experiéncia —
aprendendo com seus erros e nao tendo que pagar pra trabalhar
gue acontece muito quando vocé entra na empreita global sem
tanta experiéncia.....

3. MAO DE OBRA - Vocé pode ter o melhor engenheiro, melhor
arquiteto, melhor ensaio, mas a mao de obra no final pode
estragar tudo, entao foque nela — Recomendo fazer o seguinte —
Se for Reforma — Busque pelos mestres ou empresas de
reformas que ja trabalham a bastante tempo com isso —
Instagram, reformas ao seu redor acontecendo, dicas de
conhecidos e porai vai... busque referéncia. Pois esses mestres
no geral como vc pode fazer — Ensinei isso pra minha esposa e
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ela ganha cerca de 5 a 8 mil todo més TRABALHANDO POUCO vai
com o mestre na reforma que o cliente deseja, ele faz todo
levantamento e passa todos os valores dele, ela simplesmente
sO passa pro cliente o valor e o valor da adm dela e ja no valor
da mao de obra tem uma ‘GORDURINHA PRA ELA’ Isso facilita
tudo...

Em relagdao a construcao de casas, recomendo fazer o mesmo
seja em condominio ou casa de rua, buscar na regido ja, dentro
do condominio, no instagram dos concorrentes, Isso vai te trazer
uma mao de obra que ja sabe como chegar no condominio, tem
costume de trabalhar na regidao e com o tipo de obra, isso traz
maior seguranca pra vocé até na hora de cobrar e orcar a parte
de mao de obra, e Fazer com que seu cliente fique satisfeito no
final.

. Em tudo vocé precisa fazer uma pesquisa de mercado, saber
como seus concorrentes estao fazendo, pra fazer melhor em
tudo... Seja no instagram, seja em palestras, seja em locais onde
seus clientes estejam, vocé tem que estar sempre a frente.

. Na sua regiao existem muitos construtores? Busque a parceria
com eles, pra ta fazendo os projetos, regularizacao dos projetos,
sempre esteja disponivel e ajude, pois deles sempre vai aparecer
uma graninha extra pra vocé. Te contar uma historia que
aconteceu comigo....

. Parceria com Imobiliarias da sua regiao, mas como seria isso ?
Imobilidrias tem imdveis pra alugar, que precisam de reformas,
terrenos pra vender que precisam de alguém pra construir, e
casa prontas pra vender pra vc estudar como estao sendo
feitas... Busque a parceria com eles da construcdao planejada,
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como seria isso Lucas ? Financiamento pra eles venderem junto
com vocé as casas na planta.. Eles ja tem uma gama de pessoas
de olho, alguém que poderia comprar uma casa pronta, pode
simplesmente desistir e fazer uma projetada planejada pra ele....
Te explicar direitinho...

7. Arquitetos — Entrada de muitas coisas, através de arquitetos,
vocé pode pegar reforma, projetos de engenharia, construgao,
busque relacionamento com todos que vocé se envolver, mostre
suas qualidades, e sempre seja grato, presentear eles, comissao
no orcamento, isso tras eles sempre pra vocé...

8. EMPREITEIRO E MESTRE — pois é eles também podem te trazer
servico, ja apareceu muito pra mim, daqueles clientes que vao
direto para o mestre

9. Loja de material de construcao

10. INVESTIDORES

DETALHES QUE POUCOS SABEM E FAZEM....

1 — NAO PRECISA DE DINHEIRO (Dinheiro do CLIENTE (CONTRATO DE
ADM)) OU financiamento da Caixa

2 — Mais de Uma obra (OBRAS AO MESMO TEMPO)
3 — FINANCIAMENTO RESIDENCIAL
4 — Nao Precisa de CNPJ

5 — Nao preciso ser o Técnico (Vocé nao precisa ser ENGENHEIRO)
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e COMO PEGAR OS PRIMEIROS CLIENTES
E mais facil fazer a obra ou ter a obra?

1 - Posicionamento Estratégico (se posicionar como engenheiro,
guem vocé e o que vocé faz pra melhorar as obras)

SE POSICIONAR ATRAVES DE ERROS — VANTAGENS E
DESVANTAGENS

2 — Dores — Alvara do Crea, Fiscalizacao, PELA DOR
(PELO AMOR OU PELA DOR)

3 — PORTIFOLIO DE PROBLEMAS DA REGIAO

- MOFO NAS PAREDES (FALTA DE IMPERMEABILIZAGAO)
- TRINCAS

- INFILTRACOES

(MINHA OBRA TEM GARANTIA)

4 — AUTORIDADE
- Um portifélio (OBRAS,REFORMAS,PROJETOS)

- NAO TENHO OBRA, NAO TENHO PROJETO, NAO TENHO NADA (te

mostrar como fiz...)

(PARCEIROS — ADQUIRIR EXPERIENCIA COM A EMPRESA DOS
OUTROS)

(LEVAR OBRA PRA PARCEIROS QUE JA TEM EXPERIENCIA E FECHAR

TUDO JUNTO)
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- PARCERIAS ESTRATEGICAS —
- ARQUITETOS ( A PORTA DE ENTRADA DAS OBRAS)

- (EU SEI A GRANDE DOR QUE VOCE TEM, QUE EXECUTEM O
PROJETO QUE ENTREGAM FIELMENTE O QUE VOCE PROJETA, E
PROJETAMOS PRA QUE SEJA EXECUTADO COMO VOCE PENSOU)

- INSTAGRAM E COMECA A CURTIR E COMENTAR — QUE PROJETO
TOP, JA FIZ UMA OBRA BEM PARECIDA

- COMISSAO (CRIAR RELACAO)
- PARCERIA GANHA-GANHA
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