Tráfego Pago para Produtos Digitais

Estratégia 2 – Super Conjunto ABO
- Ideal para produtos com ticket abaixo de 100,00;
- Para quem tem mais verba;
- Precisa saber se sua Conta de Anuncio, Nicho, Público... Respondem bem ao ABO;

Um publico precisa ser testado em, no mínimo, 3 amostras para um teste ser considerado minimante conclusivo. Eu recomendo 5.
· Orçamento do Tipo ABO;
· Testa amostra de Público*;
· Público grande com todos os interesses diretos ou abertos**;
· 1 Campanha com 5 Conjuntos iguais;
· Usa 2 criativo dentro do Conjunto;
· Verba de 50% o Preço de Venda.
· Duplica 2x para testar esta mesma campanha.
Existe 3 possibilidades de Formato
- 5 amostra de Público aberto
- 5 amostra de Segmentado

Se não vender 
· Testa mais uma vez no próximo dia sem mexer em nada;
· Se não vender novamente troca o criativo;
· Se não vender novamente testa a Estratégia 2;
Se vender
· [bookmark: _GoBack]Pausa os conjuntos que não venderam somente quando estourar o CPA ideal;
· Duplica no fim do dia a CAMPANHA com a mesma quantidade inicial de Conjuntos e ajustando a verba se necessário.

* É mais importante testar várias vezes o mesmo público do que testar vários públicos diferente uma única vez. Principio da fatia e amostra de Público. 

