» Aula 4: precificar

Depois de escolher as pessoas e oferecer seus servigos gratuitos &
hora do proximo passo: precificar seu servico.

Nd&o vou falar para vocé precificar antes de executar porque vocé
n&o vai saber qual preco colocar. E quando a primeira pessoa for
contratar seus servicos, vocé precisa ter uma nocdo de quanto isso
vai te custar.

Lembro-me no comeco com aqguela lista enorme de coisas para
oferecer, uma conhecida me pediu para fazer uma carta de
comunicagdo a respeito da pandemia para enviar para suas
clientes. Ent&o pedi para que mandasse um dudio falando o que
gueria gue eu escrevesse, pois sempre trabalhei com matéria-prima
do cliente, preciso dessa substdncia para poder criar algo de uma
maneira mais assertiva. Entdo ela mandou um dudio de um minuto
gue transcrevi, arrumei e criei uma linha de raciocinio. Como eu
tenho habilidade na escrita, também criei uma poesia personalizada
para elq, finalizei e ela aprovou. E ai que ela me pediu o valor do
servico, e eu ndo sabia quanto cobrar, porque eu sabia preco de
ebook, livros...mas o que eu tinha feito demorei apenas 15 min para
fazer e nGo podia cobrar o mesmo pregco dos outros servicos.

Entdo para resolver essa questdo utilizei como base o meu saldrio de
professora que era R$20/hr. S6 que eu Nndo mais professora e Ndo
queria ganhar mais esse valor, ent&o escolhi um valor para mim, que
foi de R$120/hr e calculei meu custo. Se eu demorei 15 minutos, fiz as
contas e cobrei R$30. Ela me pagou e depois eu entendi que aguele
valor era muito barato para o que eu estava fazendo, mas foi um
ponto de partidag, eu precisava daguele start.

Eu ja errei muito e cobrei servigos que sairam exatamente o valor do
custo, mas com o tempo Vocé vai se ajustando. Mas com vocé serd
diferente porgue vou te ensinar uam férmula para precificar seu
servico. Ela funciona assim:



Algo que eu fazia quando ia fazer o livro para alguém e ndo sabia
mensurar o tamanho do projeto para dar os custos, eu fazia o
primeiro capitulo de graca. Porgue assim entendia a complexidade e

O tamanho do projeto para cobrar corretamente. Uma sugestdo é
fazer parcialmente o servico de um trabalho maior, ou entregar algo
para a pessoa pagar apenas se gostar. Escolha essas dez pessoas e
ofereca seus servicos. Eu fiz isso na minha vida, eu colhi os frutos,
ainda estou colhendo, continuo crescendo e funciona.

Eu ndo tenho duvidas que
voceé vai conseguir otimos
clientes com essa acdo.



Vocé vai escolher um servico para oferecer e pensar em trés
valores: um valor baixo, um meédio e um valor alto.

*Todo mundo tem esses valores dentro de si, escreva os
primeiros que veem a cabeca.

Agora vocé vai para o segundo ponto: qual que é a sua
capacidade de executar esse servico? Ela € baixa, média ou
alta?

Depois vocé pensa: gual é a sua experiéncia com isso? Porque
ds vezes vocé € muito bom em uma coisa, mas ndo tem tanta
experiéncia. Responda: Baixa, média, alta?

Depois vocé vai para o proximo passo:. qgual o seu resultado
nisso? As vezes vocé é muito bom para fazer, ndo tem tanta
experiéncia, porém os gque realizou teve um resultado incrivel. O
resultado estd ligado a autoridade. Qual é a sua
autoridade/resultado no que estd fazendo? Baixa, média ou
alta?




Agora com essas respostas vocé faz a seguinte conta:

Por exemplo, vocé colocou na sua precificagdo R$300, R$500 e
R$700.

O seu nivel de conhecimento € alto.

O seu nivel de experiéncia é baixo.

E o seu nivel de autoridade € médio.

Enté&o vocé tem: , se for calcular teremos um
resultado meédio somando tudo. Logo vocé vai cobrar o valor que
escreveu na opcdo de preco médio, ou seja, R$500.

Outro exemplo:

Servico: transcri¢cdo de lives. Experiéncia: média
Preco: R$50/R$100/R$200 Autoridade: baixa
Conhecimento: baixo Valor a cobrar: R$50

Agora é a sua vez!

Escolha um dos trés servicos da sua lista:



Defina qual a sua experiéncia.

e [ e | A

Defina qual a sua autoridade ou resultado que teve com isso.

e [ e | A

O preco que vocé vai cobrar é:

Refaca essa formula com os outros dois servigos que escolheu.

Escolha um dos trés servicos da sua lista:
Escolha trés precos para esse servico.

T eo | wewe |

Defina qual a sua habilidade nisso.

e [ e | A

Defina qual a sua experiéncia.

T eo | wewe |

Defina qual a sua autoridade ou resultado que teve com isso.

T eo | wewe | o

O preco que vocé vai cobrar é:




Escolha um dos trés servicos da sua lista:

Escolha trés precos para esse servico.

T T T

Defina qual a sua habilidade nisso.

T eo | wewe |

Defina qual a sua experiéncia.

e | weao | A

Defina qual a sua autoridade ou resultado que teve com isso.
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Essa formula é uma sugestdo porgue sei como € dificil precificar.
Essa conta serve para servigos, caso seja produtos voceé utiliza a
formula para calcular a sua parte.

CHEGOU A HORA DE
TRANSFORMAR O SEU
CONHECIMENTO EM DINHEIRO.

APLIQUE TODOS OS EXERCICIOS
E VEJA A MAGICA ACONTECER!




