Rodar essa pesquisa com 5 a 20 clientes


Perguntas que você pode responder sozinho

1. Tamanho da empresa deles
2. Segmento da empresa deles
3. Quem tomou a decisão no processo de compra
4. Quem influenciou o processo de compra
5. Dificuldade pra vender
6. Quanto tempo demoramos pra vender pra ele
7. Dificuldade para atender

Perguntas que você vai fazer pra ele

1. Qual foi o principal beneficio que você encontrou na nossa solução, na hora da apresentação?
2. Qual foi o nosso principal diferencial para decidir contratar a gente?
3. Qual principal problema você queria resolver contratando a gente?
4. Você tinha avaliado outras soluções para esse tipo de problema?

