PROMPT 26: Escrever Comparagao

Objetivo: Mostrar ROI e contraste de INVESTIMENTO

Quando usar: Para vendas B2B, high ticket ou mentorias -
JUSTIFICAGAO DE PRECO

Desenvolva comparacdo ESTRATEGICA que posicione solucdo
contra alternativas SIGNIFICATIVAMENTE mais caras,
demonstrando ROI SUPERIOR enquanto justifica investimento
através de contraste FAVORAVEL.

ESTRUTURA DE COMPARAGAO:

ALTERNATIVA TRADICIONAL CARA:

- Nome/tipo especifico (consultoria, agéncia, etc)
- Investimento tipico (valor REAL de mercado)

- Tempo para RESULTADO

- Garantias oferecidas (geralmente NENHUMA)

- Hidden costs (tempo, energia, RISCO)

MINHA SOLUCAO:

- Investimento (FRACAO da alternativa)
- Resultado IGUAL ou superior

- Tempo mais RAPIDO

- Garantias INCLUIDAS

- Beneficios ADICIONAIS

CALCULO DE ROI COMPARATIVO:

- Custo Alternativa: R$ [X]

- Resultado esperado: R$ [Y]
- ROI: [Y/X]%

- Tempo para retorno: [meses]
VS

- Custo Minha Solu¢do: R$ [A]
- Resultado esperado: R$ [B]

- ROI: [B/A]%

- Tempo para retorno: [semanas]

ELEMENTOS DE CREDIBILIDADE:

- Dados de mercado VERIFICAVEIS

- Cases com numeros REAIS

- Prints de propostas CONCORRENTES
- Depoimentos COMPARANDO op¢oes

- Métricas INDUSTRIA-STANDARD

ARGUMENTOS ALEM DO PREGO:
- Velocidade de IMPLEMENTACAO
- Suporte INCLUIDO vs cobrado



- Risco REDUZIDO com garantias
- Conhecimento TRANSFERIDO vs dependéncia
- ESCALABILIDADE da soluc¢ao

SCRIPTS DE APRESENTACAO:
1. "Vocé poderia pagar R$X por [alternativa]..."
"Um [alternativa] tipico cobra R$X e DEMORA..."

"Clientes que vieram de [alternativa] ECONOMIZARAM. ..

2

3

4. "Comparado com [alternativa], nosso METODO..."
5. "Por uma FRACAO do custo de [alternativa]..."

[ENTRADA DO USUARIO]

Alternativas caras no mercado: [OPCOES CONCORRENTES]
Seus custos tipicos: [VALORES REAIS]

Seu pre¢o: [QUANTO COBRA]

Vantagens sobre eles: [DIFERENCIAIS]

ROI que vocé entrega: [RESULTADOS MENSURAVEIS]



