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Quero comegar com o Mentor que ensina
Clickbank, entao, veja o modulo de intro-
ducao a Clickbank do Caio Calderaro, onde
ele ensina:

Criar cadastro

Onde pega os links

Como usar a ferramenta

Como criar conta na Payoneer

Tudo sobre a plataforma

Aconselhavel:

1. Iniciar no clickbank, usando o Google no

Fundo de funil. (Mentores: Gustavo Berté, Ed-
valdo, Thiago Boeira)
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2. Pode estudar todos os mentores para
sentir cada estratégia e gerar uma identifi-
cacao tanto com o mentor e com a estraté-
gia ensinada. As aulas sao praticas e direto ao
ponto. E possivel estudar todas elas.

Até porque, nds vamos hos liberanclo aos
[poucos.

3. Depois de escolher e estudar, focarem
apenas uma, por no minimo 60 diase ho
Minimo 500,0 investidos em uma estratégia,
nao Migre para outra enquanto nao fizer no
minimo RS1.000 faturacdlos.

Porque todas elas sao validadas e com
apenas uma é possivel fazer mais de dois mil
dolares/més. Ou seja, ficar pulando muito
rapido para outra pode te atrasar.




image7.jpg
Precisa de estrutura ou nao? Sim. Vamos en-
sinar sobre isso hesse nivel intermediario.

AULA 03 - COMO GANHAR EM DOLAR?

AFORMAE?

SEM APARECER

SEM PRODUZIR CONTEUDO
SEM CONVERSAR NO X1

COMO?
ANUNCIOS ONLINE (INVESTIR)

QUAL PRODUTO?
MERCADO DE AFILIACAO ( SOU AFILIADO)

AONDE VOU ANUNCIAR?
GOOGLE E FACEBOOK

VOU GANHAR COMO?
DOLAR (5X MAIS)
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O QUE MIUDA DE ANUNCIAR NO BRASIL?
IDIOMA, PAISES, E MENOS CONCORRENCIA

PRECISO FALAR INGLES?
NAO PRECISA FALAR INGLES E NEM ESPAN-
HOL (GOOGLE TRADUTOR)

MODULD 02 - ESTRATEGIA PARA INICIANTES
AULA 01 - PRE REQUISITOS PARA ANUNGIAR

O que precisa para anunciar nas estratégias
parainiciantes?

Conta nahotmart;

Conta no Google Ads;

Forma de Pagamento (automatico - Cartao
de Crédito;

Manual - Boleto) Tanto faz. E uma escolha in-
dividual nhaquilo que € melhor para seu con-
trole.
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AULA 02 - ENTENDENDO O FUNIL

O QUE E FUNDO DE FUNIL? (Palavra-chave
que eu escolhi para vender)

E quando eu estou anunciando o nome do
produto. Ou seja, nao da margem para que a
pesqguisa do usuario seja outra coisa.

POR EXEMPLO:

FUNDO: GPA Dominio Estratégico (NOME DO
PRODUTO)

FUNDO: Como emagrecer como Dr. Joao
Fernando (Especifico porque provavelmente
s6 existe um Dr Joao Fernando)

O home do produto no fundo de funil tem
que ser especificol
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O QUE E MEIO DE FUNIL?
Pesquisas Genérica, abrangentes.
Por exemplo:

Alguém que pesquisa:

curso de google ads para afiliados
Como emagrecer

S30 pessoas que estao ho momento de
pesquisa. Elas ainda nao estao querendo
comprar, podem até comprar, mas estao
pesquisando, ainda nao sabe qual produ-
to/treinamento escolher.Imagina vocé fa-
zendo essa pesquisa.

Vocé esta pesquisando um produto para
comprar, mas hao vai decidir no primeiro
clique gue voceé der. Vai estudar mais sobre
para decidir um treinamento.
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g lg’éﬂ 03 - COMO ESGOLHER PRODUTOS GRIN-

Comissao minima 30 Dolares;

Fundo de Funil - Nome especifico;

Volume de pesquisa - Acima de 100 buscas
Escolher 3 para subir campanha os 3

Tem que ter pagina de vendas.

PS: Nao olhar concorréncia ou CPC nessa
estratégia. Vamos testar no campo onde
todos limitam.

Planilha disponibilizada basica:
Planilha para download na descricéo daaula.
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CAMPANHA > CONJUNTO DE ANUNCIOS >
ANUNCIOS

CAMPANHA > OBJETIVO
CONJUNTO >PALAVRA-CHAVES

ANUNCIOS > ANUNCIOS

AULA 06 - GOMO GRIAR CAMPANHA DO ZERD

SUBIR 3 DE UMA VEZ.

DEVIDO A: ALGUNS NAO RODAM, AVALIAR CPC,
PARA DEIXAR PARA TESTE.

VAMOS SUBIR DE ACORDO COM A PLANILHA
DOS 3 PRIMEIROS QUE FEZ MAIS SENTIDO SE-
GUNDO A PLANILHA. LEMBRANDO, CASO QUEIRA
USAR UMA PLANILHA MAIS PROFISSIONAL, USE A
PLANILHA MAE QUE ESTA BONUS.
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E IMPORTANTE TER 5 A 10 PRODUTOS SELECIO-
NADOS POR ESSE MOTIVO. PARA HAVER ESSA
TROCA RAPIDA DE PRODUTOS.

VOCE VAI TESTAR ATE 30 CLIQUES SE BASEANDO
NA CORRELACAO CPC X COMISSAO.

SACADA DE ESCOLHER PRODUTO, TRADUZIR
PARA PORTUGUES;

SACADA OLHAR O DIAGNOSTICO DE ANUNCIO
PARA VER A CONCORRENCIA;

PESQUISAR VOLUME DE BUSCA USAR TODOS OS
PAISES;

LEMBRANDO QUE NESSA ESTRATEGIA SAO PRO-
DUTOS ESPANHOIS, OUTRAS PLATAFORMAS QUE
SAO PRODUTOS AMERICANOS.
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EXCLUSAO:
BRASIL
GUATEMALA
NICARAGUA
CURACAO
ARGENTINA
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ESTRATEGIA DE PAISES:

01. TODOS OS PAISES USAM A LINGUAE IR
FECHANDO AS TORNEIRAS.

EU SEMPRE USO ESSA ESTRATEGIA QUANDO O
VOLUME DE BUSCA E BAIXO. ABAIXO DE 2.000
(BAIXO)

02. ENTRAR SEGMENTADO

QUANDO O VOLUME DE BUSCA FOR ACIMA DE
2.000.

QUANDO EU JA TENHO DADOS

QUANDO EU TENHO POUCA VERBA

03.ESCALA!
ABERTO E COM EXCLUSAO
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URL FINAL: QUANDO EU TENHO O MEU SITE, EU
USO NA URL FINAL O MEU SITE DO LINK POS
CLONACAO, OU SE NAO USEI CLONADOR EU USO
MINHA URL.
(WWW.SAIBAMAIS.COM.BR/HFUEUCEHUHEU)
NESSE CASO: SEM MODELO ACOMPANHAM-
ENTO

URL FINAL: LINK DA SUA PRESSEL

TITULO 01 - SEMPRE O NOME DO PRODUTO, SE
TIVER ESPACO SOBRANDO EU INCLUO:
SITE OFICIAL, INSCREVA-SE, APENAS HOJE
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TITULO 02-

-FACA SUA INSCRICAO AGORA

- POR APENAS 12X DE SXXXX

- POR APENAS SX)XXXXX

- COM CAIO CALDERARO (RELEVANCIA)

DESCRICAO SEMPRE ESTARA NA PAGINA DE
VENDAS NO INICIO.

AULA - NEGATIVAGAD
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PALAVRAS-NEGATIVAS

PALAVRAS-CHAVES NEGATIVAS SAO AS PALA-
VRAS NO QUAL EU NAO QUERO APARECER PARA
QUANDO ALGUEM PESQUISA ALGO QUE NAO
TENHA INTENCAO DE COMPRA.

ISSO ME ECONOMIZA DINHEIRO EM NAO GASTAR
CLIQUES COM PESQUISAS QUE NAO FAZEM SEN-
TIDO.

LISTA PADRAO - USO EM TODAS AS CAM-
PANHAS.

e
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FREE
DOWNLOAD
PDF

REVIEW
REVIEWS

SIDE EFFECT
SIDE EFFECTS
COMPLAINT
COMPLAINTS
RECIPE
AMAZON
WORK

WORKS
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SUPPORT
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TODAS AS CAMPANHAS EU INSIRO A LISTA DE PA-
LAVRAS NEGATIVAS PADRAO

SOBRE CORRESPONDENCIA DE PALA-
VRAS-CHAVES.:

QUANDO EU USO PALAVRAS CHAVES COM COR-
RESPONDENCIA EM FRASE, OU SEJA, COM ASPAS.

QUEM E "CAIO CALDERARO"?

NESSE CASO EU APARECO PARA OUTRAS
PESQUISAS, QUE PODEM SER NEGATIVAS.

QUANDO EU USO EXATA, OU SEJA, EM COL-
CHETES, EU NAO DOU ESSA LIBERDADE PARA O
GOOGLE.

[CAIO CALDERAROQO]

A LISTA TEM POUCA EFICIENCIA NESSE CASO DE
USAR PALAVRA EXATAS.
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AULA - GRIEI A GAMPANHA? E AGORA?

PASSOS DEPOIS DA CAMPANHA CRIADA:
ESPERAR 24 HORAS PARA VER AS IMPRESSOES;

CRIEI A CAMPANHA HOJE AS 13H. AMANHA AS
14H EU VOU OLHAR AS METRICAS.

VER O QUE?

AS IMPRESSOES. AS IMPRESSOES ME DIZEM SE
MINHA CAMPANHA ESTA RODANDO OU NAO.
(TEM QUE TER ACIMA DE 1)

O QUE FAZER QUANDO DEPOIS DE 24H E NAO
TIVER IMPRESSAO?
FAMOSO NAO RODOU!

OLHAR ESSES REQUISITOS ABAIXO, SEMPRE
ALGUNS DESSES PONTOS:
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O PRODUTO TEM POUCO BUSCA - MENOR QUE
200 (48H);

CPC ESTA ABAIXO DO LEILAO (PRINCIPAL);

ORCAMENTO MUITO BAIXO;

COMPETICAODE URL.

COMO EU FACO PARA ENTRAR NO LEILAO CASO
O PROBLEMA SEJA CPC?

EU TIRO O VALOR DO CLIQUE PARA ENTRAR EM
QUALQUER LEILAO. NAO IMPORTA O PRECO.

MAS, CAIO...COMO EU CONTROLO PARA NAO
TOMAR UM CPC CARO?

EU LIMITO O ORCAMENTO EM 20/DIA!

PORQUE NAO PODE PASSAR O ORCAMENTO O
CLIQUE. NESSE CASO, EU TENHO UM CERTO CON-
TROLE.
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SEGUNDA COISA QUE PODE ACONTECER
DEPOIS QUE CRIOU A CAMPANHA:

ANUNCIO REPROVADO - SOFTWARE MALI-
CIOSO
O QUE SIGNIFICA NORMALMENTE?

A PAGINA DO PRODUTO TEM ALGUM VIRUS.

SUA CAMPANHA ESTA DEVAGAR? OU SEJA,
QUASE NAO RODA?

TEM 3 CLIQUES POR DIA. 5 CLIQUES POR DIA EM
MEDIA.

NAO GASTA NEM 10 REAIS POR DIA.

SE ISSO ESTIVER ACONTECENDO, ESTA DEVA-
GAR DEMAIS!
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O que fazer nesses casos?
SOBE MAIS 3 PRODUTOS!

E até quando replico isso nessa estratégia?
No maximo até 9 produtos, nao & para ficar
subindo 20 produtos para rodar essa estraté-
gia. Tem que acertar e fazer gastar do jeito
certo com ho maximo 9 produtos que vocé
subiu a campanha.E O MAXIMO!!

Mas e aj, o qque faco?
VAIPARA OUTRA ESTRATEGIA!

Terceira coisa cue pocle acontecer-:
FOI SUSPENSA!!!
Conta suspensa é preciso fazer duas coisas:

Contestar para ela retornar;

Ao mesmo tempo, ja cria uma outra subcon-
ta. Veja o mddulo sobre isso.




image26.jpg
ROTINA DO DIA ADIADE UM AFILIADO NA
GRINGA:
ESCOLHA DE PRODUTOS;

CRIACAO DE CAMPANHA;
ANALISE METRICAS;
ESTUDAR.

AULA - ANALISE DE METRICAS
CAMPANHA TESTE:

CLIQUES: CLIQUES MENOS DE 30 CLIQUESE
NORMAL EU NAO TER VENDIDO, EU POSSO
VENDER COM 1 CLIQUE, MAS A METRICA
MEDIA POR VENDA E DE 20 CLIQUES




image27.jpg
IMPRESSAO: E QUANTIDADE DE VEZES QUE
ALGUEM VIU MEU ANUNCIO.

UMAS 10 IMPRESSOES POR DIA, E UMA BOA
METRICA.

CTR: E ARELACAO ENTRE CLIQUES E IM-
PRESSAQ. ABAIXO DE 49 E MUITO BAIXO.
OU SEJA, MUITAS PESSOAS VEEM O SEU
ANUNCIO E QUASE NINGUEM CLICA.
CONTADOCTR:

100 PESSOAS VIRAM MEU ANUNCIO - RSO
10 CLICARAM NO MEU ANUNCIO - RSCPC

1096 DAS PESSOAS QUE VIRAM, CLICARAM

Seisso acontecer, o que fazer?
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ACAO: CRIAR MAIS ANUNCIOS, COM MAIS
TITULOS DIFERENTES, COLOCAR EXTENSAO
DE FRASE.

CPC - CUSTO POR CLIQUE
ESTA CARO OU BARATO?

SEGUNDA ETAPA DE METRICAS: VENDAS
CONVERSAO: Quantas vendas vocé fez.
CUSTO POR CONVERSAO: O quanto que eu
gastei para fazer uma venda. (Tem que ser
menor que a comissao.)

VALOR DE CONVERSAO - FATURAMENTO

E NAS PLATAFORMAS QUE EU OLHO ESSE
DADO.

COMO EU CALCULO O MEU CUSTO?
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CONTA DO CPC:
NUMERO DE CLIQUES X CPC = CUSTO TOTAL

CPC=120

CLIQUES =25

CUSTO =R$300,0
VENDAS =1
COMISSAO =R$600,0
SALDO =R$300,0

PARA EU GANHAR DINHEIRO, EU PRECISO
TRABALHAR AS VARIAVEIS:

EU PRECISO TER MENOS CLIQUES PARA
VENDER. NOS VAMOS TESTAR UM PRODUTO
DE 100 A 150 REAIS.
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O QUE EU ANALISO?

- O MEU CPC X COMISSAO

EU preciso saber se meu CPC esta caroou
barato.

20 (Clique médio para fazer umavenda) x
1,19 (CPC) =R$22,0 (Custo)

CUSTO E MENOR QUE MINHA COMISSAO?
20 é a quantidacle de cliques médio padrao
para fazer uma venda.

2. TERMOS DE PESQUISA

E o que o meu cliente pesquisou para o meu
andncio aparecer. Agui eu vejo se estou anun-
ciando para a pessoa certa.
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Trouxe os termos bons? Mantém.

TERMOS - OK

CPC-0OK

E s6 aguardar até 100, para testar o produto e
realizar uma vencla.

Nao vendeu até RS100,0? Pausa e testo outro.

Nao ultrapasse esse valor para nao acabar
indo longe demais em um produto.

AULA - COMO VENDER MAIS ESCALA

QUANDO EU ESCALO?

Quando eu acertei o produto, ou a estratégia.
Ou, guando tocdla operacao da saldo positivo.(-
CAIXA)
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COMO EUESCALO
HORIZONTAL - Aumentar orcamento

VERTICAL - Subindo mais produtos -
ESTRATEGIA - Eu vou testar outras estratégias

REDE DE PESQUISA-TEM UM TETO

OTIMIZAR: Fechar as torneiras (Depois de 3
venclas, eu preciso de dacdos para achar os pa-
drdes daquilo funciona ou hao funciona)

Fechar as torneiras once?
Palavra-chave

Pais

Informacdes demograficas (Idade+Sex-
o+Renda)
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Analisar o que para otimizar:
NUmero de conversoes e custo por con-
Vversao

SEJA BEM-VINDO

AO MVD
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MODULD 0I - Comece pelo inicio!

Como funcionara o Macjuina cle vender
em Dodlar?

Google, Bing, palavras chaves
tal == Estratégia lance, métricas,
FUNDAMENTO BASE =Q= Conceitos Iniciais anur

s, estrutura

Estratégia para iniciantes

MaxWeb Gringa
BuyGoods Gringa
Plataformas
Clicbank Gringa
Hotmart Brasil. S6 que tem produtos gringa
Bing
ontes de Trafego Youtube Ads Instream
ESTRATEGIAS
Google

Rede de pesquisa - Fundo de funi

MAQUINA DE VENDER

Estratégias Langamento

Display - Meio de funil
MDV

rodutos fisicos, (White e B

1 Mentoria ao vivo com cadz

mentor por

SUPORTE 8 semana

emana

P

entoria ao Vivo,

Grupo no Telegram

Comega com vendas na hotmart
no Google

niciantes

>ode escolher

plataforma. As estraté

seguem uma sequéncia

Aconselhavel:
QUAL CAMINHO SEGUIR 1. Iniciar na clibanck e no Google

ntermediarios e avangados

2. Estuda as estratégias para sentir
cada uma.

Foca em uma pelo menos por 60
dias e no minimo 600,0 investidos
emuma

stratégia
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AULA 02 - QUAL CAMINHO SEGUIR?

Iniciantes
Comecga com vendas nha hotmart no Google;

Aquivoceé pode ja iniciar sem estrutura
propria. Sem cadastros la fora etc. Mais sim-
ples, no entanto, & sd 0 comego para destra-
var as primeiras vendas;

Investimento de RS100 a RS300 reais.

Intermediarios e avancacdos
Pode escolher por estratégia e o mentor para
focar. As estratégias nao seguem uma se-

quéncia. Elas sdo Unicas e completas ce
cada mentor.

Porém, exemplo:




