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Preco de vendas




 Formacdo de precos NQo € apenas

(é) cdlculo, mas sim estratégiq;
"3 e Falta de conhecimento dos proprios
DiﬁCiI $ dados financeiros:
* Dificuldade de Organizacdo das
pr'egc Informagdes financeiras préprias;

» Utllizagcdo de metodo errado;
* Falta de conhecimento sobre gestdo

de precos.



DICAS

 Preco baseado na hora-técnica

Meéetodos

(custeio indireto);
 Preco baseado no “custo fixo”
preQO (custeio direto);
» Custo Baseado “na agenda”;
» Preco por Combinacdo de “linha de

produtos’;



CSP - Custo do Servico Prestado
CVV - Custo Varidvel de Vendas
CF - Custo Fixo

L - Lucro almejado



PV=CSP+CVV +CF +L

PV = Custo Varidavel de Vendas + Custo do Servi¢co Prestado + Custo Fixo + Lucro almejado



Obrigado!

contato@danieldemiranda.com.br




