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Q17
Maos na massa: Analise de Pareto

listados abaixo.

Analise Basica

1) Digite na area de escrita do MDX a consulta (MDX 7.2_01.MDX):

WITH

SET [CLIENTES] AS

'"ORDER([Cliente].[Hierarquia Geografica].[Nivel Cliente], [Measures].[Faturamento], BDESC)'
MEMBER [Measures].[Faturamento de Vendas] as

'[Measures].[Faturamento]', FORMAT_STRING = "#i,##i#.00"

SELECT ({ [CLIENTES] }) On Rows,

({[Measures].[Faturamento de Vendas]}) on Columns

from [COMPLETO]

Where ([Tempo].[Ano].&[2014])

¥ Menzagena EE Resubados
Iz | Faturamento de Vendss
| Rarha Supemmercados Erasita - DF I 451809182
Ranha Supemercados Campinas - 5P 5.826.673,35
| Supenmercados Bom & Barato Rio de Jansim - R) 464892891
Ranha Supemercados Salvador - BH | 382243484
| Rainha Supemercados Campo Grande - M5 ] 3661858, 24
Tem de Tudo Supemencaos Belo Honzare - MG | 3672215861
| Supermercados Bom e Barato Goias - GO | 341353834
Tem de Tudo Supemercades Golais - GO 3.070.227 85
| Supemercados Bom e Barato Custtiba - PR | 294318611
| Super Maria Fio de Janer - AJ ] 272388872
254521538
2043.943.71
| Fast Lanches Campo Grande - MS 1.563.525,34
| Dogko = CIA Campo Grande - M5 ] 15510406

O primeiro passo para a Analise de Pareto é construir uma visdo de Ranking simples, visualizando os membros das

dimensdes ordenados por um determinado indicador.

Posicao do Ranking

2) Digite na area de escrita do MDX a consulta (MDX 7.3_01.MDX):

WITH

SET [CLIENTES] AS

'ORDER([Cliente].[Hierarquia Geografica].[Nivel Cliente], [Measures].[Faturamento], BDESC)"’
MEMBER [Measures].[Posi¢do no Rank] as

"RANK([Cliente].[Hierarquia Geografica].Currentmember, [CLIENTES])', FORMAT_STRING = "#;#;-"
MEMBER [Measures].[Faturamento de Vendas] as

'[Measures].[Faturamento]', FORMAT_STRING = "#i,##i#.00"

SELECT ({ [CLIENTES] }) On Rows,

({[Measures].[Faturamento de Vendas], [Measures].[Posi¢do no Rank]}) on Columns

from [COMPLETO]

Where ([Tempo].[Ano].&[2014])
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EH Mensagens [E Resubados

| Faturamento de Vendas | Posicio no Rank

"Ranha Supemmercades Brasila - OF 1 £:918.891,82 1
Fanha Supemercados Campinas - SP | 5.82%6.679,35
Supemencados Bom e Barato Rio de Jansim -RJ | 464892391
Rainha Supemercados Salvador - BH ] IRZAUE

_Ranha Supermercados Campo Grande -MS | 3.681.868.24
Tem de Tudo Supemmencados Belo Honzorte - MG | 367221961

0w Mo B WM

| Supermercados Bom e Barato Goials - GO | 341353834

| Tem de Tuda Supemercados Goias - GO | 307022765
Supemercados Bom e Barato Curtiba - PR | 2943.186.11 ]
Super Mania Fio de Janers - RJ 2723888.72 0
Bip Balada Sucos SaoPao 5P| 254521538 n
Lanche Rapido e Barato Porto Alegre - RS | 2043.943,71 12
Fast Lanches Campo Grande - M5 | 1.563.525,34 13
||| Dogls & CIA Campo Grande - M5 | 1.551,034.06 in

Foi acrescentada mais uma coluna no relatério, que mostra a posicédo de cada elemento no ranking. Para isso, é acrescentada

a seguinte coluna calculada:

MEMBER [Measures].[Posi¢do no Rank] as
'RANK([Cliente].[Hierarquia Geografica].Currentmember, [CLIENTES])', FORMAT_STRING = "#;#;-"

Percentual de participacao

3) Digite na area de escrita do MDX a consulta (MDX 7.4_01.MDX):

WITH

SET [CLIENTES] AS

'"ORDER([Cliente].[Hierarquia Geografica].[Nivel Cliente], [Measures].[Faturamento], BDESC)'
MEMBER [Measures].[Posi¢dao no Rank] as

"RANK([Cliente].[Hierarquia Geografica].Currentmember, [CLIENTES])', FORMAT_STRING = "#;#;-"
MEMBER [Measures].[Faturamento de Vendas] as

'[Measures].[Faturamento]', FORMAT_STRING = "#ti,#ii#.00"

MEMBER [Measures].[% Vendas] as

'[Measures].[Faturamento]/([Measures].[Faturamento], [Cliente].[Hierarquia Geografica].[All])',
FORMAT_STRING = "#,###.00 %"

SELECT ({ [CLIENTES] }) On Rows,

({[Measures].[Faturamento de Vendas], [Measures].[Posi¢do no Rank], [Measures].[% Vendas]}) on Colur
from [COMPLETO]

Where ([Tempo].[Ano].&[2014])

| Feturamento de Vendas | Posgao no Rank || % Vendas |
391889182 1 i

] 5.826.679,35 2
| Supemmercados Bom & Barato Fio de Jansin -RJ | 464392891 3
|| Raiha Supemercados Salvador - BH | 3243 :
Rainha Supemnercados Campo Grande - MS 3.681.868.24 5
Ter e Tdo Spemmercado Bl Horaare UG | 367221561 6
|mpumnada- Bom e Barato Gaiais - GO ] 3.413539,34 7
| Tem de Tudo Supemercados Golais - GO | 3.070.22765 8
| Supemercados Bom = Barelo Curtba - PR | 25313611 9
| Super Mania Fio de Janero - Al 272388872 0
BgbdadaSwonSioPado-SP | 2552153 1
Lanche Répido & Barato Paro Alegre - AS ] 204334371 12
| Fast Lanches Campo Grande - MS | 1 56352534 13
| Dogio & CIA Camps Grande - M5 | 155103406 1

E acrescentada mais uma coluna no relatério, que representa a participacio percentual de cada venda em relacio as vendas

totais:

MEMBER [Measures].[% Vendas] as
'[Measures].[Faturamento]/([Measures].[Faturamento], [Cliente].[Hierarquia Geografica].[All])',

FORMAT STRING = "#.###.00 %"
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Venda Acumulada

4) Digite na area de escrita do MDX a consulta (MDX 7.5_01.MDX):

WITH

SET [CLIENTES] AS

'"ORDER([Cliente].[Hierarquia Geografica].[Nivel Cliente], [Measures].[Faturamento], BDESC)'
MEMBER [Measures].[Posi¢do no Rank] as

"RANK([Cliente].[Hierarquia Geografica].Currentmember, [CLIENTES])', FORMAT_STRING = "#;#;-"
MEMBER [Measures].[Faturamento de Vendas] as

'[Measures].[Faturamento]', FORMAT_STRING = "#ti,#iti#.00"

MEMBER [Measures].[% Vendas] as

'[Measures].[Faturamento]/([Measures].[Faturamento], [Cliente].[Hierarquia Geografica].[All])',
FORMAT_STRING = "#,###.00 %"

MEMBER [Measures].[Faturamento Acumulado] AS

"SUM(HEAD([CLIENTES], [Measures].[Posi¢do no Rank]),[Measures].[Faturamento])',FORMAT_STRING = "#,##H
SELECT ({ [CLIENTES] }) On Rows,

({[Measures].[Faturamento de Vendas], [Measures].[Posi¢do no Rank],

[Measures].[% Vendas], [Measures].[Faturamento Acumulado]}) on Columns

from [COMPLETO]

Where ([Tempo].[Ano].&[2014])
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A préxima coluna representa a venda acumulada. Entdo é preciso acrescentar o seguinte calculo:

MEMBER [Measures].[Faturamento Acumulado] AS
"SUM(HEAD([CLIENTES], [Measures].[Posi¢do no Rank]),[Measures].[Faturamento])',FORMAT_STRING = "#,#i#

< »

Percentual de clientes acumulados

5) Digite na area de escrita do MDX a consulta (MDX 7.6_01.MDX):

WITH

SET [CLIENTES] AS

"ORDER([Cliente].[Hierarquia Geografica].[Nivel Cliente], [Measures].[Faturamento], BDESC)'
MEMBER [Measures].[Posi¢do no Rank] as

'RANK([Cliente].[Hierarquia Geografica].Currentmember, [CLIENTES])', FORMAT_STRING = "#;#;-"
MEMBER [Measures].[Faturamento de Vendas] as

'[Measures].[Faturamento]', FORMAT_STRING = "##,#i#i#.00"

MEMBER [Measures].[% Vendas] as
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'[Measures].[Faturamento]/([Measures].[Faturamento], [Cliente].[Hierarquia Geografica].[All])', FOR!
MEMBER [Measures].[Faturamento Acumulado] AS

'SUM(HEAD([CLIENTES], [Measures].[Posi¢do no Rank]),[Measures].[Faturamento])',FORMAT_STRING = "#,##
MEMBER [Measures].[Total de Clientes] as

"[CLIENTES].Count', FORMAT_STRING = "#;#;-"

MEMBER [Measures].[% Numero Clientes] as

'[Measures].[Posi¢do no Rank] / [Measures].[Total de Clientes]', FORMAT_STRING = "#,###.00 %"
SELECT ({ [CLIENTES] }) On Rows,

({[Measures].[Faturamento de Vendas], [Measures].[Posi¢do no Rank],

[Measures].[% Vendas], [Measures].[Faturamento Acumulado], [Measures].[Total de Clientes],
[Measures].[% Numero Clientes]}) on Columns

from [COMPLETO]

Where ([Tempo].[Ano].&[2014])

2 Menssgens B Resubadcs
|| Faturaments de Vendss | Posicio no Rank || % Vendas || Faturaments Acumulado | Tota de Clentes | % Nimero Clientes |
‘Fanha Supemercados Brasiia -DF | £918.891,82 1 1155% .918.891,82 57 | i
Ranha Supemercades Campinas - SP | 5.826.679,35 2 755% 1474557117 57 '
Supemmencados Bom e Barate Rio de Janein - RJ | 464892891 3 602 % 19.354 500,09 57
Rainha Supemercados Salvador - BH ] IBIZAMEL 4 4957 226 IUT2 57
‘Fanha Supemercados Campo Grande - M5 | 1681 868,24 5 4T 26 B398 B02.97 57
Tem de Tudo Supemercados Belo Honzorie - MG | 167221881 3 [k 31 5T 0257 57
Supermencados Bom e Barsto Goials - GO | 3141353934 7 442% 331584 561,91 57
Tem de Tuda Supemiercades Goias - GO | 307022765 8 398 % 37054 783,55 57
Supemmercados Bom e Barato Curitba - PR | 294318611 g 381 % 39.997 975,67 57
Super Mania Fio de Janer - A 27388872 10 353% 4272186439 57
Big Balada Sucos Sao Pauke -SP | 2545.215,38 1 330% 4526707977 57
Lanche Rapida e Barato Porio Megre - RS | 204394371 12 265% 47.311.029.48 57
Fast Lanches Campo Grande - M3 | 1,563,525 13 202% 48 874 554,82 57
Dogho e CIA Campo Grande - M5 | 1.551.034,06 1 201 % 50 425 588.88 57

Crie uma coluna a mais, representando o percentual de clientes acumulados:

MEMBER [Measures].[% Numero Clientes] as
'[Measures].[Posi¢do no Rank] / [Measures].[Total de Clientes]', FORMAT_STRING = "#,###.00 %"

Percentual de participacao acumulada

6) Digite na area de escrita do MDX a consulta (MDX 7.7_01.MDX):

WITH

SET [CLIENTES] AS

"ORDER([Cliente].[Hierarquia Geografica].[Nivel Cliente], [Measures].[Faturamento], BDESC)'

MEMBER [Measures].[Posi¢do no Rank] as

'RANK([Cliente].[Hierarquia Geografica].Currentmember, [CLIENTES])', FORMAT_STRING = "#;#;-"

MEMBER [Measures].[Faturamento de Vendas] as

'[Measures].[Faturamento]', FORMAT_STRING = "#i#,#i##.00"

MEMBER [Measures].[% Vendas] as

'[Measures].[Faturamento]/([Measures].[Faturamento], [Cliente].[Hierarquia Geografica].[All])', FOR!
MEMBER [Measures].[Faturamento Acumulado] AS

'SUM(HEAD([CLIENTES], [Measures].[Posi¢dao no Rank]),[Measures].[Faturamento])',FORMAT_STRING = "#,#i
MEMBER [Measures].[Total de Clientes] as

"[CLIENTES].Count"', FORMAT_STRING = "#;#;-"

MEMBER [Measures].[% Numero Clientes] as

'[Measures].[Posi¢dao no Rank] / [Measures].[Total de Clientes]', FORMAT_STRING = "#,###.00 %"
MEMBER [Measures].[% Vendas Acumuladas] AS

'SUM(HEAD([CLIENTES], [Measures].[Posi¢do no Rank]),[Measures].[% Vendas] )',FORMAT_STRING = "#,##i#.¢
SELECT ({ [CLIENTES] }) On Rows,

({[Measures].[Faturamento de Vendas], [Measures].[Posi¢do no Rank],
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[Measures].[% Vendas], [Measures].[Faturamento Acumulado], [Measures].[Total de Clientes],
[Measures].[% Numero Clientes], [Measures].[% Vendas Acumuladas]}) on Columns

from [COMPLETO]

Where ([Tempo].[Ano].&[2014])

2l Mensagens BB Resubades

I | [ Fauramerk de Verdos | [Posreio e Rk | [ Vorslon'| | Fafirarwsreo Peusmuick | [ Tl do Clari | [ Noiiaro Cirtes | | Verwlan Feusndadan

Rariha Supemmercados Brasila - OF | smesne 1 1155% 8918.89182 57 175% 155

5.826.679,35 2 TH L 14.745571.17 57 a5 19.10%

464892891 3 602 % 19.354.500.09 57 Ly, Bizn

382243464 4 1357 B2EIUTZ 57 702% 3007%

3681.868,24 5 477 26 838 B02.97 5 L B

367221961 6 476% 3057102257 57 1053% 3959%

| 341353534 7 442% 33.584.561. 9 57 1228% Mamn

Tem de Tudo Supemencades Galas - G0 | 3.070.227 65 8 1%L 37.054 789,56 57 1404 % 4798

Supemercados Bom e Baralo Curta - PR | 234318811 9 381% 19,997 975.67 57 1579% 51,80%

“Supee Mania Fie de Janero - Al | 2738T 10 353% 4272186439 57 1754 % 55.33%

Big Balada Sucos 53 Paulo - 5P | 25452153 n 330% 45.367.079.77 57 1930% 5863%

| Lanche Rapido e Barsto Porto Alegre - RS | 204334571 12 265% 47.311.025.48 57 205% 61.27%

i Fast Lanches Campo Grande - M5 1.563.525,34 13 202% 4B 874 554,82 57 2% 6330%

| Dogho & C1A Campo Grande - M5 | 15510306 1 201% 50 425583.88 57 2456% 6531%

A dltima coluna a ser criada serd o percentual de vendas acumuladas:

MEMBER [Measures].[% Vendas Acumuladas] AS
"SUM(HEAD([CLIENTES], [Measures].[Posi¢do no Rank]),[Measures].[% Vendas] )',FORMAT_STRING = "#,#i#.¢

< »

Finalizando o relatério

7) Digite na area de escrita do MDX a consulta (MDX 7.8_01.MDX):

WITH

SET [CLIENTES] AS

"ORDER([Cliente].[Hierarquia Geografica].[Nivel Cliente], [Measures].[Faturamento], BDESC)'

MEMBER [Measures].[Posi¢do no Rank] as

'RANK([Cliente].[Hierarquia Geografica].Currentmember, [CLIENTES])', FORMAT_STRING = "#;#;-"

MEMBER [Measures].[Faturamento de Vendas] as

'[Measures].[Faturamento]', FORMAT_STRING = "#i#,#i#i#.00"

MEMBER [Measures].[% Vendas] as

'[Measures].[Faturamento]/([Measures].[Faturamento], [Cliente].[Hierarquia Geografica].[All])', FOR!
MEMBER [Measures].[Faturamento Acumulado] AS

'SUM(HEAD([CLIENTES], [Measures].[Posi¢dao no Rank]),[Measures].[Faturamento])',FORMAT_STRING = "#,#i
MEMBER [Measures].[Total de Clientes] as

"[CLIENTES].Count"', FORMAT_STRING = "#;#;-"

MEMBER [Measures].[% Numero Clientes] as

'[Measures].[Posi¢dao no Rank] / [Measures].[Total de Clientes]', FORMAT_STRING = "#,###.00 %"
MEMBER [Measures].[% Vendas Acumuladas] AS

'SUM(HEAD([CLIENTES], [Measures].[Posi¢do no Rank]),[Measures].[% Vendas] )',FORMAT_STRING = "#,##i#.¢
SELECT ({ [CLIENTES] }) On Rows,

({[Measures].[Faturamento de Vendas]

, [Measures].[% Vendas Acumuladas]

, [Measures].[% Numero Clientes]}) on Columns

from [COMPLETO]

Where ([Tempo].[Ano].&[2014])
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g Mensagens BE Resubades

I | Faturamentto de Vendas | % Vendas Acumuladas | % Namero Cientes |
Flede Posto Mana 580 Paul - 5P 1 1z 7350 % 1%
| Rede Macional - Postos Campa Grande - M5 | 1.132.458,98 75.36 % 3509 %
| Mu: Suces Curtiba - PR ] 1.113.921,73 36.84%
IBE Buger Brasfia-DF | 107433015 B0
| Super Mania Porta Alegre - RS ] 95173467 4035%
| Delicias Lanches Porto fleg -RS | 817.22434 1%
| DrogaFst Famiacias Ao da Janero - A ] 789.029,26 4186 %
| Drogarias Santa Higéinia Curtiba - PR ] 757.490.77 4561%
| Pizzas na Tébua Belo Horzorte - MG | 424447 4737%
| Drogas Super Campo Grande - MS | 0784757 4912%
BIG Burger Goiaia - GO 1 £01.01499 50,88 %
| Rede Poste Mara Campo Grande - M5 | 658.61740 5263 %
| Tem de Tudo Lojss Goials - GO | £53.101,65 5439%
| Tem de Tudo Lojas 580 Faus - 5P ] §30.71145 56,14 %

Aqui fazemos os ajustes finais, mantendo apenas as colunas relevantes na Andlise de Pareto.
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