PROMPT 35: Analisar Sequéncia de E-mails

Objetivo: Checar tensdo, progressdo e CONSISTENCIA narrativa

Quando usar: Para funis, langamentos e follow-up -
OTIMIZAGAO DE SEQUENCIA

Analise sequéncia de emails para identificar QUEBRAS na
tensao narrativa, falhas de progressao ldgica e
inconsisténcias que estao DESTRUINDO engajamento e
conversao.

ANALISE EMAIL POR EMAIL:

EMAIL 1:

- Assunto (open rate potencial): __ /10
- Hook de abertura: __ /10

- Tensao criada: ___ /1@

- CTA claro: Sim/Nao
- Loop aberto para proximo: Sim/Nao
[Repetir para cada email]

ANALISE DA PROGRESSAO:

ARCO NARRATIVO:

1 Introdu¢dao do PROBLEMA
] Agitag¢ao PROGRESSIVA

] Revelacdo da SOLUCAO

] PROVA de funcionamento
]

Oferta e FECHAMENTO

—/ /oo

MOMENTUM MANTIDO?

- Pontos onde CAI interesse
- Repeticdes DESNECESSARIAS
- Saltos 1légicos CONFUSOS

- Promessas NAO cumpridas

- Energia perdida ONDE

ANALISE DE CONSISTENCIA:

ELEMENTOS CONSISTENTES:

- [ ] Tom/voz MANTIDOS

- [ ] Promessa central CLARA
- [ ] Mecanismo REFORGADO

- [ ] Provas ACUMULATIVAS

- [ 1 CTA PROGRESSIVO

QUEBRAS IDENTIFICADAS:
- Mudancas de TOM



- Contradicdoes de MENSAGEM
- Promessas CONFLITANTES
- Informacao INCONSISTENTE
- Expectativas QUEBRADAS

PROBLEMAS TECNICOS:

ENTREGABILIDADE:

- Subject lines SPAM-TRIGGER
- Excesso de IMAGENS

- Links demais/de MENOS

- Formatacdao QUEBRADA

- Call-to-actions CONFUSOS

ENGAJAMENTO:

- Emails muito longos/CURTOS
- Falta de PERSONALIZACAO

- Sem valor STANDALONE

- Pitch muito cedo/TARDE

- Frequéncia INADEQUADA

METRICAS DIAGNOSTICAS:

- Open rate por EMAIL

- Click rate por EMAIL

- Unsubscribe POINTS

- Reply rate (se aplica)
- Conversao por EMAIL

OTIMIZACOES RECOMENDADAS:

QUICK FIXES:

1. Melhores subject LINES
2. Hooks mais FORTES

3. CTAs mais CLAROS

4. Loops MELHORES

5. Formatacao LIMPA

MUDANCAS ESTRUTURAIS:

1. REORDENACAO de emails

. Adicao/remocao de EMAILS
. Novo arco NARRATIVO

. Timing DIFERENTE

. Segmentacdo NECESSARIA
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[ENTRADA DO USUARIO]

Numero de emails: [QUANTIDADE ]

Objetivo da sequéncia: [VENDER/EDUCAR/ENGAJAR]
Gatilho de entrada: [0 QUE INICIA]

Conversao atual: [%]

Principais métricas: [OPEN/CLICK/CONVERSAOQ]



