FASE 1 – CAPTAÇÃO DE LEAD 
60% DA VERBA

Captamos entre 10 a 20 dias 
- LP página de captura + página de obrigado (com aumento de ponto de contato para grupos de WPP
- é mais personalizável 
[CAMPANHA DE CONVERSÃO] [OTIMIZADA PRA CADASTRO] [QUENTE]
00 – Lista de clientes + Compradores últimos 180D
01 – Visitantes Site 60D
02 – Envolveram com o Instagram nos últimos 60d 
03 – Envolveram Insta 365d

[CAMPANHA DE CONVERSÃO] [OTIMIZADA PRA CADASTRO] [FRIO LAL]
00 – LAL 1% Lista de clientes + Compradores últimos 180D
01 – LAL 1% Visitantes Site 60D
02 – LAL 1% Envolveram com o Instagram nos últimos 60d 
03 – LAL 1% Envolveram Insta 365d

[CAMPANHA DE CONVERSÃO] [OTIMIZADA PRA CADASTRO] [FRIO INTERESSE]
00 – SUPER NICHADO – óculos de sol
01 – NICHADO – Compras e Moda 
02 – AMPLO – Praia 
03 – ABERTO – não segmenta nenhum interesse. Segmenta apenas gênero, idade e localidade 




- Formulário de Cadastro do Facebook (LEAD ADS)
- mais prático, não precisa de programador, o cliente consegue implementar simplesmente mandando criativos de captação. 
[GERAÇÃO DE CADASTROS] 



FASE 2 – CONTAGEM REGRESSIVA (LEMBRETE)
10% DA VERBA 
[CAMPANHA DE ALCANCE] [FALTAM 3 DIAS] 
00 – QUEM SE CADASTROU (LEAD) PRA OFERTA
01 – QUEM VIU A OFERTA E NÃO SE CADASTROU
02 – Lista de clientes + Compradores últimos 180D
03 – Visitantes Site 60D
04 – Envolveram com o Instagram nos últimos 60d 




[CAMPANHA DE ALCANCE] [FALTAM 2 DIAS] 


[CAMPANHA DE ALCANCE] [COMEÇA AMANHÃ] 




FASE 3 – REMARKETING 
30% DA VERBA

[CAMPANHAS DE CONVERSÃO PRA COMPRA] [QUENTE]
00 – QUEM SE CADASTROU (LEAD) PRA OFERTA
01 – QUEM VIU A OFERTA E NÃO SE CADASTROU
02 – Lista de clientes + Compradores últimos 180D
03 – Visitantes Site 60D
04 – Envolveram com o Instagram nos últimos 60d 

[CAMPANHAS DE CONVERSÃO PRA COMPRA] [FRIO LAL]
00 – LAL 1% Lista de clientes + Compradores últimos 180D
01 – LAL 1% Visitantes Site 60D
02 – LAL 1% Envolveram com o Instagram nos últimos 60d 

[CAMPANHAS DE CONVERSÃO PRA COMPRA] [FRIO INTERESSE]
00 – SUPER NICHADO – óculos de sol
01 – NICHADO – Compras e Moda 
03 – ABERTO – não segmenta nenhum interesse. Segmenta apenas gênero, idade e localidade 


