
Conforme combinamos na aula 1 quando a Dinâmica a ser adotada para realização da análise dos contratos da XYZ dentro de nosso Projeto de Conclusão, foi apresentada, seguem os pontos associados a esta aula.


Lista – Gabarito com as principais informações e tratamentos que a XYZ precisará aplicar em seus contratos – Análises da Aula 3

1- Definir cláusula de rescisão antecipada e de reajuste no valor da locação com uma periodicidade anual

2- Prazo de locação do imóvel ser aumentado numa visão de continuidade de negócios da XYZ

3- Avaliar a possibilidade da XYZ mover ação renovatória de locação caso necessário

4- Entender a diferença de cessão com coobrigação e cessão sem coobrigação e privilegiar o uso da cessão sem coobrigação, para diminuir riscos

5- Definir uma política para não aceitar algumas cláusulas no contrato com alguns Bancos, e aí se o Banco não quiser mudar algumas cláusulas procurar outro mais flexível ao estabelecimento de negociações contratuais

6- Estabelecer se possível e avaliar em todas as renegociações dos contratos, principalmente quando envolvem Bancos os tipos de garantias que a XYZ está dando associados a cada contrato.




Pontos-Chaves de Potenciais Problemas em Contratos da XYZ para você observar nesta Aula 4

a) A redação dos contratos que envolvem compra e venda de produtos tem cláusulas específicas e claras sobre direitos e obrigações em relação aos consumidores.

b) O negócio da XYZ pode envolver o uso de representantes comerciais

c) Se houverem contratos com representantes comerciais verificar se existem cláusulas que cobrem aspectos de: pagamento, características de produtos e limites de venda e outras que descaracterizem vínculo empregatício do representante comercial com a XYZ
d) A empresa participa de processos licitatórios de fornecimento abertos pelo Setor Público, se sim tem tido bons resultados

e) A empresa esta devidamente documentada para participar de processos licitatórios, dentro das exigências da lei das licitações em vigência no Brasil
