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NICHOS



DIFERENÇAS DOS NICHOS

Entender o nicho é um dos pontos mais importantes da prospecção. 

• Nicho – Zoom Out 
• Subnicho – Zoom In 

Trilha para entender melhor um nicho 
Siga os passos abaixo para fazer o estudo dos nichos: 

1. Defina qual é o nicho e subnicho 

2.  Você se identifica com o nicho/subnicho? 

3. Qual é o tamanho do mercado? 
• Use ferramentas: Google Trends / Keyword Planner / Ubersuggest / Semrush  
• Dados de classes profissionais 
• Estudos estatísticos 
• Canais no Youtube / perfis Instagram / LinkedIn  
• Número de concorrentes (Ex.: Mercado da Hotmart) 

4. Quais são as oportunidades existentes nesse nicho/subnicho? 
• Quem são os concorrentes? 
• Quais produtos já existem?  
• Quais são as dores do nicho? 
• Quais são as necessidades do nicho? 
• Existem urgências nesse nicho? 

5. Quais são as possibilidades de precificação? 

• Média de preço dos produtos do nicho 
• Média de preço de produtos similares de outros nichos  
• Comportamento do consumidor. O que eles consomem? 
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