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gang

money brand

[WORKSHOP INTERNO]

COMO CONSTRUIR UMA MARCA PESSOALPROJETADA
ESPECIFICAMENTE PARA FAZER VOCÊ GANHAR DINHEIRO
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gang

A GUERRA NUNCA FOI SOBRE VENDER COM OU SEM
SESSÃO ESTRATÉGICA...

PESSOAS COM DINHEIRO NÃO SE
IMPORTAM COM SEU FUNIL

ELES SABEM QUE SEU FUNIL É SÓ UMA
ESTRATÉGIA CHEIA DE COPY, MAS NÃO É

VOCÊ REALMENTE...

VEJA ALGUÉM LANÇANDO...
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gang

Existem três tipos de compradores:

1. Pessoas que não te conhecem.
2. Pessoas que conhecem você.
3. Pessoas que confiam em você.

⑳fremObjetivo-

② Barato a persuasivo
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gang

BASEADO EM FUNIL SEM FUNIL 
(MONEY BRAND)

Elas precisam inserir informações

Elas precisam dedicar tempo a alguém
que não confia

Cada funil tem sua "campanha"

Fricção e abandono

Lista

Elas apenas clicam para seguir

Consomem dentro do seu tempo e
urgência

Tudo leva para o mesmo objetivo

Multiplas chances de vender

Comunidade
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gang

BASEADO EM FUNIL SEM FUNIL 
(MONEY BRAND)

Elas precisam inserir informações

Elas precisam dedicar tempo a alguém
que não confia

Cada funil tem sua "campanha"

Fricção e abandono

Lista

Elas apenas clicam para seguir

Consomem dentro do seu tempo e
urgência

Tudo leva para o mesmo objetivo

Multiplas chances de vender

Comunidade
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ADS

2 - Pilha de ofertas

Ȕ Foco em um único canal até o primeiro milhão

3 - Instagram Z4

FRIO
Z4 crescimento

visitante

ADSADS ADS

1 - Money Brand 
 Empilhar funis ➔  "Sem" funil

Escolhe uma pessoa
Identifique um problema
Cobre para resolvê-lo
Em níveis de acesso diferentes

 High ticket

➔

 Monetização extrema

MORNO QUENTE

. Demonstração

. Credibilidade

. Valor/Insight

Ativos de pré-venda
Workshops
Atalhos

Levantada de mão

seguidor
consumidor

cliente
3k-100k

COMO FUNCIONA NA PRÁTICA

- Vender leads FRIOS sua programa será difícil
- Vender leads MORNOS será longo
- Vender leads QUENTES é fácil

COMO É ISSO NA PRÁTICA

Z4 nutriçao Z4 conversão

. Conflito

. Curiosidade

. Controversia

. Contraste
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ADS

2 - Pilha de ofertas

Ȕ Foco em um único canal até o primeiro milhão

3 - Instagram Z4

ADSADS ADS

1 - Money Brand 
 Empilhar funis ➔  "Sem" funil

Escolhe uma pessoa
Identifique um problema
Cobre para resolvê-lo
Em níveis de acesso diferentes

 High ticket

➔

 Monetização extrema

cliente
3k-100k

Exemplos

COMO É ISSO NA PRÁTICA
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FRIO
Z4 crescimento

Conflito Curiosidade  Controversia  Contraste
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Demonstração insight

Morno
Z4 nutrição

Credibilidade
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Ativos de pré-venda Levantada de mão

QUENTE
Z4 conversãoD $ $
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Ativos de pré-venda
aumentando ofertas feitas

300 Vendas
-> 1 , 000 vendas O- ⑭uset
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Narrativa

big idea

story lines

ofertas

genenute- simpletemporal
AJUDAS Especialistas venderem Mante

Find

consultoria
, diferente, simples, Lucrativa
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Fazendo uma oferta com narrativa
vender a ideia↓ ⑩M !
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Fazendo uma oferta com narrativa CDM
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