PASSO A PASSO PARA PROSPECÇÃO DE CLIENTES



1º Passo - Entrar no portal do Compras Gov.br https://www.gov.br/compras/pt-br/fornecedor => Consulta Detalhada de Compras Públicas => Aviso de Licitações do Dia e também na Plataforma do PNCP https://www.gov.br/pncp/pt-br (Portal Nacional de Contratações Públicas) => Contratações ( Pois dessa forma você conseguirá os Editais que estão acabando de sair que estão fresquinhos no sistema ).


2º Passo - Fazer um filtro das Licitações pelo Estado ou até pelos Municípios do seu interesse => Verificar os Objetos do seu interesse e baixar o Edital e retirar um Print da tela com os valores.


3º Passo - Ir até a busca do GOOGLE e colocar da seguinte forma:

Vamos dizer que o Edital é para um pregão de Computadores, Notebooks e Periféricos na Cidade de Santos SP, então colocar na busca “EMPRESAS FORNECEDORAS DE COMPUTADOR, NOTEBOOKS E PERIFÉRICOS” na REGIÃO DE SANTOS SP.


4º Passo - Com essa pesquisa vão aparecer DEZENAS de empresas daquela região, aí abrir somente aquelas que possuem "SITE" e na maioria no site você irá encontrar os Whatsapp´s dessas empresas, aí passar para uma planilha em Excel, com a Data, Nome da Empresa, Atividade da Empresa, WHATSAAP, Site, Cidade e Estado e tipo se é PRODUTO OU SERVIÇO.


5º Passo - Durante o dia fazer várias pesquisas de Editais, colher as informações e no final do dia ou na manhã seguinte abrir o Whatsapp Desktop, e encaminhar uma por uma a carta de apresentação conforme a carta do Módulo 9 + O Print do Edital com o valor ou se o Edital possuir muitos Itens encaminhar o Link da Licitação!
