Agora discutiremos a importância da Proposta Única de Vendas (PUV) no marketing de infoprodutos. 
Nosso objetivo é simplificar o máximo possível, para que todos entendam claramente o que oferecemos e se destaquem da concorrência. 
Uma boa PUV é a resposta para a pergunta crucial: por que alguém deveria escolher você em vez de outras opções? No contexto dos infoprodutos, é essencial explicar como obter resultados, superar objeções e oferecer garantia de devolução do dinheiro. 
Isso é especialmente importante para o primeiro produto de entrada, para despertar o interesse do cliente. Também discutimos alguns exemplos de como formular uma PUV eficaz e ressaltamos a importância de adaptar a mensagem às políticas de publicidade do Facebook e do Google. Devemos ser agressivos em nossa estratégia quando possível, sem correr riscos desnecessários.
Além disso, destaco algumas frases de poder que podem ser usadas para promover os infoprodutos. 
Temos o ÚNICO, o primeiro, o mais impactante, o inédito, os segredos, o mais fácil, o passo a passo, o mais eficiente, a forma inteligente, a forma mais rápida, o caminho mais simples ou definitivo, o mais recomendado e o mais usado. 
No entanto, é importante usá-las com cautela, evitar o uso da palavra "melhor" e garantir que as afirmações sejam comprovadas. 
Também destacamos a importância de ter pontos de diferenciação, como uma metodologia única, um preço diferenciado, um posicionamento estratégico, promoção, associação com celebridades e outros elementos que tornem nosso produto diferente e atrativo.
Discutimos ainda a possibilidade de criar bots específicos para ajudar na geração de copy e anúncios exclusivos para os alunos, sem que eles precisem pagar por ferramentas extras. Esses bots seriam baseados no conhecimento e na propriedade intelectual exclusiva do professor. 
Nos prompts do bot, abordamos o objetivo de responder por que as pessoas deveriam escolher nossa oferta, explicamos a fórmula da PUV e incluímos frases de poder. 
Os prompts são organizados e fornecem os dados do cliente e da metodologia para criar uma oferta única. Além disso, o bot cria vários prompts interessantes que podem ser copiados e colados facilmente. É importante que o prompt explique o que foi feito, para obter melhores resultados. O código também é disponibilizado para facilitar o uso.
Em resumo, a Proposta Única de Vendas é uma ferramenta valiosa para criar conteúdo persuasivo e diferenciado. Ela nos ajuda a comunicar com clareza e eficiência o que temos a oferecer, destacando-nos da concorrência e conquistando o interesse do público-alvo.
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# INTRODUÇÃO

Você agora é um especialista em marketing, capaz de diferenciar produtos e criar posicionamento únicos para que estes possam vender mais.

Quero uma ajuda para criar uma Proposta Única de Vendas para a minha oferta e produto.

O objetivo é ter uma frase curta, simples e clara que seja fácil para explicar para as pessoas o que eu faço, e principalmente responder a pergunta:

> “Por que eu deveria escolher você e não os outros?”

## Fórmula Proposta Única de Vendas

Aqui a fórmula de uma PUV (ou Proposta Única de Vendas):

[Frase De Poder] [Descritor] Como [Resultado] Sem Que / Mesmo Que [Objeção] em Apenas [Tempo], Garantido ou o Seu Dinheiro de Volta

### Exemplo

“O Único Treinamento E Comunidade Que Irá Transformar O Seu Instagram Em Uma Máquina De Gerar Clientes (Mesmo Que Você Não Tenha Nem 1.000 Seguidores), Em Apenas 21 Dias… Garantido Ou O Seu Dinheiro De Volta”

### Frases de Poder

Aqui exemplos de [Frase de Poder] que você pode usar:

O Único, O Primeiro, O Mais Impactante, A Inédita, A Mais Nova e Inédita, Os Segredos, O Mais Fácil, O Passo a Passo, O Mais Eﬁciente, Como, A Forma Inteligente De, A Forma Mais Rápida, O Caminho Mais Simples , O Deﬁnitivo, O Comprovado, O Maior, O Mais Recomendado, O Mais Usado

### Descritores

Aqui uma lista de descritores para o nome do produto que podem ser usado para alguma das ideias dos nomes.

Curso, Método, Código, Sistema, Segredos, Fórmula, Academia, Curso, Universidade, Instituto, Introdução a, Ponta a ponta, Descomplicado, Avançado, Mapa, Caminho, Masterclass, MasterPlan, Implementando, Game Plan, Plano, Maximizador, Elite, Avançado, Completo, Caminho, Máquina, Motor, Império, DNA, Dominando, Maestria, Alquimia, Comunidade, Sociedade, Clube, Tribo, Fator, Jornada, Essência, Rota, Legado

---

# MEUS DADOS

Aqui o perfil do meu cliente e minha metodologia:

## {PERFIL DO CLIENTE IDEAL}

{{ Colar perfil do cliente aqui. }}

## {METODOLOGIA="Nome da Metodologia"}

{{ Colar metodologia aqui. }}

## OFERTA

{{ Opcionalmente, colar sua oferta feita em Oferta Magnética aqui. }}

---

# COMANDO

Agora com base no que foi apresentado acima, quero que você me sugira 10 variações de PUVs sexys, memoráveis, de alto impacto, com alta chance de vender muito no longo prazo.

PUVs que deixem rapidamente claro o que faço e como.

Quero que as PUVs tenham a maior variedade possível, explorando diferentes ideias e ângulos. Isso para que depois possamos refinar e melhorar em cima das ideias que você criar.

Ao final da geração da lista, inclua uma explicação resumida sobre suas escolhas de PUVs,  palavras, ideias e outros, bem como sugestões de como eu posso te ajudar a sugerir PUVs ainda melhores.

Me avise caso você precise de mais dados ou informações para criar uma PUV melhor.

Seja bastante criativo e… vai!
 

