Compreenda a
analise de dados

——




rg= 1
analise
substantivo feminino

1.separacao de um todo em seus elementos ou partes componentes.
'a. de uma substancia"

2.estudo pormenorizado de cada parte de um todo, para conhecer melhor
sua natureza, suas fungoes, relagdes, causas etc.
'a. dos dados de uma pesquisa"



Conteudo

quais analises, o que vocé
quer mostrar e como fara
iSsO.




01
Preditiva
O que pode acontecer?

Essas analises mostram o
que pode acontecer no
proximo més se 0 mesmo
padrao se repetir.

02
Prescritiva
O que devo fazer?

Essas analises auxiliam
em tomadas de
decisdes e qual a
melhor estratégia para
atingir um objetivo.

03
Descritiva
O que aconteceu?

Essas analises
descrevem
comportamentos,
situacdes e
acontecimentos.

Diagnéstica
Porque aconteceu?

Essas analises sao
utilizadas para mostrar o
que pode ter causado
determinado resultado.



0 que aconteceu? \ Descritivo /

Por que aconteceu?

\ Diagnéstico /

0 que devo

e -

Prescritivo




Numérico e
estatistico.

ex: 2% de taxa de
engajamento.

Fonte: Ploomes. Confira aqui.

" Quantitativo

Quaditotivo

Detalhes dos
numeros.

ex: as pessoas que
mais engajaram
foram mulheres de 25
a 40 anos que residem
em Sdo paulo.


https://blog.ploomes.com/analise-de-dados/

Cliente &

eliente fechou
com voce fo.z
! mes.

Desempenho geral

Mensal

Proprietary & Confidential

Objetivo do cliente: atrair sequidores
Meta: 1.000 sequidores por més

Rede social: Instagram

voees joo adinhoram
05 a@j&h’vaﬁ e as
estroA&yias.

Descritivo

O que aconteceu?

Preditiva

O que pode acontecer?

voce J‘le inicion. A5
estrot&yios ¢ agoro-
recis visibili (A
0 AOr visibilidod,
pora o cliente.

Diagnéstico
Por que aconteceu?

Prescritivo

O que devo fazer?



EXEMPLO Seguidores == Alcance == == Engajamento

4000 20.000
3.000
3000 15.000
2000 10.000
1000 5.000
2008 3.205
2735 .
2.580
ax 1.9n0 1.980 2075 2L 20 245 200
1800 1500 85 87, 99 87 92 9% 90 93 95 _
0 0
Janeiro Fevereiro Marco Abril Maio Junho Julho Agosto Setembro Qutubro Novembro Dezembro
Tx de engajamento 2% 2.2% 3% 4% 5% 5% 6% 6% 6% 6% 6% 10%
g3j

Fontes: dados ficticios.



Descritivo

O que aconteceu?

Iniciamos as novas
estratégias em
Dezembro.

Diagnéstico

Por que aconteceu?

Comegamos a postar
reels e impulsionar as
publicagdes.

Preditiva

O que pode acontecer?

Nao vamos atingir a
meta mensal de 1k de
novos sequidores.

Prescritivo

O que devo fazer?

Novas estratégias e
aumento de
investimento.



Mas mostrar tudo isso é so
montar um slide como esse e
falar para o cliente?




que estratégia?
mas quanto posts fizemos?
nao lembro!

Q
Descritivo

O que aconteceu?

Iniciamos as novas
estratégias em
Dezembro.

a cabecga do seu cliente....

Diagnéstico

Por que aconteceu?

Comegamos a postar
reels e impulsionar as
publicagdes.

mas quais reels que foram
melhores? quanto gastamos?
aquele reels que eu gravei

gerou resultado?

o que? eu estou pagando
esse servigo, gravei um monte
de coisa, t6 investindo e ainda
n&o vou ter o resultado que
espero?

Preditiva Prescritivo

O que pode acontecer? O que devo fazer?

Nao vamos atingir a
meta mensal de 1k de
novos sequidores.

Novas estratégias e
aumento de
investimento.

ainda quer que eu aumente o
investimento?

ah esse profissional ndo sabe

0 que esta fazendo n&o!




o seu cliente nao é
especialista em
Marketing ou Redes
Sociais.

lembre-se sempre...

Ele ndo entende as

estratégias e O 6bvio precisa ser
acontecimentos tédo dito e varias vezes
profundamente como aindal

vocé!

Se ele ndo entender, o
seu servigo nao tera
valor!



