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Analise SWOT

Uma das formas mais eficientes de “influenciar” a decisdo de compra do seu cliente, é fazendo uma abordagem
assertiva, diferenciada e que traga seguranca. Pensando nisso, que tal fazer uma ANALISE SWOT da sua solucio, para

construir ou refinar seu “speech de vendas”?

Utilize o template abaixo e tente mapear o maximo possivel de pontos em todos os quadrantes (vocé vera como fica

mais facil sintetizar tudo isso pro cliente e convencé-lo depois)

Para enriquecer este exercicio, tente fazer uma rodada de “brainstorming” com colegas ou stakeholders da

negociacao. A opinido de pessoas e pontos de vista diferentes irfo enriquecer bastante o repertério.

https://cursos.alura.com.br/course/vendas-solucao-e-proposta/task/70439
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