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Escolha do Nicho, Produtos e Fornecedores
Liste os 10 nichos que você mais gosta e preencha 2 pontos para as respostas das colunas em verde e 1 ponto para as demais colunas conforme assiste cada uma das aulas correspondentes, vamos preenchendo juntos.
	 
	Quais nichos você mais gosta?
	Quais nichos têm produtos com mais vendas na 10ª página?
	Quais nichos têm preços mais compatíveis com o seu orçamento?
	Quais têm fornecedores da sua região?
	Quais nichos há mais produtos em tendência de alta vendendo hoje e que mantém maior constância durante o ano?
	Quais nichos permitem criar combos ou kits e que se beneficiam da compra de produtos relacionados? 
	Quais nichos tem maior recorrência e probabilidade de recompra?
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Passado essa primeira análise, vamos avançar para o contato com os fornecedores somente dos 3 nichos com maior pontuação.




	Nicho __________
	Nome do Fornecedor
	Link dos Produtos
	Nome do Responsável
	Email 
	Telefone/
Whatsapp
	Data do Contato
	Observações
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DESAFIOS DO PASSO 1 DE PLANEJAMENTO:

Feche duas parcerias regionais – Eu me comprometo a fazer isso até a DATA: ___/___/___.
Pesquise dois produtos de lojas da sua cidade para colocar a venda no Mercado Livre – Eu me comprometo a fazer isso até a DATA: ___/___/___.
Entre em contato com 45 vendedores do ML entre sua cidade /Estado e outros Estados – Eu me comprometo a fazer isso até a DATA: ___/___/___.
Estude 1 nicho para você mesmo fabricar – Eu me comprometo a fazer isso até a DATA: ___/___/___.
Pesquise o contato direto de dois fornecedores dos seus fornecedores – Eu me comprometo a fazer isso até a DATA: ___/___/___.
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