Seja muito bem-vindo, seja muito bem-vinda ao Método Corretor de Elite.

A partir de agora vocé val comecar uma nova jornada rumo ao seu
desenvolvimento profissional e 0 nosso objetivo é que vocé alcance cada vez
mais resultados na sua carreira.

Antes de iniciar o curso, € importante que vocé FIQUE ATENTO AOS
SEGUINTES AVISOS:

1. As aulas serdo liberadas semanalmente de acordo com o calendario abaixo (e
em anexao);

2. Fique atento aos materiais de apoio de cada aula. Faca o download do
material e realize 0s exercicios propostos;

3. As planilhas e o material didatico (apostila) estardo disponiveis a cada aula,
portanto, nossa sugestdo é que vocé salve todos os arquivos em uma dnica
pasta, e ao final do curso, sua apostila estard completa e vocé terd um plano de
acdo para avangar na sua carreira.

4. Realizaremos uma aula AO VIVO, pelo youtube e avisaremos a data
posteriormente.

5. O link da aula inaugural serd publicado na Hotmart e também na
Comunidade no Facebook;

6. Para participar da aula inaugural, é importante que vocé jd tenha cursado até
0 modulo: Os Principios do Personal Broker.

7. Ao final de cada modulo, faca um resumo e poste na comunidade do Método
Corretor de Elite, no facebook, bem como os seus insights sobre a aula. Gere
VALOR para os seus colegas, para vocé e para a comunidade;

8. Sempre que tiver alguma duvida, poste nos comentarios da aula e/ou na
comunidade do facebook,

Aproveite a sua jornada!
Bons estudos!

Equipe Ricardo Martins

CRONOGRAMA DAS AULAS

Fase 1: Preparacéo - todas as aulas liberadas

Os seguintes modulos |3 estdo disponiveis para vocé:
¢ Destrua os paradigmas da profissao

No madulo de introducdo vamos trabalhar os paradigmas da profissado, te
ajudando a reprogramar o seu cérebro para a alta performance. Alem disso,
explicaremos detalhadamente como vai funcionar o curso, a comunidade no
facebook e qual serd a sua jornada até atingir o nivel Elite.

* Overview sobre o mercado imobiliario

Este é um maodulo opcional para os corretores mais experientes, onde tratamos
de nivelar o conhecimento. Fazemos um overview sobre o mercado imobilidrio,
apresentamos seus stakeholders, falamos sobre nichos de mercado, e por fim,
entregamos uma aula bonus sobre Investimentos e fundamentos econémicos,
para que vocé aprenda a conversar e argumentar com seus clientes sobre
investimentos imobilidrios.

¢ Bonus: Fique em paz com o Ledo

Vocé vai aprender a pagar o minimao de impostos e legalizar a sua situacdo com
a receita para vocé ter lastro financeiro, ou seja, vocé poderd conseguir crédito.

¢ Bonus: Fundamentos Econdomicos & Investimentos
e Os principios do Personal Broker

O Personal Broker é um conceito que traz a ideia de uma consultoria, de uma
assisténcia personalizada aos clientes, e vocé vai aprender a calibrar o seu
mindset para deixar para tras a postura de um corretor de imoveis comum,
para ativar sua produtividade e alta performance.

Fase 2: Planejamento
¢ Planejamento de carreira na pratica

Neste modulo, vamos te ajudar a definir os seus norteadores, bem como suas
metas de curto, médio prazo e longo prazo, por meio de ferramentas de apoio.

Aprenda a fazer videos imobilidrios de alto impacto usando apenas o seu
smartphone.

Fase 3: Técnica
¢ Conhecendo seu cliente para acertar na comunicacéo

A maioria das pessoas e empresas falham por dificuldades em se comunicar, e
tudo comeca numa visdo simplista e distorcida de quem é o cliente, portanto,
nesta etapa do curso vocé vai aprender a identificar o perfil do seu
prospecto/cliente, extraindo informacdes importantes que vdo nortear a sua
estratégia de marketing e vendas, aumentando a sua taxa de conversdo e
sucesso.

 N&o é magica, é Marketing!

Se vocé acha que fazer marketing é levantar um stand de vendas e distribuir
panfletos, vocé ficou no século passado. Marketing é muito mais que Isso, e
neste modulo, vocé vai aprender a criar uma boa estratégia de marketing capaz
de construir a sua marca, alavancar as suas vendas e te posicionar como
autoridade nas redes sociais.

* Bonus: Growth REC - Videos Imobiliarios

Se vocé acha que fazer marketing é levantar um stand de vendas e distribuir
panfletos, vocé ficou no século passado. Marketing é muito mais que Isso, e
neste mddulo, vocé vai aprender a criar uma boa estratégia de marketing capaz
de construir a sua marca, alavancar as suas vendas e te posicionar como
autoridade nas redes sociais.

o Estratégia de crescimento e prospeccao pela internet

Este ndo é um médulo comum, é um BONUS de um curso completo de trafego
pago para corretores de imoveis, onde vocé nunca mais vai reclamar que esta
sem clientes para ligar. Vocé vai aprender a usar o poder da internet para
alimentar a sua carteira de potenciais clientes e crescer nas redes sociais.

Este modulo é o poder! Use sem moderacdo!
¢ Venda imodveis todos os meses

Venda todos os meses! Este € o nosso objetivo. Neste momento do curso, jd
reprogramamos o seu mindset, definimos suas metas, identificamos o perfil do
seu cliente, trabalhamos o seu marketing, te ensinamos a usar a internet a seu
favor, e agora vocé vai aprender o passo a passo para vender imoveis todos os
meses e alcancar mais de 8 digitos de VGV,

Fase 4: Desafio
* Desafio 30 - Venda em até 30 dias

Neste modulo, colocaremos a prova tudo que vocé aprendeu. Vocé vai receber
um mapa, com um checklist de tudo que vocé precisa fazer para realizar a
venda de pelo menos um imovel em 30 dias, evoluindo a cada rodada, de zero a
milhdes em VGV, até se tornar um Corretor de Elite.

¢ Os bastidores da My Broker

Videoaula, apresentanda os bastidores da My Broker



