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Ex: Ta scontecendo de novo 1o é Ex: Aquele tipo e coisa ou declaragio
o que essa

Ideal para Aquisi¢cao S

também podem fazer o papel de
internupgao de padrio

Front-end Funnel

s vezes o passo 2 (as perguntas )
ou também podem fazer o papel de
interrupgao de padrio

1. ESTRELA T ) Vi e R
répido?
Vamos ... adite
Er e o ez e voct proas s 0 3 prinaia v uo o procrs
. 2 comprovad de gntardnhero 30 & verdade? Agora, mas me
i re&pbnde uma coisa... £ quando & que vai ser
et X BT ass

Quando vocé assisi esse video até o fnal,

4. Agrande Promessa ( uma nica coisa ) Quapdovoct

Mo rome ¢ ngid Santiao, o2 sguns

5. Introduza a Estrela

— Ersum ianormal ¢ stavapreparanc
Nao comece a histéria com: CoencreT
A ama estava na miha cara meu coacio
Ahistéria tem que comegar com Saindo pela boca ¢ a visio comegand
fica

6. Ponto Alto do Drama

Internos que vio constr o Repport &
fazer a audiéncia se preocupar com o
persanagem

Compartihe sentimentos ou desejos

Agorsvoc vlapr  niciod histéa o
conta como foi que vocé chegou

mementa da PONTO ALTO B0 DRAMA @
as coisas que te impediam

Apenas 6 horas antes daquilo eu tinha
acabado de iniciar meu primeiro negécio
online..*

7. Parede que te impedia

O motivo pelo qual vocé estava assim,
geralmente é o que também esté
impedindo o avatar

Conte por que vocé estava se sentindo.

8. dentifique o problema
que o pr presa’e sem conseguir.

Adquela hora eu percebi que todo saldo que.
€ foi al que eu tive meu primeiro

9.0 momento do grande Gt

i Al sy decidi que eu precisava mudar tudo, * Abvhas" .. Eu tisha que aprender
3 fazer aquio.
Eu tentei fazer X, mas a verdade & que
10.0 seu caminho pra encontrar a solugio  aquilo ndo funciona pra todos. Entio, eu
usando métodos que ndo funcionavam tentely,até que fo um pouca melhor, mas

elefazia com que.
2.HISTORIA
Até que eu firamento tentei XYZ, o
1. Primeiro sinal de sucesso advinha? Finalmente, eu consegul
foi al que eu percebi que no era minha
lpal Eu 56 nao estava fazendo XYZ
o que 1o ia funciorar.

12. Conspiragio do mundo.

BT T
sando eu descobri que

BT — (porque o  upa dles o porse o

merecia, que eu sempre quis.

O verdadeio problema ell
14. Inimigo comum iss0 era a tica coisa.
Gue me impedia de.

Entdo.. eu comecei a perceber que

15. Crescimento répido ( agora que que efuando

descobriu a verdade ) mecimos a muito
raBiclol

€ ndo foi s6 comigo... Dé s6 uma olhada
o que aconteceu coma e

16. Estudos de caso.

€ sabe 0 que & mais louco? E que quando
u comecei a fazer XYZ, eu achava que ia s6

17. Beneficios ocultos (que nem e

i) percaber aue e
F o eren”
18. Introduza o produto € por isso que eu criei o
*lsso levou (tempo) para criar, &
e me custou Mas valeu muito 3
eriar o produte ppens. E eu passara por tudo novamente

S fosse necessirio”

e Fanhdade(quamn esforco o . .

e Fa muito mas facil

0 que costumava levar__ (tempo) pra
(

21 Rapidez (quanto tempo o produte e Cosumara levar
poupa) & &

Assim vocé pods perder peso sem tar
22, Benficios Assim (4 bansficios  que. Assim, vocs nao tem mais
para Aquisi¢do/ Front-end usando a palavra Assim )

Funnel - Rafael Marques

Estrutura de Copy Ideal

aue.
Assim, vocé.

Agors, além do que eu digo, dé s6 uma Eu adoro como ele faz
23. Prova Social olhada no que elas esto dizendo depois
que comegaram a aplicar X *Ele foi a melhor coisa que

“Agor,ants de te coninar, desa e to

Eteracessoa____(alguns bensficios Demonsira o que recebe, com relagio a
24 Fazera Oferta citados na carta que o produto tem t6picos, médulo, vantagen.

£ clro que nao dé tempo de ute

mostrar tudo mas dé s6 uma ohada em

algumas das coisas que vocé vai ver

dentodo__(produto )
Se certfique de que o banus nao & uma
porcaria e seja ético no preco. Dé um
S . ga'ﬂ;cc?ﬂen‘./s o  cada b que resiments voch
25. Construa Valor ( bénus ) lunhg'aﬂ» quando vocé se inscrever & W‘?" o Coormie. Nilo calxe ficer com & smnm o

S
Nao siana colocr que uma lania de
excel custaria RS1

o pra vocé ter acesso a (
e e
(preso total)

26. Ancore um prego Suposto baseando
na soma de tudo o que leva

‘Agora me fala uma coisa.

Se tudo 0 que eu estou te mostrando aqui
s todar  casa s susshos am
T ano, valeria a pen:

27. Fechamento emociona ( se tudo isso

The desse a casa dos seus sonhos, valeria

apena?)

do 0 que te mostoi desse a vocs

Agorafaa considararm o resotoal
im prego aceité

dinheiro no seu bolso, valeria a pena?

E s acontecesse com vocé como com o
multiplicou por 10x o faturamento
Ga sua empresa... Ou seja, saii e 100 mil
pra 1 mihao por ano, valeria a pena?

3. SOLUGAO

“Entdo clique aqui agora e faca seu
pedido. Vocé ser levado pra uma pégina
segura e protegida onde vai colocar seus.
dados e assim que finalizar, em menos de 5
minutos vocé receberé no seu emal o

evela o progo real ERO T
28. Revela o preso real Sl Pt po qoe e relmente
quero que vocé experiment sau corpo.
Pois 6, agora o melhor parte & que eu ndo Quando for um produta muito barato comgando a mudar € que vocs entenda
vou te cobrar X, hoje o preco que vocé paga  adicione uma justifcativa de porque é tio que et reaimente me importo... e segundo
pra lar tudo isso & apenas RS reais barato. Deixe clara segundas ntences. que assim talvez, com sua primeira
experiéncia agora vac confie am mim pra
continuarmos juntas curant sau
emagrecimento'
Mas néo vai ter gente que vai azer isso ©
passar a perna? Certament Mas a maior
29, Garantia R SR . ex: “Devolvo seu dinheiro @ sinda deixo parte das pessoas é honastal £ uma
vocs ficar com o material garantia ssim aumenta MU mais
sua conversdo do que pedios de
reembolso

e "S5 que vocs precisa agi agora... Por e

*Essa deciso ndo é dificil de tomar. Voce
31. Future pacing (ajude-os a ver como a 6 precsa pensar ¢ maginar como i s
vida vai ser incrivel depois do produto ) azer imaginar

beneficios qu viverd )
32. Call to action
Faca os leitores se sentirem como se

33.Pés Vanda estivessem sendo deixados pra tés se cles

*Pra aqueles que jé estio se inscrevendo,
© que vai acontecer a seguir &

Sn CgE T
pra mim s vocé ndo s
ot s
continuar vendendo pra meus clents,

© curtindo a llberdade que

iando

34. Take Away de venda ( quem perde

ele, ndo muda nada pra nés (YoC e e

continar passando por
problema do avatar)  tendo que trabalhar
mais do que era realmente necesséro.

drodo et mas
dar comigo

Euseique s ¢ m

verdade

g ' MARKETING

Entio, vocé 56 precisa clicar
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Aviso legal e termos de uso

Todas as paginas da web e publicidade sdao protegidas por

direitos autorais pelos proprietarios originais. Vocé pode pegar

emprestadas as “ideias” desses anuncios e paginas, mas NAO
pode usar como publicidade real ou designs.

Vocé nao tem direitos de revenda ou direito de oferta para qualquer
parte desta Publicacdo.

Apenas clientes que compraram esta publicacao estao autorizados
a visualiza-la.
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