MATERIAL EXCLUSIVO PARAALUNOS

DICAS
VALIOSAS

FORMULA

SOU MILIONARIA




DICAS VALlos A e

Dicas valiosas paravocé
utilizar com o cliente,

aumentando assim sua

conversao e resultados!

1.

ESTUDO SOBRE SEU PRODUTO PARA
QUE VOCE TENHA ARGUMENTOS
LOGICOS E PERSUASIVOS PARA
QUEBRAR OBJEGOES E GARANTIR A
VENDA.
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2.

CONHEGA SEU PUBLICO ALVO.

3.

ESTUDE O MERCADO QUE VOCE
ESTA TRABALHANDO PARA TER
ARGUMENTOS SOLIDOS AO
CONVERSAR COM O CLIENTE.
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4.

MOSTRE UMA PROMESSA, AS
PESSOAS GERALMENTE COM PRAM
POR EMOGCAOE SE ELA ESTA NO SEU
WHATSAPP SIGNIFICA QUE ELA JA
TEM UM INTERESSE PARA SEU
PRODUTO E QUE ELE ESTA ALI EM
BUSCA DE UMA SOLUCAO PARA UM
PROBLEMA, POR ISSO LEVE “DE CARA”
UMA SOLUGAO PARA SEU CLIENTE.

5.

TRABALHE BEM SEUS GATILHOS
MENTAIS E COPYS.
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6.

CRIE CONEXAO COM O CLIENTE.

7.

MOSTRE SEUS RESULTADOS SEUS E
DE SEUS ALUNOS.

8.

NAO SEJA UM VENDEDOR, O CLIENTE

TEM QUE ENTENDER QUE VOCE ESTA

AJUDANDO ELE E NAO QUE ESTA ALI
APENAS PARA VENDER ALGO.
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O.

ENTENDA AS DORES E OBJECOES
DO SEU CLIENTE E MOSTRE QUE SEU
PRODUTO IRA SOLUCIONAR O
PROBLEMA DELE.

10.

CONDUZA TODA A CONVERSA DE UMA
FORMA LEVE E HUMANIZADA, DE
ATENCAO E APRENDA A ESCUTAR SEU
CLIENTE TAMBEM.
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Esse material é exclusivo para alunos do Férmula Sou
Milionaria, nao pode ser vendido, distribuido ou
copiado sem a autorizacao prévia dos produtores.
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