COMO MONTAR UMA
EQUIPE LUCRATIVA E ENXUTA

e GerarVendas Diarias Para o Seu Negdcio ou
Fale @ sell Clisme, .



O QUEVOCE IRA APRENDER:

* As 3 Grandes Areas Que Vocé Precisa Dominar Para Vender
ll@ees as [Das



O QUEVOCE IRA APRENDER:

* As 3 Grandes Areas Que Vocé Precisa Dominar Para Vender
ll@ees as [Das

* Como Plangjar e Implementar Sua Primeira Campanha de
Vendas Online



O QUEVOCE IRA APRENDER:

* As 3 Grandes Areas Que Vocé Precisa Dominar Para Vender
lodos os Dias

* Como Planejar e Implementar Sua Primeira Campanha
de Vendas Online

* Como Atrair os Seus Melhores Clientes e Afastar os
Clientes Monstros



/

PARA QUEM E ESSE TREINAMEN TO:

Ol - Profissionais de outras areas que estao criando um negocio
digital do zero no marketing digrtal

02 - Empreendedores que querem gerar vendas diarias com a ajuda
da Internet

03 - Consultores e donos de agéncias que querem crescer seu
negocio de consultoria



AQUISICAO MONETIZACAO

1

Cadaatro Ebook Consuir S0 ZERD

T

F floa A
Form (Neghoo Lucrativo) Sequinca 01 - Convile Video 01
— s o
e T W - "
Como-Fechar Contraica Entrege o irmd + Convile para © Video 01 ChcosVideo 01

CONTEUDO

M 0 MARKETINGCOMDIGITAL

¥ MATERIAIS DE APOIO ~

3 DICAS PARA VOCE
ALCANCAR SUAS

301:stth Alcangar Suas Metas
Didirins




REGRAS DA TRANSMISSAO

#0| - Se vocé esta procurando algo facil, rapido que ira te fazer
ficar rico da noite para o dia... Por favor; esse nao € o seu lugar.



Provérbios 6:9
O preguicoso, ate quando ficards dertado?! Quando te
levantaras da tua sonoléncia?



Se alguem nao quiser trabalhar, também

nao coma.
2 Tessalonicenses 3:10



Nao trabalhar de maneira inteligente
também é sinal de preguica...



Se vocé r

VOCE esta

a0 €5

fazenc

/

el

O

noje.

tendo resultados com o que

. ficar parado nao ira

mudar muita coisa.
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OPORTUNIDADE



Dominar Algo que Poucas Pessoas Sabem
ou Ser o Primeiro a Aprender Algo Que
Todos Precisam...






CONHECIMENTO

N IRY

¥ 1 Y

\ai EXPEP" VENDAS
\3F, ‘Q 't‘r
l




CONHECIMENTO
IMPLEMENTACAO (PRATICA)




CONHECIMENTO
IMPLEMENTACAO (PRATICA)

(TEMPO DA OPORTUNIDADE)



CONHECIMENTO
IMPLEMENTACAO (PRATICA)

(TEMPO DA OPORTUNIDADE)
AUTORIDADE (Pioneiros)



Fu vou te apresentar um caminho SEGURO
Dara VOCE construlr seu negdcio de consultoria
em vendas online OU montar sua equipe
interna de marketing digrtal




3 Grandes Areas






Pessoas enfrentando algum tipo de
problema especifico...




A Maneira Errada de Criar um Publico-Alvo:

Homem, 35 anos, preocupado com suas vendas,
curte as paginas X,Y,Z, tem 2 filhos, € casado e
sonha em vigjar pelo mundo...



A Maneira Correta de Criar um Publico-Alvo:

Empresarios com o fluxo de caixa negativo,

todos os meses... Nao estao conseguindo
colocar suas campanhas no ar e a cada dia
acumulam dividas e mais dividas tentando “virar o
jogo™




Vocé NAO deve fazer Marketing Para
PESSOAS...






Vocé faz marketing para a atual
“SITUACAO?” das pessoas...



Pessoas com
problema

Ex: Querem criar um negocio proprio. ..
Estao frustadas com seu trabalho...

Ex: Estao acima do peso e nao conseguem
SnEIEEE . .

Ex: Perderam uma oportunidade de
Dromoc¢ao porgue nao falam inglés. ..



Equipe 0l/Fun¢ao 0Ol - Trafego & Aquisicao

Chamar atencao dessas pessoas...



Mix de Produtos

PRODUTO

IMA DIGITAL PRODUTO| 0 PRODUTO 03

e oo Projeto Consultor EXPERT EMVENDAS Sala da Mente
Cobrar Por uma

Consultoria) Digital R$297 ONLINE R$5.000 Mestre R$30.000




Mix de Produtos

IMA DIGITAL PRODUTO | PROC[))zUTO PRODUTO 03
éiijfé;omrfa Projeto Consultor EXPERT EMVENDAS Sala da Mente
Consultoriszi) Digital R$297/ ONLINE R$5.000 Mestre R$30.000

Para Pagar Trafego




Mix de Produtos

IMA DIGITAL PRODUTO | PROC[))ZUTO PRODUTO 03
éiijfé;?ﬁa Projeto Consultor EXPERT EMVENDAS Sala da Mente
Consultoria) Digital R$297/ ONLINE R$5.000 Mestre R$30.000

Para Pagar Trafego Para Gerar Lucro




‘ : 78 ’4"3
NS a\ Ol - Chamar atencao
’ 7 ~

S u\[ 8 02 - Criar Lista

e 03 - Gerar primeira venda



Manage Ads Account Settings Billing

&~ Account: MarketingComDigital ~

Spent Last 7 Days: R$1,415.08

RS00  RSI1I.08 R$32383

R$162.15 R$171.65

All Campaigns » <+ Create Campaign

Campaign Name

Aquisicdo | Ebook Melhores Clientes | Membros

&
W
L
T
3
=
i
T
{)
-]
T
‘
a3
x
£
£
w
14

. - s 1 L ~ Dvasit STEEY . ~ne (Yot
AQuisiCa0 | EDOOK Preciicacac | Membros Oferta

Results from 289 Campaigns

Power Editor €

CASE REAL

—
-—

Tools -
R$219.02 -
R$150.00 . — et
N B J -
ey B
N 2 Today
U'?:.’N‘l" - es“ns Reach

Jerta Active 367 12 525
. 191 17,249
e ".\:L-e 174 Py 4:0
s 161 13,428
60,384

imns: Performance »

Cost

RS1.01

R$060

RS0 48

R$0.48

Search v

=% Check Out Your Results
People are startng 1o respond 10 your new ad set

Filters « Last 7 days «

W

10f4 )
Breakdown « Export =

Amount Spent Ends
R$371.18 Ongoing
R$114 33 Ongoing
R$8335 Ongoing
RS$77.18 Ongoing
R$1.418.56




Total Gasto
R$1,382 61
R$83.72
R$114.46
R$77.42
R$0.22
R$122.12
RS$5.19
R$371.28
R$608.20

& e ~P $ % 0 0012- Adal - 10 . B Z SA. 9.B- E-Ll-|+- coBMY-Z-
A B Cc D E F
Data de atualizagdo da tabela:  03/052016 as 1215
Inicio Fim Nome da Campanha Leads  Alcangado Custo por Lead
4/27/2016 5/3/2016 Total 1608 78194 RS0 86
4/27/2016 5/3/2016 Aquisicdo | Ebook Melhores Clientes | Kit | Look a Like 174 11447 RS0.48
4/27/2016 5/3/2016 Aquisicdo | Template Checklist | Kit | Look a Like 191 17280 RS0.60
4/27/2016 5/3/2016 Aquisicdo | Ebook Precificagdo | Membros Oferta 161 13483 RS0.48
4/27/2016 5/3/2016 Aquisicdo | Ebook Precificagdo | Membros Oferta 0 13 R$0.00
4/27/2016 5/3/2016 Aquisicdo | Ebook Melhores Clientes | Membros Oferta Investimento Alto 97 5153 R$1.26
4/27/2016 5/3/2016 Aquisicdo | Template Checklist | Membros Oferta Investimento Alto 1 187 RS5.19
4/27/2016 5/3/2016 Aquisicdo | Ebook Melhores Clientes | Membros Oferta 367 12526 RS1.01
4/27/2016 5/3/2016 Aquisicdo | Template Checklist | Membros Oferta 617 18105 R$0.99
— :

CTR (Link)
1.36
1.49
1.23
1.68

1.43
0.53
1.42
1.44



Lista

# Status

N
» I-
® ™
m m
= =
-4 -
> »

o

TOTAL

Data

CASE REAL

Fatura Cliente

Contetdo / Produto

Projeto -

(4220)

Projeto -

(4220)

Projeto
(4220)

Projeto -

(4220)

Projeto -

(4220)

Projeto -

(4220)

ijmn -

(4220)

Projeto
(4220)

Projeto
(4220)

Consultor Digital

Consultor Digital

- Consultor Digital

Consultor Digital

Consultor Digital

Consultor Digital

Consultor Digital

- Consultor Digital

- Consultor Digital

uUutTm
Afiliado Principal Source Ganho ©

281,45

0,00

0,00

281,45

281,45

281,45

281,45

281,45

281,45

1.970,15

Liquido @

222,05

0,00

0,00

281,45

281,45

281,45

28145

281,45

281,45

0,00

Mais
Informacgoes Acgoes

o -« o fa
B B
B 0

ofa
(ofa
= BE
(ofa]
m® BE

-~ B8



Lista

%

WV

TOTAL

Status

Data

Fatura Cliente

Conteddo / Produto

Kit de Autondade Online
(4221)

Kit de Autoridade Online
(4221)

Kit de Autondade Online
(4221)

Kit de Autoridade Online
(4221)

Kit de Autoridade Online
(4221)

Kit de Autondade Online
(4221)

Kit de Autoridade Online
(4221)

Kit de Autoridade Online
(4221)

Kit de Autoridade Online
(4221)

Afiliado Principal

UTMm
Source

CASE REAL

Ganho ©

Liquido ©

0,00

0,00

0,00

91,25

91,25

91,25

91,25

91,25

0,00

Mais
Informacgdes

=@

=@

=@

=@

Acdes

ofa
ofa

oja/
ofa)
ofa)



Pré-Requisitos de Conteudo

Ima Digrtal



Pré-Requisitos de Conteudo

Ima Digrtal
Equipe de Conteudo é responsavel por:
Artigos no Blog

Criacao de PDF’S
Criacao de E-books




Pré-Requisitos de Conteudo

9 MARKETINGCOMDIGITAL

COMO COBRAR POR UMA
CONSULTORIA DE
MARKETING DIGITAL

Nesse E-book Gratuito Vocé Ird Aprender de uma Maneira
Simples e Pratica Como Cobrar Por uma Consultoria de
Marketing Digital e Como Dividir as Atividades e Como
Criar Propostas Atraentes Para 0s Empresarios

O Novo Modelo de Consultoria Vocé Ira Entender a
Diferenca Entre o Velho Modelo de Prestar
Consultoria e o Novo Modelo Que Vocé Deve Seguir
Os UNICOS 3 Tipos de Atividades Vocé Ird Entender
Que Voceé S6 Deve Oferecer 3 Tipos de Consultoria,
Siga Esse Modelo e Vocé Nao Tera Problemas Com
0s Seus Clientes.

Gerar Resultados Com Seguranca Voce Ira

FAGCA O DOWNLOAD EM
SEGUNDOS

Aprender Como Vender Consultoria Com
Seguranca, Como Criar um Posicionamento Correto
e Criar as Expectativas Certas Para os Resultados da

Sua Consultoria

E mais, muito, muito mais...




Manage Ads Account Settings Billing Power Editor @

B~ Account: MarketingComDigital ~

Spent Last 7 Days: R$1,415.08

R$313.08 R$323.83

R$162.15 R$171.65 R$150.00
RS0 00 i Jlossssa] je———x]

All Campaigns v <+ Create Campaign

Campaign Name

Check

AAARA

Ebook Precificacao | Membros Ofe

Results from 289 Campaigns

Tools *

R$219.02

o
(5]

Delivery

® Active

Active

Active

® Active

Lista e
ut™M Mais
* Status Data Fatura Cliente Conteddo / Produto Afiliado Principal Source Ganho® Liquido @ Informagdes Acgbes
1 | PaGa | 02/05/2016 414249  Thiago Andrade Projeto - Consultor Digital 281,45 22205 - m
22:00:04 thiago tftree@gmail.com 20)
2 = 30/04/2016 410727  Fernanda Augusto Souza Projeto - Consultor Digital 0,00 0,00
48 nandaasouza@gmail.com (4220)
3 =D 29/04/2016 409820  guilherme do vale Projeto - Consultor Digital Rodrigo Nogueira inkpopupto 0,00 0,00 m
06 bortolanza (4220) po
guibortolanza@gmail.com
4 | Paca | 29/04/2016 409506  Marcia R Yamaguiva Projeto - Consultor Digital 281,45 281,45 =
18:29:35 yfmarcia13@gmail.com (4220)
5 [ Paca | 29/04/2016 409375  Jodo Victor Moreira Matias Projeto - Consultor Digital Mini- 281,45 281,45
16:42:12 matias.victor@hotmailcom  (4220) Treinament
°
6 | PaGa | 28/04/2016 407514  Romulo Ofiveira Projeto - Consultor Digital 281,45 28145
11:11:33 romulogv14@yahoo.com (4220)
7 | Paca | 405853 anislau Cunha Santos Projeto - Consultor Digital 281,45 281,45
e antos (4220)
8 [ Paca | 26/04/2016 404625 vedo Tavares  Projeto - Consultor Digital 281,45 281,45 e @ . E
19:57:46 gUSLVO@AUEPromocoes.co  (4220)
m.br
9 [ paca | 26/0412016 404369  Gongalo da Silva@gmail.com  Projeto - Consultor Digital 28145 28145 ol J . [a]
17:08:46 gosilva2000@gmail.com (4220)
TOTAL 1.970,15 0,00

RS$75.35

Today

R$1.970,15 (Produto 01)
R$ 456,25 (Produto 02)

Total: R$2.426,25

Lista

# Status

BEEE B8 BB

TOTAL

- Results Reach
367 12525
191 17,249
174 11,420
161 13428

60,384

02/05/2016
22:17:23

01/05/2016
18:08:04

30/04/2016
03:29:33

29/04/2016

21:50:20

28/04/2016
1128559

26/04/2016
20:42:02

26/04/2016
14:04:12

Search « Filters « Last 7 days

T .1 Check Out Your Results
People are starting to respond to your new ad set

P
1014 )
olumns: Performance v Breakdown v Export «
Cost Amount Spent Ends
R$1.01 R$37 Ongoing
R$060 R$11433 Ongoing
RS048 R$8335 Ongoing
RS0.48 R§77.18 Ongoing
R$1.418.56
ut™
Fatura Cliente Contetdo / Produto Afiliado Principal Source
414948 Diego Alberto da Silva Kit de Autoridade Online

Monteiro
personaldiegoalberto@gmail
com

(4221)

414568  Irene Dias Costa Kit de Autoridade Online
irenecosta2000@gmailcom  (4221)

414274 Ederson Milanezi Filho Kit de Autoridade Online
ederson@portalconstruindo. 21)
com.br

411984 Paulo Fulvio Curti Del Picchia it de Autoridade Online
ppicchia@fancer.com.br (4221)

409965  George Franklin Kit de Autoridade Online
georgefrankinjunior@gmail 21)
com

409755 Luis Claudio Marques Kit de Autoridade Online

404711

404019

blognawebgo@gmail.com

Rémulo Oliveira

Gongalo da Silva@gmail.com
gosilva2000@gmail.com

(4221)

Kit de Autoridade Online

(4221)

Kit de Autoridade Online
4221)

Kit de Autoridade Online

(4221)

Ganho ©

0,00

0,00

0,00

91,25

91,25

91,25

0,00

456,25

Liquido @

0,00

0,00

0,00

91,25

91,25

91,25

Mais
Informagées

Acdes




Manage Ads Account Settings Billing Power Editor @ Tools * m
=5 Account: MarketingComDigital ~ Search v  Filters v | Last7days v
- — -
Spent Last 7 Days: R$1,415.08 _— Check Out Your Results
s People are starting to respond to your new ad set
WSO000  RSI13.08  RS3I2383 - t
- - R$162.15 R$171.65 R$150.00 R$219.02 ¢ B
| imeman-t jem—— |
w7 4n8 429 s/ Tofd >
All Campaigns « <4 Create Campaign imns: Performance Breakdown v Export v
Lista
& Exportar Reach Cost Amount Spent Ends
ut™ Mals . 101 De171 18 ~
| # Status Data Fatura Cliente Conteddo / Produto Afiliado Principal Source Ganho® Liquido @ Informacdes Agdes R$1.0 R$37 v Ongoing
1 [ Paca | Thiago Andrade eto - Consultor Digital 2]145 22208 ~n MM
, tree@gmail.com
| Lista
ER x4 | o - Consultor Digital ==
ut™ Mais
{ @ I Consultor Digital nkpopupl  #  Status Data  Fatura Cliente Conteddo / Produto  Afiliado Principal Source Ganho®  Liquido @ Informagdes  Acdes
-
=D a4 Autoridade Online 000 =g a
[ PaGA | Projeto Digital
| @220)
s  Paca | Jodo Victor M Projeto - Consulor Digtal e : oI 6 41asss Kit de Autoridade Online 0,00 (o]
matias.victo (4220) reinamer 221)
B = w  w me @
7 [ paca | Consultor Digital 4 2016 411984 t de Autoridade Online 51,25 51,25 —
- s 8o
8  Paca | Consuktor Digital S i | 409965 Kit de Autoridade Online 91,25 91,25 )
= ao
9 [ paca | 404369 Projeto - Consultor Digital X 409755 Kit de Autoridade Online 91,25 9
proje 6 ['Paca | 409 K de kg Ork ) ) =9 B0
TOTAL 7 [ Paca | Kit de Autoridade Online 91,25 1,25 =
» s B8O
L ee— 8 [ paca | Kit de Autoridade Online 91,25 91,25 = )
s @ao
9 6 404019 Kit de Autoridade Online 0,00 ),00
[ Aserra | o oyt a
TOTAL 456,25 0,00
L Tee—— T

Investimento em Trafego:
R$1.418,00

Total de Leads: |.608
Custo Por Lead: R$0,88

RS 1.970, 5 (Rrodlicseis!
RS 456,25 (Predutestzs

Total: R$2.426,25




Pré-Requisitos de Conteudo

Investimento R$[.418,00
Faturamento: R$2.4.6,25

Resultado Final: +R$1.008,25



Pré-Requisitos de Conteudo

Investimento R$[.418,00
Faturamento: R$2.4.6,25

Resultado Final: +R$1.008,25

O que fazer com esses R$1.008,25?



Manage Ads

B~

Account Settings Bdling Power Editor €

Account: MarketingComDigital ~

Spent Last 7 Days: R$1,415.08

All Campaigns »

A A AA

R$32383

. R$162.15 R$171.65 R$150.00
- E===N [ rssssaasi] e |

<+ Create Campaign

Campaign Name

Aquisic 30 | Ebook Melhores Clientes | Membros Oferta
AQUISICA0 | Template Checklist | Kit | Look a Like
[y A\A . -~

Results from 289 Campaigns

R$219.02

Active

ACtive

Active

R$75.35

oday

Results

Search v

Aumenta o Investimento

Filters «

T= +1 Check Out Your Results
pGC‘C"G are starting 10 responda 10 your new ad set

e
imns: Performance Breakdown »
Reach Cost Amount Spent

12525 R$1.01 R$371.18

17,249 R$060 R$114 33

11420 R$048 R$8335

13428 RS0.48 RS$77.18

60,384 R$1.418.56

Last 7 days «

o
.
.
v

Export =

C(«,go ng




O que Fazer Com os Novos Leads!?



Esse € um Papel da Equipe de Monetizacao




Agora a equipe de
mohnetizacao tem uma

lista de emails de pessoas
que estao enfrentando um

N\

problema especitico. ..




Problema Resolvido

Problema



Problema

Essas pessoas AIN

DATe

coniiER Ea viore . .

Acham gue vocé so guer saber

@@ dilhcikerde st



Problema

Algumas NAO confiam nelas
mesmas. . .
Acham gue nao sao capazes..




Problema

Razdes para um NAO:

Ol - Nao confio em vocé
02 - Nao acho que sou capaz

03 - Nao tenho dinheiro



Problema

Razdes para um NAO:

Ol - Nao confio em vocé
02 - Nao acho que sou capaz
03 - Nao tenho dinheiro



Problea Resolvido

Problema



Problema
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(p) MARKETINGCOMDIGITAL

COMO COBRAR POR UMA
CONSULTORIA DE
MARKETING DIGITAL

Nesse E-book Gratuito Vocé Iré Aprender de uma Maneira
Simples e Pritica Como Cobrar Por uma Consultoria de
Marketing Digital e Como Dividir as Atividades e Como
Criar Propostas Atrzentes Para os Empressrios.

0 Novo Modelo de Consultori
Dife

s Cliente:

Gerar Resultados Com Seguranga Vocé Ird
Co

Ima/Aquisicao

Problema



Problema

COMO COBRAR POR UMA
CONSULTORIA DE
MARKETING DIGITAL
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%0 MARKETINGCOMDIGITAL

FAGA 0 DOWNLOAD EM
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Cases de Sucesso: Como Vender Todos os Dias
1 més atrés - 1.173 visualizagdes

Quer aprender como vender todos os dias?

Faga sua aplicagdo: http://bit.ly/1MohL61

Como gerar resultados rapidos com SEO

1 més atrés + 1.516 visualizagBes

Quer se tornar um Especialista em Vendas Online?
http.//marketingcomdigital.com.br/Ip/certificacac-especia

Histérias REAIS - Como fechar contratos de consultoria em vendas online
partindo do absoluto zero
1 més atras + 1.061 visualizagBes

Quer fazer parte do Programa de Formac&o Expert em Vendas Online?
htp//bit.ly/TMohL61

Os bastidores de uma rotina de um Especialista em Vendas Online
1 més atrés + 1.739 visualizagdes

Os bastidores de uma rotina de um Especialista em Vendas Online

Faga sua aplicagdo: http.//bit.ly/TMohL61

O Futuro das Agéncias Digitais
1 més atrds + 1.287 visualizagdes
Faca sua aplicacgdo: http://bit.ly/1LgkHjU

Os 4 Passos Para Criar um Projeto de Vendas Online de Sucesso
3 meses atrds « 3,175 visualizacdes
Os 4 Passos Para Criar um Projeto de Vendas Online de Sucesso




Conteudo + Monetizacao

Cases de Sucesso: Como Vender Todos os Dias
1 més atrés - 1.173 visualizacdes

Quer aprender como vender todos os dias?

Faga sua aplicagdo: http://bit.ly/1MohL61

Trafego/
Aquisicao

1 0 MARKETINGCOMDIGITAL

Como gerar resultados rapidos com SEO

1 més atras + 1.516 visualizagles

Quer se tornar um Especialista em Vendas Online?
http.//marketingcomdigital.com.br/Ip/certificacac-especia

COMO COBRAR POR UMA
CONSULTORIA DE
MARKETING DIGITAL

Nesse E-book Gratuito Vocé Ird Aprender de uma Maneira
Simples e Prética Como Cobrar Por uma Consultoria de
Marketing Digital e Como Dividir as Atividades e Como
(Criar Propostas Atraentes Para os Empresarios.

Histérias REAIS - Como fechar contratos de consultoria em
partindo do absoluto zero

1 més atras + 1.061 visualizagbes

Quer fazer parte do Programa de Formac&o Expert em Vendas Online
http./bit.ly/1MohL61

v/ O Novo Modelo de Consultoria Vocé Ira Entender a
Diferenca Entre o Velho Modelo de Prestar
Consultoria e 0 Novo Modelo Que Vocé Deve Seguir

v Os UNICOS 3 Tipos de Atividades Vocé Ir4 Entender
Que Vocé Sé Deve Oferecer 3 Tipos de Consultoria,

Siga Esse Modelo e Vocé N3o Tera Problemas Com
Seus Clientes.
R _ FAGA 0 DOWNLOAD EM
+/ Gerar Resultados Com Seguranca Vocé Ira SEGUNDOS - > a -
SpeenecamenescomCony Os bastidores de uma rotina de um Especialista em Vendas
eguranca, Como Criar um 'osicionamento Correto - - - -
/ 1 més atrés « 1.739 visualizagdes

e Criar as Expectativas Certas Para os Resultados da
Sua Consultoria

s bastidores de uma rotina de um Especialista em Vendas Online
Faga sua aplicagado: http.//bit.ly/TMohL61

v/ Emais, muito, muito mais.

O Futuro das Agéncias Digitais
1 més atrés + 1.287 visualizagbes
Faga sua aplicag@o: http//bit.ly/1LqkHjU

Os 4 Passos Para Criar um Projeto de Vendas Online de Sucesso
3 meses atrds - 3,175 visualizacbes
Os 4 Passos Para Criar um Projeto de Vendas Online de Sucesso




COMO COBRAR POR UMA
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Ima/Aquisicao Monetizacao  Problema
Resolvido

Problema

WGleea Falencia

Fluxo de Caixa Negativo
Contratos ruins

Baixo faturamento

niciante e Perdido no
Marketing Digital

Sem orientacao
Travado



Problema
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Escopo O

SEO + Autoridade =
RS 1.500 més
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VENDAS ONLINE =
R$10.000 Més
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Criacao de Copy

PESSOa O I Escrever e enviar emails
NigimarEcitorial + SEO



Trabalha Sozinho?
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Trabalha Sozinho?
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Organize Sua Agenda de Acordo Com as Necessidades do Projeto Atual



laponira
BsigadEcitorial + SEO

Trabalha Sozinho?

GOMO COBRAR POR UMA
a%l‘SUI.TORIA DE

g
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Gustavo

Compra de Trafego e
Criacao de Pdginas

COMO COBRAR POR UMA
CONSULTORIA DE
MARKETING DIGITAL
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Natanael/laponira
Natalia

Produtor de Conteldo

=4
I AR i 2 LT
Natanael/lagonara

Planejamento de
Campanhas

Criacao de Copy
Escrever e enviar emails
Conversao Telefone



Gracy: Financeiro

laponira: Gestao Administrativa + Conteudo
Natanael: Conteddo + Campanhas
lagonara: Conversao (Aplicacoes)

Gustavo: Compra de Irafego

Rafaele: Producao de Conteldo

Natalia: Gestao de Midias Sociais + Design




laponira: Gestao Administrativa/Financeiro + Conteddo
Natanael: Consultoria SEO



Natanael: Consultoria SEO + Gestao Administrativa Financeira






CONHECIMENTO
IMPLEMENTACAO (PRATICA)

(TEMPO DA OPORTUNIDADE)
AUTORIDADE (Pioneiros)



Se vocé quer se tornar um Consultor...
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Comece por aqui...



Se vocé ja é um Consultor....
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Ima/Aquisicao Monetizacao  Problema
Escopo 02 Escopo 03 Resolvido

SUSIFHENM/AWDI CAMPANHAS DE

ESCO po O I VENDAS ONLINE = VENDAS ONLINE =

R$2.500 - R$5.000 MES  R$10.000 Més
EE@E T Alliforidade =
RS 1.500 més

Avance para os proximos niveis...



Se vocé é empresario...

Pessoa 02 Pessoa 03 Pessoa 04
Compra de Tréfego e Produtor de Conteddo  Planejamento de
Campanhas

Criacao de Pdginas |
Criacao de Copy

PESSOa O I Escrever e enviar emails
NigimarEcitorial + SEO

Monte sua equipe assim...



Se vocé trabalha SOZINHO....
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Organize Sua Agenda de Acordo Com as Necessidades do Projeto Atual



Vantagens do Modelo Expert em Vendas Online:
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* Modelo de equipe enxuta e lucrativa (Gastar o minimo
possivel para gerar o faturamento desejavel.



Vantagens do Modelo Expert em Vendas Online:

* Desenhado para gerar vendas diarias
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* Desenhado para deixar riscos financeiros minimos
(Aquisicao)

* Modelo de equipe enxuta e lucrativa (Gastar o minimo
possivel para gerar o faturamento desejavel.

*Vocé ganha admiracao e respeito da sua area de atuacao
pela quantidade de conteddo de valor que vocé entrega atraves
das suas campanhas de marketing.



Vantagens do Modelo Expert em Vendas Online:

* Desenhado para gerar vendas diarias
* Nao precisa fazer ESCASSEZ FORTE e levar ma fama...

* Desenhado para deixar riscos financeiros minimos
(Aquisicao)

* Modelo de equipe enxuta e lucrativa (Gastar o minimo
possivel para gerar o faturamento desejavel.

*Vocé ganha admiracao e respeito da sua area de atuacao
pela quantidade de conteddo de valor que vocé entrega atraves
das suas campanhas de marketing.

* Esse modelo nio tem prazo de validade...



Provérbios 6:9
O preguicoso, ate quando ficards dertado?! Quando te
levantaras da tua sonoléncia?



Agora eu vou te explicar COMO eu posso te ajudar
pessoalmente a alcancar suas metas.



Se vocé quer se tornar um Consultor...
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Ima/Aquisicao Monetizagcao Prolema
Escopo 02 Escopo 03 Resolvido

SUSIFHENM/AWDI CAMPANHAS DE

ESCO po O I VENDAS ONLINE = VENDAS ONLINE =

R$2.500 - R$5.000 MES  R$10.000 Més
EE@E T Alliforidade =
RS 1.500 més

Vou te ajudar nos primeiros contratos....



Se vocé ja é um Consultor....
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Ima/Aquisicao Monetizagcao Prolema
Escopo 02 Escopo 03 Resolvido

SUSIFHENM/AWDI CAMPANHAS DE

ESCO po O I VENDAS ONLINE = VENDAS ONLINE =

R$2.500 - R$5.000 MES  R$10.000 Més
SECQ + Autoridade =
RS 1.500 més

Vou te ajudar a fechar contratos de alto valor....



Se vocé é empresario...

Pessoa 02 Pessoa 03 Pessoa 04
Compra de Tréfego e Produtor de Conteddo  Planejamento de
Campanhas

Criacao de Pdginas |
Criacao de Copy

PESSOa O I Escrever e enviar emails
NigimarEcitorial + SEO

Vou te ajudar a montar e treinar sua equipe....



Se vocé trabalha SOZINHO....
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Eu vou te ajudar a organizar sua agenda e elevar seus resultados...



Como!



Ol - Conhecimento
02 - Acompanhamento
03 - Orientacao Pessoal



0l - Conhecimento

Portal...



02 - Acompanhamento Semanal

aULA AQO VIVO

B L rwips /o248 infushomsaft com  anp/Furned fed it funneiid . 207




03 - Orientacao Pessoal

'\- Elcio Thenorio

' April 29 at 5:29pm

Amigos, alguém pode ajudar a esclarecer uma duvida?

Pretendo fazer para o cliente diferentes campanhas para criacao de listas...
uma no Facebook, outra captando e-mail na pagina de vendas. Minha
pergunta: onde concentro todos estes leads? Terei de contratar um
autoresponder? O Facebook armazena para mim? Sei la... estou bem
confuso neste ponto. Até porque mistura enderec¢os de e-mail com IDs de
Facebook (para futuras notificagées no globinho ali em cima).

s Like ¥ Comment
Marcos Barcante shared Marcos Bargante - Especialista em

Vendas Online's video

i

Video novo...

Marcos Barcante - Especialista em Vendas Online il Like Page

ADr it
\} <3 3l

Como 08 Novos Habilos das pessoas impactam na Geraglo de Tralego ou Visitas de
Pessoas Qualificadas para o site da sua Empresa?

Entender isso é 0 primeiro passo para planejar a sua Estralégia de Vendas Onine.
Confiral

' Alan Terra (&) feeling blissful.

April 25 at 11:28am

Pessoal, Bom dia!

Passando aqui para dar uma apoio para aqueles como a Luana Costa,
estdo numa situagado muito confortavel. FOCO Galera! Segue o Gesiel
Ferreira, outro top aqui.

Hoje abri 0 e-mail e vejo a confirmacgao do cliente da semana passada,
mais um cliente fechado!! Uhuhuhu. N&@o tem erro, e aplicar o que 0
Natanael Oliveira diz e colocar foco!

Pessoal, ha exatamente 3 meses atras fui dispensado de um consultoria
que prestava, estava a 2 anos (na minha linha de conforto, ganhando bem)
e apos 25 dias de férias maravilhosa com a familia, no primeiro dia 0 meu
amigo e patrdao me dispensou.

Enquanto todos ficaram preocupados comigo (amigos, familia), eu mantive
a calma e fui atras de uma saida e acabei lembrando do Natanael do
evento aqui em Sampa, fiz uma busca e encontrei um video dele
mostrando como eu poderia convencer o cliente a vender mais!

Aquilo foi sensacional e transformador, peguei aquela técnica, liguei para
alguns possiveis cliente e ja agendei reunido, consegui uma reunido e
fechamento e foi o primeiro fechamento sem ser EVO ainda! Nem preciso
falar nada comprei o curso de olho fechado!

Entdo para aqueles que estio na sua linha de conforto, fica a dica FOCO
GALERA!!



Investimento:

| 2 Parcelas de R$472,22
Menos de R$ 16 por dia...



Investimento:

| 2 Parcelas de R$472,22
Menos de R$ 16 por dia...

a Vista R$4.000



Para os consultores...
| contrato de R$1.000



Para os empresarios...

| cam
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Bonus

Presencial em Sao
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Bonus

°rograma de Indicacao de Clientes



Bonus
Comprador de Irafego (Facebook Ads)



Bonus
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ol
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Bonus Exclusivo

Versao BETA Ferramenta de Gestao



Proximos Passos

-ntrevista com nossa equipe...



Vocé ira preencher a aplicagao

Nos iremos te conhecer melhor, conhecer seus projetos
SNERS, o

...e Vocé podera tirar todas as suas duvidas sobre o
Programa de Formacao Expert em Vendas Online



Ao final da ligacao se o seu perfil for aprovado, chegou o
momento de finalizar a sua Inscricao. ..
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Manage Ads Account Settings Billing Power Editor @

B~ Account: MarketingComDigital ~

Spent Last 7 Days: R$1,415.08

R$313.08 R$323.83

R$162.15 R$171.65 R$150.00
RS0 00 i Jlossssa] je———x]

All Campaigns v <+ Create Campaign

Campaign Name

Check

AAARA

Ebook Precificacao | Membros Ofe

Results from 289 Campaigns

Tools *

R$219.02

o
(5]

Delivery

® Active

Active

Active

® Active

Lista e
ut™M Mais
* Status Data Fatura Cliente Conteddo / Produto Afiliado Principal Source Ganho® Liquido @ Informagdes Acgbes
1 | PaGa | 02/05/2016 414249  Thiago Andrade Projeto - Consultor Digital 281,45 22205 - m
22:00:04 thiago tftree@gmail.com 20)
2 = 30/04/2016 410727  Fernanda Augusto Souza Projeto - Consultor Digital 0,00 0,00
48 nandaasouza@gmail.com (4220)
3 =D 29/04/2016 409820  guilherme do vale Projeto - Consultor Digital Rodrigo Nogueira inkpopupto 0,00 0,00 m
06 bortolanza (4220) po
guibortolanza@gmail.com
4 | Paca | 29/04/2016 409506  Marcia R Yamaguiva Projeto - Consultor Digital 281,45 281,45 =
18:29:35 yfmarcia13@gmail.com (4220)
5 [ Paca | 29/04/2016 409375  Jodo Victor Moreira Matias Projeto - Consultor Digital Mini- 281,45 281,45
16:42:12 matias.victor@hotmailcom  (4220) Treinament
°
6 | PaGa | 28/04/2016 407514  Romulo Ofiveira Projeto - Consultor Digital 281,45 28145
11:11:33 romulogv14@yahoo.com (4220)
7 | Paca | 405853 anislau Cunha Santos Projeto - Consultor Digital 281,45 281,45
e antos (4220)
8 [ Paca | 26/04/2016 404625 vedo Tavares  Projeto - Consultor Digital 281,45 281,45 e @ . E
19:57:46 gUSLVO@AUEPromocoes.co  (4220)
m.br
9 [ paca | 26/0412016 404369  Gongalo da Silva@gmail.com  Projeto - Consultor Digital 28145 28145 ol J . [a]
17:08:46 gosilva2000@gmail.com (4220)
TOTAL 1.970,15 0,00

RS$75.35

Today

R$1.970,15 (Produto 01)
R$ 456,25 (Produto 02)

Total: R$2.426,25

Lista

# Status

BeEE B8 BB

TOTAL

- Results Reach
367 12525
191 17,249
174 11,420
161 13428

60,384

02/05/2016
22:17:23

01/05/2016
18:08:04

30/04/2016
03:29:33

29/04/2016

21:50:20

28/04/2016
1128559

26/04/2016
20:42:02

26/04/2016
14:04:12

Search « Filters « Last 7 days

T .1 Check Out Your Results
People are starting to respond to your new ad set

P
1014 )
olumns: Performance v Breakdown v Export «
Cost Amount Spent Ends
R$1.01 R$37 Ongoing
R$060 R$11433 Ongoing
RS048 R$8335 Ongoing
RS0.48 R§77.18 Ongoing
R$1.418.56
ut™
Fatura Cliente Contetdo / Produto Afiliado Principal Source
414948 Diego Alberto da Siva Kit de Autoridade Online

Monteiro
personaldiegoalberto@gmail
com

(4221)

414568  Irene Dias Costa Kit de Autoridade Online
irenecosta2000@gmailcom  (4221)

414274 Ederson Milanezi Filho Kit de Autoridade Online
ederson@portalconstruindo. 21)
com.br

411984 Paulo Fulvio Curti Del Picchia it de Autoridade Online
ppicchia@flancer.com.br (4221)

409965  George Franklin Kit de Autoridade Online
georgefrankinjunior@gmail 21)
com

409755  Luis Claudio Marques Kit de Autoridade Online

404711

404019

blognawebgo@gmail.com

Rémulo Oliveira

Gongalo da Silva@gmail.com
gosilva2000@gmail.com

(4221)

Kit de Autoridade Online

(4221)

Kit de Autoridade Online
4221)

Kit de Autoridade Online

(4221)

Ganho @

0,00

0,00

0,00

91,25

91,25

91,25

0,00

456,25

Liquido @

0,00

0,00

0,00

91,25

91,25

91,25

Mais
Informacées

Acdes




Conteudo + Monetizacao

Cases de Sucesso: Como Vender Todos os Dias
1 més atrés - 1.173 visualizacdes

Quer aprender como vender todos os dias?

Faga sua aplicagdo: http://bit.ly/1MohL61

Trafego/
Aquisicao

1 0 MARKETINGCOMDIGITAL

Como gerar resultados rapidos com SEO

1 més atras + 1.516 visualizagles

Quer se tornar um Especialista em Vendas Online?
http.//marketingcomdigital.com.br/Ip/certificacac-especia

COMO COBRAR POR UMA
CONSULTORIA DE
MARKETING DIGITAL

Nesse E-book Gratuito Vocé Ird Aprender de uma Maneira
Simples e Prética Como Cobrar Por uma Consultoria de
Marketing Digital e Como Dividir as Atividades e Como
(Criar Propostas Atraentes Para os Empresarios.

Histérias REAIS - Como fechar contratos de consultoria em
partindo do absoluto zero

1 més atras + 1.061 visualizagbes

Quer fazer parte do Programa de Formac&o Expert em Vendas Online
http./bit.ly/1MohL61

v/ O Novo Modelo de Consultoria Vocé Ira Entender a
Diferenca Entre o Velho Modelo de Prestar
Consultoria e 0 Novo Modelo Que Vocé Deve Seguir

v Os UNICOS 3 Tipos de Atividades Vocé Ir4 Entender
Que Vocé Sé Deve Oferecer 3 Tipos de Consultoria,

Siga Esse Modelo e Vocé N3o Tera Problemas Com
Seus Clientes.
R _ FAGA 0 DOWNLOAD EM
+/ Gerar Resultados Com Seguranca Vocé Ira SEGUNDOS - > a -
SpeenecamenescomCony Os bastidores de uma rotina de um Especialista em Vendas
eguranca, Como Criar um 'osicionamento Correto - - - -
/ 1 més atrés « 1.739 visualizagdes

e Criar as Expectativas Certas Para os Resultados da
Sua Consultoria

s bastidores de uma rotina de um Especialista em Vendas Online
Faga sua aplicagado: http.//bit.ly/TMohL61

v/ Emais, muito, muito mais.

O Futuro das Agéncias Digitais
1 més atrés + 1.287 visualizagbes
Faga sua aplicag@o: http//bit.ly/1LqkHjU

Os 4 Passos Para Criar um Projeto de Vendas Online de Sucesso
3 meses atrds - 3,175 visualizacbes
Os 4 Passos Para Criar um Projeto de Vendas Online de Sucesso




Agora vocé teve a visao geral de Como Vender Todos os
Dias de Maneira Organizada, Planejada e Lucrativa.



Vocé aprendeu que existem processos claros com
comeco, meio e fim...



Agora vocé pode fazer duas coisas com esse
conhecimento.. ..



Ol - Pode gjudar outras empresas...



Escopo O

SEO + Autoridade =
RS 1.500 més

COMO COBRAR POR UMA

Ima/Aquisicao
Escopo 02

SISTHENM AWRIE
VENDAS ONLINE =
R$2.500 - R$5.000 MES
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Monetizacao
Escopo 03

CAMPANHAS DE
VENDAS ONLINE =
R$10.000 Més



02 - Alavancar as Vendas do Seu Negocio



Se vocé é empresario...

Pessoa 02 Pessoa 03 Pessoa 04
Compra de Tréfego e Produtor de Conteddo  Planejamento de
Campanhas

Criacao de Pdginas |
Criacao de Copy

PESSOa O I Escrever e enviar emails
NigimarEcitorial + SEO

Vou te ajudar a montar e treinar sua equipe....



03 - Comecar um NOVO negdcio do ZERO...



Ou todas as opcoes...



Ol - Eu vendi planos telefonicos
02 - Eu prestel consultoria
03 - Criel meus proprios produtos



Usel o MESMO método....



Produto Fisico
Produto Digital
Servico
Consultoria

@ech



Vocé escolhe a meta e usa as 3 Grandes Areas para
transformar isso em faturamento....



Ol - Em quanto tempo eu conseguirel aprender tudo
SSO!



Ol - Eu vendi planos telefonicos
02 - Eu prestel consultoria
03 - Criel meus proprios produtos



Sua primeira meta € aprender o minimo necessario
Dara gerar seu primeiro resultado.. ..



Recuperar o investimento com o treinamento...



Algumas pessoas conseguem Isso em semanas, outros
podem levar meses... Depende do seu tempo de
dedicacao diaria.



02 - Qual a garantia que eu tenho que conseguirel
colocar tudo em pratica’



Nossa TRIPLA ac¢ao....ira garantir isso.

Ol - Conteudo
02 - Acompanhamento
03 - Orientacao pessoal.



Se vocé estudar... tera ddvidas... Suas duavidas serao
respondidas...

Se vocé colocar em pratica, Ird precisar de uma orientacao
pessoal, vocé recebera feedbacks no grupo.



03 - Qual o grande diferencial do Expert em Vendas
online!



O objetivo do programa de formagao esta em formar
Nossos alunos como especialistas em vendas
online...

...VOC€ tem uma meta com o programa, nao ira
simplesmente receber uma série de videos.



Vocé nao Ira aprender concertos, mas tera acesso a
processos para vocé colocar em pratica
imediatamente.



em outras palavras... esse nao € um programa para
vocé aprender coisas, mas para FAZER coisas....




04 - Por que eu preciso passar por uma aplicacao!
Isso é real?



No mundo do marketing digital, existem muitas
pessoas que fazem compras por impulso e acabam se
arrependendo amargamente. ..

...com a aplicacao nés criamos uma barreira para

compras por impulso e temos alunos realmente
comprometidos com o treinamento.



Existem também aqueles que compram cursos ja
pensando em pedir o dinheiro de volta, nao importa a
qualidade do conteudo...

...€55a € uma protecao para nossa empresa, pols a
aplicacao Ira dificultar esse perfil de pessoa. ..



e por ultimo... eu acompanho pessoalmente os alunos,
NOS NA0 queremos pessoas com pertis ‘agressivos’ ou
“reclamodes’ pols nos acreditamos que I1sso € prejudicial
para gualquer comunidade...

...Se VOCé é uma pessoa que reclama de tudo e
nunca esta satisferto com nada, por favor; nao apligue.



entao esse € 0 meu convite...
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Se vocé quer fechar contratos de ALTO VALOR ...

Se VOCcE quer criar campanhas para gerar vendas
diarias...

Se VOCcé quer comecar O seu proprio negocio...



Vocé val precisar aprender como VENDER.. ..



Em outras palavras... vocé precisa se tornar um
Especialista em Vendas Online



“Natanael, o treinamento € muito caro’. ..



Sim, 1sso € verdade... E um investimento alto.



Mas se vocé parar para pensar... O que € mals caro!

Investir alto na sua formacao profissional! Aprendendo
algo valioso como VENDER ONLINE?






Nao vender o que vocé precisal



Ou continuar comprando cursos gue sao pecas soltas!



Quero dar a meus filhos bastante dinheiro para que
bossam fazer o que quiserem, mas ndo dinheiro o bastante
bara que ndo facam nada.

Warren Buffett



Certa vez nos recebemos uma mensagem... “Quero
muito fazer o curso, mas vou primeiro comprar um tablet
076, Dard [azZer Visitas aos meus PoSSIVEIS ClERIEE SR



Vocé realmente acha que um tablet fara um cliente te
contratar?



Ja ouvi empresdrios dizendo: "Cu vou contratar uma
ferramenta nova, depois vou investir na minha educacdo”



Vocé acha que a ferramenta ird fazer tudo sozinho?



Cada adversidade, cada fracasso, cada dor de cabeca

carrega consigo a semente de um beneficio igual ou
maior.

Napoleon Hill






CONTRATO DE PRESTAGAO DE SERVICOS

Pelo presente instrumento particular, de um lado, doravante denominada
AGENCIA, a empresa Nmaketing, com sede a Rua Dom Carloto Tavora,27 — Montese,
Fortaleza-CE, neste ato representado por seus soOcios proprietarios Natanael de
Oliveira dos Santos e laponira Darc Silva de Barbo o lado, doravante
denominada simplesmente CLIENTE, a empresa W sediada a Rua

Damasceno G ortaleza — Ce , representada por seu proprietario
tem entre si, 0, O que segue:

Clausula 1 - A AGENCIA se compromete perante o CLIENTE a prestar-lhe, na sua
atuagao publicitaria, os servigcos como: gerenciamento das redes sociais e otimizagao
do site da empresa.

Clausula 2 - O CLIENTE contara com a AGENCIA para realizagdo, contratacdo ou
autorizacdo, através da AGENCIA, g‘e qualquer trabalho relacionado a atividade

publicitaria/promocional;

Clausula 3 - O valor desse contrato é de R$ 600 (seiscentos reais) pagos em quat
parcelas durante um més, sendo uma por semana no dia acordado entre as partes.

Clausula 4 - As partes elegem o foro de Fortaleza-CE com exclusdo de qualquer
outro, por mais privilegiado que seja, para solugao de qualquer duvida decorrentes
deste Contrato.

E por estarem justos e acertados, firmam o presente instrumento, em duas vias de
igual teor, na presenga de duas testemunhas, que igualmente o subscrevem.

Fortaleza-CE, 20 de Abril de 201 1_




Eu ndo sei aonde vocé estava ha 8 anos atrds. ..

Mas sei que os seus préximos 8 anos poderdo ser aindad
melhores....



CONHECIMENTO
IMPLEMENTACAO (PRATICA)

(TEMPO DA OPORTUNIDADE)
AUTORIDADE (Pioneiros)



Se Vocé se sente pronto para ir para o proximo nivel,
preencha sua aplica¢do agora...



