
Aula 2: não terceirize o seu conhecimento

É preciso entender que o seu resultado não depende de quantas 

pessoas vão encomendar os seus produtos, de quantos produtos 

vão ser vendidos ou se os seus clientes irão lhe indicar. O seu 

resultado depende única e exclusivamente de VOCÊ. Se você faz um 

trabalho bom as pessoas vão te indicar, encomendar e utilizar de 

seus produtos ou serviços.

Eu sei que pode parecer óbvio, mas o óbvio precisa ser dito. Para que 

você entenda de vez esse conceito e o utilize como um mantra em 

sua vida, escreva três vezes: O MEU RESULTADO DEPENDE APENAS 

DE MIM. Porque eu até acredito que você pode ser bom ou boa em 

alguma coisa, mas se você não me mostrar, como eu irei saber?

Se você não entender isso vai ficar sempre achando que só vai 

ganhar dinheiro quando receber um aumento, quando tiver mais 

clientes, quando a crise passar. Mas não é assim que funciona. O seu 

sucesso depende só de você. E você precisa ter isso tatuado na sua 

testa para você entender que não tem como terceirizar o que cabe a 

você fazer. A sua parte ninguém pode fazer!

Pare de vez de terceirizar a sua capacidade e o seu 
sucesso. Pois o seu resultado depende de você.

Escreva: O meu resultado depende apenas de mim.

Eu poderia ser tudo isso que citei, mas eu não quis ser nada disso, eu 

escolhi colocar todas essas habilidades dentro do meu serviço, meu 

modelo de negócio. Por isso, é muito importante você saber as 

habilidades que você tem para conseguir identificar o que vai 

construir.

Por exemplo, vamos utilizar algumas habilidades que eu tenho, uma 

pessoa que escreve bem, tem visão didática, consegue organizar as 

coisas e comunicar de forma direta e eficaz, essa pessoa pode 

escrever um site. Pode ser um site institucional ou de vendas. Essa 

pessoa poderia também ser produtora de conteúdo, desde o 

conteúdo de um curso, quanto um conteúdo de Instagram, Youtube, 

blog, empresa. Essa pessoa também poderia fazer transcrições. Para 

começar basta escolher alguém que essa pessoa segue, 

transcrever uma live ou um vídeo dessa pessoa, arrumar, organizar e 

mandar para ela de presente para validação. Assim você vai saber 

se a pessoa gostou, se você gostou de fazer aquilo, quanto tempo 

você demorou, para assim entender quanto irá cobrar por isso.

Você precisa escrever as coisas que você sabe fazer para entender 

os possíveis trabalhos que você pode realizar. Para te ajudar nesse 

processo vou sugerir uma ferramenta que se chama Ikigai. Talvez 

você já a conheça, mas aqui irá aplicá-la de uma forma diferente. 
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