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O QUE E PROSPECCAO PASSIVA?

F quando a sua agéncia ndo esta buscando ativamente um novo expert, porém
mantém canais para receber propostas.

Processo

1. Faca o formulario de prospeccdo da sua agéncia de lancamentos

N -
. Sgge~stao de ferrar/ngntas para ‘,\ T)plmrm B Google Forms
criacao de Formulario \_/

2. Disponibilize o formulario de prospec¢do em seus canais (redes sociais, site)
3. Tenha uma rotina de avaliagao dos formularios.

Atengao: Ndo se esqueca de dar o feedback para todos os especialistas que entra-
rem em contato com a sua agéncial

Dica: Evite receber propostas de especialistas por e-mail.
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https://www.typeform.com/
https://www.google.com/intl/pt-BR/forms/about/
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