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2.4. NICHOS
DE MERCADO

» |Imoveis populares

» |Imoveis de medio padrao

» Imoveis de alto padrao




IMOBILIARIA
X AUTONOMO



VANTAGENS DE ESTAR NA IMOBILIARIA

Atualizacao constante

Geréncia para cooperar

Perfis complementares

Credibilidade

Infraestrutura

Apoio juridico

Apoio tributario

Rede de parceiros

Oportunidade de crescimento profissional
Premiacao e reconhecimento

Produtos exclusivos

Ambiente comercial

Escalar (montar escala) — pensar em numeros altos
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DE ESTAR NA IMOBILIARIA

» Cumprir horario de plantao
» Dar explicacao para os gestores

» Precisa levar resultado para a empresa



VANTAGENS DE SER AUTONOMO

» Flexibilidade de tempo

» Flexibilidade para escolher os produtos e servicos para ofertar

» Remuneracao maior

» Autonomia para decidir sobre os empreendimentos
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DE SER AUTONOMO

Desconexao com o melo, principalmente para os principiantes

Falta de incentivo e motivacao

Falta de direcionamento (dificuldade em organizar a rotina)

Falta de infraestrutura — custo operacional maior

Falta de uma rede de apoio e confianga (apoio juridico e tributario)
Esta sozinho para construir credibilidade

Perde oportunidade de desenvolver habilidades (lideranca e equipe)

Crescimento limitado



OBRIGADO
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