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O que vou aprender
- nesse E-book?

e O que e um funil de anuncios,
Como identificar um funil.

e Quais sao as 7 acoes do facebook e
instagram.

° Quais sao os 3 publicos do
Facebook Ads.

e Como desenhar sua estratégia
de publicos.

e Como ter uma visao sistémica
dentro do seu funil.
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Vocé sabe o que € um funil de
vendas? ,

A maior parte dos gestores de trafego nao
fazem idela de como fazer um funil de vendas,
Simplesmente acha gque € sO0 anunciar e torcer
para ter conversao. Essa ja fol a sua realidade
também? Essa € a realidade de 99% dos

gestores de trafego.

O que € um funil de vendas?

Funil de vendas é uma ferramenta que
auxilia equipes de venda e marketing a
gularem um cliente em potencial em sua

jornada de compra.
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Desejo de Compra.

Ninguém acorda com um desejo de
comprar um servico de marketing
para seu negocio, Mas acorda
guerendo vender mais, Entao o seu
trabalho como gestor € vender a

transformacao, E nao s6é o seu

Servico.

DICA: Se vocé nao tem portfolio,
VoCcé tem gque vender para seu
cliente os potencialis da fonte de
trafego, Vende o que a ferramenta

pode fazer por ele.
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ANALOGIA: Entao fazendo uma analogia
aos cavaleiros de zodiocos, podemos
considerar gue os cavaleiros dentro de uma
agéncia sao os projetos e atividades que
precisam ser desempenhadas pelos
profissionais, Pense em 3 cavaleiros,
Cavaleiro de BRONZE, Cavaleiro de PRATA
e Cavaleiro de OURO,

BRONZE e PRATA: O Cavaleiro Focado em
técnicas.

OURO: O Cavaleiro gque Transcende. a
técnica, tendo uma visao mais sistémica.

Um funil de vendas Precisa ser analisado de
maneira mais sistémica!
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Baixar modelos de funis prontos nao val
resolver seus problemas, Por que nao é
sobre técnicas.

MN

Vocé ja baixou modelos prontos
de funil de vendas?

/.
Se vocéeé faz isso, e acredita que € ISsO
gue val dar certo, nunca val deixar de
ser um cavaleiro de bronze. (Uma
pessoa que é focada sO0 em técnica).
Para ser um cavaleiro de ouro, Voceé
precisa comecar a efetivamente ter uma
visao sistémica.

- O que é visao sistémica?

E a capacidade de entender o todo, a partir
de suas partes e funcionamento de cada
uma.
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E como ter uma visao
sistémica?

Até o final deste E-book, vocé val
entender como desenvolver essa
habilidade, em relacao a trafego

pago, funil de vendas e conversao.

Agora conhecendo o conceito de funil
de vendas, E o0 que é visao sistémica,
vamos pensar nas principais
ferramentas de marketing digital

atualmente.
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Facebook e Instagram

Como ter uma visao Ssistémica nessas
ferramentas?

A melhor forma é entender como as
pessoas usam.

O que eu posso fazer (como usuario)?

7 Acoes do Facebook e
Instagram

1 — Curtir

2 — Comentar

3 — Compartilhar

4 — Salvar

5 — Visitar um pefrfil

6 — Enviar uma mensagem direct/messenger
/ — Assistir um video.
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Agora conhecendo as 7 acoOes, Vocé
entendeu que nao é sobre a
ferramenta, nao é sobre a estrategia,
nao € sobre o modelo de funil.

v d

E sobre como o seu cliente
consome o seu perfil, Identificar
gual nivel gue o cliente esta
quando ele executar uma dessas

acoes.

Exemplo:

Pessoa 1: Assistiu 10 Reels
Pessoa 2: Assistiu 50% do video (IGTV)
Qual tem maior potencial de compra?

Certamente é a pessoa 2. Por que os videos
do Reels tem 30s, e do IGTV tem em média
40min, uma pessoa que assiste 20min
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demonstra um nivel maior de

Interesse, Ela consome um
conteudo que foi mais estruturado,
ou seja ela tem mais intimidade em
comprar do que a pessoa 1.

Analise de Perfil

Quando voce pegar um perfil ou um site,
procure encontrar 0s pontos onde tem
Interacao, Para filtrar o publico e anunciar
para eles, Se tiver pouco acesso, voce pode

criar um mini posicionamento.

Posicionamento de publico

Pega o publico do seu negdcio,
Posiciona seu publico de acordo

com o exemplo abaixo.
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Public line

interesses assistiu video

O gue tiver mais proximo a compra

sem interacdo comentou

(PuUblico guente) coloca perto do
cifrao.

O que ainda nao conhece seu
produto/servico (Publico frio) coloca

perto da interrogacao.

3 Perguntas que vocée pode se fazer,
durante o posicionamento de publico.

Compensa anunciar para publico
pequeno?
Compensa investir criatividade, tempo

e dinheiro no publico menor?
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Minha verba € o suficiente para

Impactar o publico maior?

Ai voce vai pegar a sua linha e vai diminuindo
ela, Até voce encontrar o funil perfeito para
seu hegocio.

Quando vou saber se
encontrei o funil perfeito?

Quando conseguir impactar o publico

malor com a sua verba.

E o publico menor for grande o
suficiente para valer a pena, Investir
criatividade, tempo e dinheiro, fazendo
bons criativos para impacta-lo.

Existem 3 tipos de publicos!

1 — Direcionado.
2 — Personalizado.

3 — Semelhante.
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A maioria dos gestores usa apenas o publico
niumero 1, o que normalmente gera menos

resultados.

O segundo publico € o mais importante, e o
personalizado, o publico que acompanha

seus conteudos.
A partir dele vocé gera um publico semelhante.

O publico direcionado, de interesses, pode
até ser o comeco de tudo, mas depois vira
apenas um complemento e nunca deve ser
usado como publico principal dos seus
anuncios, pelo menos se VOCE nao quiser
ficar desperdicando dinheiro.

Entenda bem isse e Mude seu jogo!
Sejja um cavalelro de Ouro.
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